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editorial

Non, les fonds en euros
sans risques ne sont pas morts!

es conseillers des cabinets d’assurances ne doivent pas en me-
ner large! Le fonds en euros ne rapporte plus que des clopi-
nettes, clamaient-ils en chceur fin 2019, poussant leur clientele
a investir en Bourse, seul moyen selon eux pour réveiller leur
contrat. On connait la suite: début 2020, les actions ont effec-
tué le plongeon du siecle, perdant en un mois de 30 a 40% de leur valeur.
Certes, l'arrivée du Covid-19 était imprévisible. Il est vrai aussi que la
Bourse remontera la pente, comme d’habitude dans ce genre de situation
extréme ou le marché surréagit aux mauvaises nouvelles. Mais au moins
auraient-ils pu prévenir leurs assurés des risques encourus et de 'obliga-
tion de rester investis plusieurs années pour étre stirs d' engranger des pro-
fits. Ca n’a pas été fait, ou pas suffisamment. Leur seconde erreur est
d’avoir mésestimé les fonds en euros. Méme si leur rendement moyen pla-
fonne a 1,40%, c’est toujours
plus que l'inflation et le Livret A.
Pour jouer la sécurité, ce qui est
le souhait de millions d’épar-
gnants, il n'y a pas mieux. Mais
l'assurance vie n’est pas qu'un
placement: elle est aussi un for-
midable outil de transmission,
qui permet d’organiser sa suc-
cession et d'assurer l'avenir de
ses proches a moindre cofit. Ce
qui n'empéche pas de choisir le
bon contrat, a la fois rentable
(les meilleurs servent plus de 2%
I'an), bien doté en fonds dyna-
miques (sur le long terme, la
Bourse et la pierre restent des
supports de diversification in-
dispensables), et peu chargé en
frais. Ce guide vous y aidera.

Fabien Bordu,
responsable éditorial
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Large choix de supports d'investissement

» 0€ de frais d'entrée!"

« 147 actions en direct (CAC40, SBF120,
EuroStoxx50)

» La Gestion pilotée en actions, OPC et ETF
« Accessible des 1 000€

L'investissement sur les supports en unités de
compte présente un risque de perte en capital.
Les rendements passés ne prejugent pas des
rendements futurs et ne sont pas constants dans
le temps.
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LE CONTEXTE ECONOMIQUE
ET LES NOUVEAUTES 2020

Impact du krack boursier
Un vrai désastre pour les assures,
sauf s’ils avaient misé sur le fonds
en euros ou 'immobilier

Réglementation

Elle a été assouplie pour I'assureé,
mais durcie pour I'assureur
Stratégies d’épargne
Investir sur un fonds en euros

va devenir moins facile

IEZZ73 LES ATOUTS DU PLACEMENT

Epargne Tout le monde
y trouve intérét, du bon pére
de famille au pur spéculateur

Retraite Il est possible
de récupérer son épargne sous
forme de rente ou de capital

Succession On peut
gratifier qui 'on veut, mais gare
a ne pas léser ses héritiers

ZXZE7) LE FONCTIONNEMENT
D’UN CONTRAT

Régles de base En cas

de déces, le souscripteur, I'assuré
et le bénéficiaire ont chacun un réle
bien défini par la loi

Catégories de contrats
La tendance est au multisupport,
qui permet de jouer la sécurité
ou de faire des paris spéculatifs

Commercialisateurs

Les contrats des banquiers ne font
pas le poids face a ceux des sites
Internet ou des associations

LES FORMALITES
DE SOUSCRIPTION

=N signature du contrat La [0i
a durci les devoirs d’information
des compagnies

Bénéficiaires en cas

de déces Il faut apporter un soin
particulier a la rédaction de la clause
attribuant le capital

SOMMA
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Les solutions pour

le couple Elles dépendent du
type d’'union qui a été choisi et de
la présence ou non d’enfants

Litiges avec assureur
Mieux vaut privilégier un
arrangement amiable, un proces
pouvant s’'avérer long et colteux

LES ESPERANCES DE GAINS

Fonds en euros Les
rendements vont encore baisser
au cours des années a venir

2N Fonds a risque Des chances
de rebond apres le krach, mais pas
avant la fin de 'été

=X Frais apayer ||y a
moyen de négocier un rabais en
cas de versements importants

LA SELECTION
DU BON CONTRAT

Analyse des critéres
techniques Frais prévus, options

de gestion, palette de fonds
disponibles, rien ne doit étre néglige
Profil d’épargnant prudent
Les nouvelles formules alliant

performance et sécurité sont
a utiliser avec modération

PHOTO : © ROB HYRONS - STOCK.ADOBE.COM

Profil d’épargnant
dynamique Des gammes de
produits beaucoup plus diversifiées
chez les établissements en ligne

LES SOLUTIONS
DE GESTION AUTOMATISEE

Outils de gestion A utiliser
si'on n’a ni le temps ni l'envie de
gérer son contrat

Gestion profilée Un
principe simple, mais qui souffre
d’une trop grande rigidite

Gestion sous mandat
Des experts de la finance prennent
le contrat en main, pour un cout
qui reste trés raisonnable

LES AVANTAGES FISCAUX

imposition des gains

La réforme faite en 2018 a allégé
I'addition a régler, sauf pour les
assures detenant de gros contrats

Prélévements sociaux
A payer en cas de retrait,
en fin d’année, et au déces

LES AVANTAGES
SUCCESSORAUX

Régles de transmission
Elles sont complexes, mais tres
avantageuses, et cela quels que
soient les bénéficiaires désignés

Démarches a effectuer
Réunir 'ensemble des documents
exigeés pour étre payé de son du
peut prendre un bon mois

LES ACTUS

Vos droits Ce qui change
pour 'immobilier

La vie au bureau

Grand angle Le cours
de l'or gris au plus haut

Capital.fr Sur notre site,
faites le plein d’'idées pour réaliser
de bons placements

Profitez des services immobiliers sur Capital.fr : petites annonces, comparateur de crédits, devis travaux, assurances loyers impayes...
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lors que le tsunami quivientde dévasterlapla-
neteboursiere estencore danstoutes les tétes,
lesassurés se posent beaucoup de questions:
le fonds en euros du contrat est-il toujours str
a100% ? Faut-il profiter dela chute des actions
(entre-30et-40%au plus fortdelacrise) pour
mettre quelques billesdans des fonds, et ainsi
saisir 'opportunité d'un rebond ? Capital fait
le point sur les perspectives d’évolution des marchés et vous livre
sesconseils pour tirerle meilleur parti delasituation. Sans oublier
de vous informer des dernieres modifications législatives, qui
contraignentles compagniesa plus detransparencesur les risques
etlecottdeleurs supports d'investissement. Elles permettent aussi
auxassurés encombrés d'un mauvais contratd’en changer pour un
autre, mieux rémunéré, sans perdre leurs avantages fiscaux.

20% 125 /Uy

PHOTO: © GETTY IMAGES/EYEEM/ROBERTO BUCCI

C’EST LA PERTE DE VALEUR MILLIARDS D’EUROS C’EST LA PART MAXIMALE
ENREGISTREE PAR LE ONT ETE MIS EN RESERVE DES VERSEMENTS POUVANT
CAC 40 AU 1ERTRIMESTRE PAR LES ASSUREURS ETRE PLACEE SURLE
2020, PROVOQUEE PARLA POUR GARANTIRLA FONDS EN EUROS SANS
PROPAGATION DU COVID-19 RENTABILITE DE LEPARGNE RISQUE CHEZ UN NOMBRE
A LECHELLE PLANETAIRE DE LEURS CLIENTS CROISSANT D’ASSUREURS
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IMPACT DU KRACH BOURSIER Un vrai

désastre pour les assurés, sauf s’ils avaient
mise sur le fonds en euros ou 'immobilier

n cataclysme! L'épidémie de
Covid-19, a partir de la fin fé-
vrier, a engendré un krach
boursier d'une ampleur inéga-
lée depuis trente ans... Bilan du 1er tri-
mestre 2020: -28% pour le CAC40,-27%
pour le Dax, - 26% pour le Dow Jones...
Lesassurésquiavaientmisé surle fonds
en euros de leur contrat s’en tirent tou-
tefois sans dommage (le capital est ga-
ranti). Pas de gros soucinon plus pourles
amateurs d'immobilier, support acces-
sible via des SCPI, méme si les impayés
de loyers greveront un peu les rende-
ments de 2020. En revanche, les épar-
gnants quivenaientd’investir en Bourse
pour surfer sur la vague des beaux ré-
sultats de 2019 (+26% pour le CAC 40),
ont bu la tasse: pour eux, 'année est fi-
chue, quand bien méme les actions re-
gagneraientleterrain perdudansles six
mois a venir (ce que pense une majorité

d’experts). Etsil’assureur faisait faillite ?
Peu probable: comme pourlesbanques,
I'’Etatne peutpas se permettre de laisser
tomber un secteur d’activité aussi cru-
cial. En cas de danger, il renflouera les
caisses ou nationalisera. Sans compter
lerecours au fonds de garantie, créé jus-
tement pour rembourser les assurés de
leurs avoirs sileur compagnie venait a
disparaitre (lire page 22).

FONDS EN EUROS AUCUN RISQUE
DE PERTE, MAIS LES RENDEMENTS
SERVIS CONTINUENT DE S’EFFRITER

Investis pour I'essentiel en obligations a
long terme (dix a trente ans) gardées jus-
qu’aleur échéance, ces fonds ont échappé
alatornade. C'est le support a privilégier
aujourd’hui. Car méme siun fonds eneu-
ros est un peu exposé aux actions (a hau-
teurde 5a 15%), il bénéficie de deux ver-
rous de sécurité: son rendement ne peut

1ER JANVIER
2020

EN LESPACE DE QUELQUES SEMAINES, L'INDICE CAC40
A ABANDONNE PRES DU TIERS DE SA VALEUR!

Evolution de la
valeur de l'indice
CAC 40 entre
le Ter janvier et
le 17 avril 2020.

17 AVRIL
18 MARS 2020

I'image de la plu-
part des Bourses,
I'indice phare de

la place de Paris a perdu
prés de 30% de sa valeur
depuis la propagation du
Covid-19 a I’échelle de la
planete. Une catastrophe

pour les nombreux assu-
rés qui, suivant générale-
ment les recommanda-
tions de leur conseiller,
avaient investi en actions
début 2020. On constate
néanmoins que les mar-
chés, quiavaient exagéré-
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ment chuté, commencent
a se reprendre: un mois
apres avoir touche son
plus bas de I'année, le
CAC 40 avait déjaregagné
24%. Et les pronostics

des experts sont plutot
optimistes pour la suite...

pas étre négatif et les intéréts acquis le
sont définitivement. Aucun risque de
perte, donc. Mais gare: la rémunéra-
tion s’effrite et pourrait tomber a 0,50%
des 2022 (1,40% en 2019). Pour battre
l'inflation, il faudra, ’heure venue, reve-
nir sur des actifs non garantis (Bourse et
immobilier).

FONDS DACTIONS LA CHUTE LIBRE,
AUMOMENT OU LES ASSURES AVAIENT
MASSIVEMENT INVESTIEN BOURSE

Pauvres assurés! Ecoutantleur conseiller,
ils sont allés en Bourse chercher du ren-
dement: en février, juste avant le krach,
plus de 30% de leurs dépotsy ont été pla-
cés. Avec le résultat quel'on sait : ils se sont
pris le gadin du siecle. Seuls ceux qui
avaient coupé leur position via un outil
automatique (lire page 66) ou signé un
mandat de gestion «prudent» avecl'assu-
reur ont limité la casse. Tout n’est cepen-
dant pas noir: comme apres chaque crise
(1987, 2000, 2008, 2012...), les cours re-
monteront. D'autant plus vite cette fois
que l'origine du mal est conjoncturelle (un
virus) et que les Etats ont réagi sans délai
pour amortir le choc. Sit6tle probleme sa-
nitaire réglé, espérons-le d'ici'automne,
la Bourse reprendra des couleurs. Ceux
quin’ont pas été définitivement dégotités
par le sujet pourront alors commencer
- prudemment - a s’y intéresser.

SUPPORTS IMMOBILIERS PAS DE
GROS DEGATS EN PERSPECTIVE, DU
MOINS SILA CRISE NE S’ETERNISE PAS

C’est le premier gros pépin des SCPI de
bureaux depuis dix ans, mais il n’y a pas
de quoi paniquer: sous le coup des loyers
reportés - ou annulés en cas de faillite de
'entreprise locataire -, le rendement de
2020 devrait fléchir, au pire, de 0,5%, pour
s'’établir autour de 4%. Ce qui reste tres
honnéte. Quantau prixdes parts, il pour-
raiticioulareculerde 5 a 6%, mais guere
plus, sauf, bien stir, siles conditions de re-
tour a un travail normal n’étaient pas en-
core réunies a larentrée de septembre. o



BENEFICES

REGLEMENTATION

=lle a été assouplie

pour I'assure, mais durcie pour I'assureur

enforcement du devoir d’in-
formation des assureurs, as-
souplissement des conditions
de transfert d'un contrat a un
autre, création de passerelles avec le
plan d’épargne retraite (PER)... La loi
Pacte, votée au printemps 2019, vient ap-
porterun peu plus de transparence et de
facilité d’utilisation dans le petitmonde
de I'assurance vie. Seule ombre au ta-
bleau: la fiscalité des contrats souscrits
avant janvier 1983, jusqu'’ici tres favo-
rable, vient d’étre sensiblement durcie.

INFORMATIONS LES RENDEMENTS DE
TOUS LES FONDS EN EUROS DU GROUPE
DOIVENT ETRE REVELES A L’ASSURE

Depuis janvier 2020, en plus des ca-
ractéristiques de base du contrat (mo-
dalités de versements, frais d’entrée et
de gestion...), 'assureur doit commu-
niquer au client un certain nombre de
données lui permettant d’évaluer le pro-
duit et de le comparer. Figurent notam-
ment dans la liste des informations exi-
gées: le rendement du fonds en euros
de tous les contrats du groupe (ces taux
doivent aussi étre publiés sur son site
Internetau lertrimestre de chaque année
et yrester cing ans au moins); les perfor-
mances des fonds a risque disponibles
(actions, SCPL...), avec les frais a payer et

PLUS-VALUES
D’ACTIONS

1,70%

8,70%

DE RENDEMENT =
ENRESERVE | | [ |

NON
DISTRIBUES *
3,90%

* Profits financiers mis de coté,
appelés «Provision pour participation
aux bénéfices», que les compagnies
doivent reverser aux assurés dans

un délai maximal de huit ans.

les commissions reversées au gérant; la
part d'épargne placée dans des supports
solidaires, responsables ou écologiques.

IRA NSFERT. VOTRE CONTRAT PEUT
ETRE BASCULE VERS UN AUTRE, PLUS
RECENT, DE LA MEME COMPAGNIE

Remplacer son vieux contrat par un nou-
veau, plus rentable ou moins chargé en
frais, sans perdre les avantages fiscaux ?
C’est désormais possible, sous certaines
conditions. D’abord, rester au sein de la
meéme compagnie. Pas question, donc, de
filer a la concurrence. Ensuite, et c’est
plus embétant, I'épargne transférée doit
étre investie en partie sur des fonds a
risque,, doncnon sécurisés (chaque assu-
reur place la barre ot il veut, mais le seuil
de 25% devrait étre un minimum), ousur
un fonds Euro-croissance, ou le capital
n’est garanti qu'au bout de huit ou dixans
(lire page suivante). Autres points noirs:
nombre d’assureurs n'autoriseront pasle
transfert surleur meilleur contrat, et pré-
leverontdes frais au passage... Bref, a voir
au cas par cas, et notamment en fonction
de son degré d’aversion au risque, tant il
n’est pas str que, compte tenu des con-
traintes imposées, l'opération soit tou-
jours intéressante pour les assurés.

PER LA TRANSFORMATION DE VOTRE
CONTRAT EN UN PLAN D’EPARGNE
RETRAITE EST POSSIBLE JUSQU’EN 2022

Les pouvoirs publics, a travers la loi Pacte,
ont également prévu la faculté de trans-
férer son assurance vie vers un PER, le

nouveau plan d’'épargne retraite qui ou-
vre droit a un avantage fiscal al'entrée (les
versements sont déductibles du revenu
imposable). Ce transfert, possible jusqu’a
lafin del'année 2022 - et restreint au PER
commercialisé par votre assureur vie -,
ne concerne toutefois que les contrats de
plus de huit ans d’age et pour lequel I'as-
suré est a plus de cinq ans de la retraite.
En contrepartie, il procure un double
avantage fiscal:ladéduction des sommes
transférées du revenu taxable (a hauteur
de 32909 euros en 2020), et une exonéra-
tion sur les gains sortis de I'assurance vie
de 9200 euros (18400 euros pour un cou-
ple), soitle double de I'abattement légal.
Attention:le PER étant un produit bloqué
jusqu’a la retraite, il faut alors faire une
croix sur la disponibilité de son épargne
durant toute sa vie active...

CONTRATS SOUSCRITS AVANT
1983 LEUR REGIME FISCALEST MOINS
AVANTAGEUX DEPUIS LA FIN 2019

Mauvaise nouvelle pour les tres anciens
souscripteurs d’'assurance vie: les con-
trats ouverts avant le 1¢r janvier 1983 ne
sont plus totalement exonérés d'impots,
comme c’était le cas jusqu’ici. En effet,
les gains issus des versements effectués
sur ces contrats depuisle 10 octobre 2019
sont désormais assujettis a la fiscalité des
contrats de plus de huit ans, donc, apres
application des abattements légaux, im-
posés a 7,5% ou 12,8%, plus 17,2% de
taxes sociales (lire le tableau récapitula-
tif des différents cas page 76). o

LA SOLIDITE FINANCIERE DES COMPAGNIES REMISE EN CAUSE?

iocher dans leur ré-
Pserve derendement

- Qui appartient aux
assureés - afin de renflouer
leurs caisses: c'est ce que

Bercy vient d’autoriser aux

assureurs. La crise les au-
rait-elle mis a genoux? Non,
il sS’agit d’abord pour eux de
se mettre enrégle avecla
nouvelle |oi (relative aux
fonds propres), sachant que
seuls ceux accusant des
pertes - il n’y en a pas parmi
les grands groupes - ont
acces au dispositif, et que
cet emprunt devra étre

restitué sous huit ans.
Entre les bénéfices non
distribués et les plus-
values, les compagnies
disposent de 123 milliards
d’euros de réserves. Soit
I’équivalent de 8,70% de
rendement, qui profite-
ront tét ou tard aux assu-
rés. Ces derniers peuvent
donc dormir tranquille...
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1,3%
10%
8,7%
6,3%
2014 2016 !

10,7%10,7%

10,1%
8,6% 8,5%

8,8% LA LOIPACTE ELARGIT LES POSSIBILITES D’ENTRER
AU CAPITALDE PETITES ET MOYENNES ENTREPRISES

st-il possible d’investir
E dans des fonds de PME non

cotées? C’était déja le cas en
assurance vie, mais grace a la loi
Pacte, les assurés ont désormais
acces aux fonds (dits de «capital-
risque») hier réserveés aux profes-
sionnels, et encore plus offensifs.

* Les performances publiées pour chague année sont établies sur un historique de dix ans.

La mise est toutefois limitée a

10% de I'encours du contrat (50%

a partir de 100000 euros de verse-
ment). Attention: ces fonds, trés
performants sur le long terme (lire
le graphe*), sont trés volatils: on ne
s’y risquera que si on peut bloquer
sonargent dix ou quinze ans.

STRATEGIES D’EPARGNE Investir sur

un fonds en euros va devenir moins facile

e choix d'un assuré a longtemps
été simple : soit il misait sur le
fonds en euros de son contrat
pour étre en toute sécurité, soit
il s'orientait vers des fonds a risque (ac-
tions, obligations, immobilier...), certes
soumisauxaléasdes marchés, maisdo-
tés d'une espérance de gains plus élevés.
Touta changé depuis quelques mois: un
certain nombre d'assureurs, mis a mal
pardestaux d’intérétdésormais proches
de zéro, ont commencé a restreindre
- parfois drastiquement - I'accés a leur
fonds en euros. Quant aux amateurs de
produits spéculatifs, la plupart ont été
refroidis - a juste titre - par la tempéte
boursiere qui a déferlé sur la planete en
début d’année. N'y-a-t-il plus moyen de
faire fructifier son argenten bon perede
famille, ni de mettre un pied en Bourse
sans risquer sa chemise ? Si, méme si
le champ des possibilités s’est réduit.
Récapitulatifdes solutions.

POUR JOUER LA SECURITE FILEZ
CHEZLES ASSUREURS DONT LENTREE
SURLE FONDS EN EUROS EST LIBRE

Entre 50 et 70% : chez beaucoup d’assu-
reurs aujourd’hui, et non des moindres
(Allianz, Suravenir, Spirica...), c’estla pro-
portion maximale de chaque versement
pouvant étre placée surle fonds en euros
du contrat. La faute aux taux d’intéret,
tombés parfois au-dessous de zéro, etqui
les empécherade serviral'avenirunren-
dement décent, voire de garantir le capi-
tal placé si la situation perdure. Alors ils
ferment en partie la porte, obligeant les

10 CAPITAL VOTRE ARGENT * MAI-JUIN 2020

assurés a investir sur des supports non
sécurisés (Bourse ou immobilier). Mais
cette regle connait de notables excep-
tions. Chez des assureurs réputés tels que
MIF, Carac, AGPM, Monceau, Garance,
Agipi, ou SMAvie (lire le tableau page 54),
le fonds en euros sans risque - souvent
d’excellente qualité - est resté en acces
totalement libre, pour les anciens comme
pour les nouveaux souscripteurs.

POUR LE LONG TERME DES FONDS
EURO-CROISSANCE EN VERSION
SIMPLIFIEE ONT ETE LANCES EN 2020

Combiner les avantages du fonds en eu-
ros (la sécurité) et des fonds d’actions (le
potentiel de gain):la promesse desfonds
Euro-croissance, créés en 2014 afin d’ai-
der les PME a se développer, était allé-
chante. Mais les épargnants n’ont pas
suivi: moins de 200000 contrats ont été
ouverts, pour un encours infé-
rieur a 2,5 milliards d’euros. En

—/\—

tableau page 55), mais 2020 risque d'étre
nettement moins favorable a ceux qui
ontbesoin de sortir des liquidités de leur
contrat. Moralité : ces produits sont faits
pour les épargnants ayant du temps de-
vant eux, par exemple les quadras ou les
quinquas qui préparent leurs vieuxjours.

POURNESOCCUPERDERIEN
CONFIEZ LA GESTION DE VOTRE
CONTRAT A UN EXPERT DE LA FINANCE

C’est, depuis deux ou trois ans, la for-
mule préférée de ceux qui n’ont pas le
temps de gérer leur argent, mais qui ne
se satisfont plus du rendement offert
par leur fonds en euros: confier le pilo-
tage du contrat a une société spéciali-
sée (Carmignac, Fidelity, Rothschild...),
qui, apres avoir défini un profil de risque
avec l'assuré, investit sur les marchés a
sa place. Cette gestion, dite «<sous man-
dat», permet en temps normal
de capter les hausses des ac-

cause: la garantie en capital Les fonds tions, tout en lissant les pertes
n’est acquise qu’'au bout de  Euro-croissance, durant les périodes de repli
huit ou dix ans, et la perfor- une bonne idée si (lire les bilans pages 70 a 72).
mance délivrée fluctue beau- /’on épargne pour Hélas, ily a des ratés: suite a
coup entredeuxassurésselon  ses vieux jours  latornade de mars dernier, les

la date de souscription. La loi

Pacte a gommeé ce dernier inconvénient
(les détenteurs du méme contrat ont dé-
sormais unrendementidentique) et, de-
puis 2020, une nouvelle génération de
produits, plus lisibles, a vu le jour. Reste
un probléme: en cas de retrait d'argent
avant I'échéance, I'assuré peut se retrou-
ver en perte. Ce ne fut pas le cas en 2019,
année ou les résultats ont été bons (lire le

performances 2020 ne seront
pas mirobolantes, méme pour un profil
«prudent». Faut-il pour autant rejeter ce
type de mandat? Non, si votre horizon de
placement est supérieur a cinq ou sixans,
délai en général suffisant pour que le gé-
rant affiche des gains. Mais oui, dans le
cas contraire: la Bourse, méme quand
des pros sont aux manettes, n’est pas faite
pour le courtterme. e



LIVRET D’EPARGNE

ZEST

BY RCI BANK AND SERVICES

BANK
AND
SERVICES

Livret ZESTO, I’épargne qui mobilise.

Simple, sar et utile, ZESTO offre 'un des meilleurs taux du marché
pour faire progresser votre épargne.

*Offre valable a partir du 7 mai au 30 juin 2020 pour toute premiére ouverture d'un Livret ZESTO avec un dossier complet et déposé avant le 30 juin
2020, Le taux nominal annuel promotionnel brut de 3% s'applique pendant 2 mois a compter de la date d'ouverture, dans la limite de 100 000 euros
de dépot et sous réserve de la présence des fonds déposés au 31 décembre 2020. Au-dela, les versements effectués seront rémunérés au taux nominal
annuel de base brut de 0,80% avant prélévements sociaux et fiscaux, susceptible de variations. Voir aussi Conditions Générales du livret ZESTO sur le
site livretzesto.fr. RCI BANQUE S.A. (Groupe Renault) - Etablissement de crédit et intermédiaire d'assurances, au capital de 100 000 000 EUR. Siege Social
115, rue d'Uzes - 75002 Paris. SIREN 306523358 - Code APE 6419Z - NORIAS : 07 023 704. RClI BANQUE est un établissement de crédit agréé en tant que
BANQUE par I'Autorité de Controle Prudentiel et de Résolution (ACPR). RCI Bank and Services est une marque déposée par RCl BANQUE.

Souscrivez sur www.livretzesto.fr
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es qualificatifs ne manquent pas pour encenser les
multiples possibilités d'investissement de 'assu-
rance vie: couteau suisse, placement roi, oasis fis-
cale... De fait, ce produit sert effectivement a tout: a
épargner al’abridufisc, que ce soit pour se constituer
un patrimoine ou faire fructifier un gros capital, mais
aussi a préparer sa retraite, une préoccupation que
chacun doit avoir aujourd’hui a 'esprit passé le cap
des 30 ans. Etla protection de sa famille ? Lassurance vie y pourvoit
aussi, grace aux avantages successoraux hors normes qui lui sont
attachés. Mieux, pour atteindre ces objectifs, les assureurs proposent
unlarge éventail de formules adaptées a tous les types d'épargnants,
du plus prudent, quiva se contenter d’investir dans des fonds sécu-
risés ou axés sur la pierre, au plus offensif, a qui la crise récente n’a
pas coupé l'envie de tenter quelques paris boursiers.

20 Ay 540

PHOTO: © BEEBOYS - STOCK.ADOBE.COM

MILLIARDS D’EUROS C’EST LE RENDEMENT C’EST LE MONTANT
ONT ETE COLLECTES PAR ANNUEL QUE L’ON PEUT QU’IL FAUT EPARGNER
L’ASSURANCE VIE AU COURS VISER AUJOURD’HUI EN CHAQUE MOIS A PARTIR

DE L’ANNEE 2019 (SOIT PLACANT SON ARGENT DANS DE 35 ANS POUR OBTENIR
UNE HAUSSE DE 20% UNE SCPI (SOCIETE CIVILE DE UNE RENTE MENSUELLE

PAR RAPPORT A 2018) PLACEMENT IMMOBILIER) DE 1000 EUROS A 70 ANS
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EPARGNE Tout le monde vy trouve intérét,
du bon peéere de famille au pur spéculateur

ettre ses économies de coté en
attendant de les dépenser, ba-
tir petit a petit un patrimoine,
rentabiliser une grosse somme
d’argent recue, se procurer des revenus
réguliers, spéculer surles marchés, miser
sur I'immobilier... Lassurance vie est un
instrument d'épargne multi-usage, qui
peut répondre a toutes les si-
tuations, en faisant profiter au

e

quel montant de versement faut-il choi-
sir ? Le mieux est de calculer la somme,
importante ou pas, dont une fois placée,
l'assuré ne s'apercoit méme pas qu'elle lui
manque. Ce sera 200, 500 ou 1000 euros
par mois, selon les cas. Certes, il faut
compter avec les aléas de la vie et les dif-
ficultés financieres qu'’ils entrainent par-
fois. Fort heureusement, les
fonds investis dans le contrat

souscripteur d’'une fiscalité Votre épargne de ne sont pas bloqués: ils sont
particulierementavantageuse,  précaution est  disponiblesatoutinstant pour
puisqu’au boutdehuitans,les mieux rémunérée dépanner ceux qui traversent
gains accumuléssurlecontrat sur un bon contrat une mauvaise passe, a condi-
seront le plus souvent exoné- que surun livret A tiond’avoir choisi un contrata

rés d'impots. Tous les types
d’investisseurs, sans exception, y trou-
veront intérét: épargnants modestes ou
détenteurs de grande fortune, débutants
prudents ou habitués des paris risqués.
Limportant, pour l'assuré, est de faire un
choix cohérent avec ses moyens finan-
ciers et ses objectifs de gains.

CONSTRUIRE UN PATRIMOINE
33000 EUROS DE CAPITAL,EN VINGT
ANS, EN MISANT 100 EUROS PAR MOIS

Quand on a du temps devant soi, verser
100 euros par mois sur son assurance vie
suffit pour se constituer un bon petit pé-
cule. Sur vingt ans, méme en se conten-
tant d'un rendement modeste, on peut
ainsi étre a la téte de pres de 33000 euros
(lire le tableau page suivante). On peut
évidemment faire beaucoup mieux. Mais

+25,9

+23,8
+226 i
5y

moins les

retraits

d'argent
effectués sur

+17,1

les contrats),
en milliards
d'euros.

+10,8

+7,2
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versements et retraits libres,
une option que propose aujourd’hui la
quasi-totalité des compagnies. On peut
aussi interrompre ses versements en cas
de coup dur, puis les reprendre quand
l'orage est passé, quitte a les muscler un
peu pour rattraper le temps perdu.

PLACER SON EPARGNE LIQUIDE
AVANTAGE AUX CONTRATS INTERNET,
DEPOURVUS DE TOUS FRAIS D’ENTREE

Pour parer aux dépenses imprévues, la
prudence exige d’avoir toujours un peu
d’épargne facilement mobilisable. Le
Livret A est fait pour ¢a, mais il ne rap-
porte pratiquement plus rien (0,50% l'an
depuis le 1er février 2020). Pourquoi ne
pasrecourir al'assurance vie, bien qu’elle
soit en principe un placement a long
terme ? [l faut alors obligatoirement opter

HAUSSE DE LA COLLECTE
DE LASSURANCE VIEEN 2019*

ans un contexte économique mo-
D rose, ou les taux de rémunération

de I’épargne sont au plus bas, I’as-
surance vie et sa fiscalité dorée séduisent
de plus en plus: la collecte de 2019 s’af-
fiche a prés de 26 milliards d’euros, soit
20% de plus qu’en 2018. A noter cepen-
dant que les supports a risque (Bourse,
immobilier...), au potentiel de gains a long
terme plus élevé que les fonds en euros,
ont représenté 27% des versements.

pour un produit sans frais d’entrée, car
rien ne servirait de souscrire un contrat
offrant une rémunération de 1,5% mais
prélevant 2 ou 3% de frais achaque verse-
ment. Ce genre de produits n’est pas cou-
rant au guichet des banques et des assu-
reurs, mais on en trouve beaucoup sur
Internet. Naturellement, il faut aussi pri-
vilégier les fonds en euros sans risque
(lire le chapitre page 48 pour connaitre
ceux qui sont en acces libre, c'est-a-dire
sans obligation d'investir une partie de sa
mise sur des fonds a risque). Résultat, en
cas de probleme de trésorerie, l'assuré
aura toujours la possibilité de retirer tout
ou partie de son capital, comme c’est le
cas avec un livret d’épargne bancaire.
Certes, les gains serontsoumis a taxation
(lire page 76), mais, comparé a la rému-
nération du Livret A, 'épargnant en sor-
tira toujours gagnant.

OBTENIR UN COMPLEMENT DE
REVENUS PEUOUPAS D’IMPOT SUR
LES GAINS RETIRES APRES HUIT ANS

Pour se garantir un revenu d’appoint,
il est possible de programmer des re-
traits partiels sur son contrat, en préci-
sant au préalable a la compagnie le mon-
tant désiré et la périodicité, par exemple
1000 euros tous les trois mois. A moins
d’accepter de grignoter son capital, ce qui
est le contraire de l'objectif visé, on doit
fixer le montant des retraits en fonction
des gains percus, ce qui suppose que ces
gains soient insensibles aux fluctuations
quotidiennes des marchés, comme c’est
le cas avec des fonds en euros. Attention,
ces retraits sont soumis a lI'impat (et aux
prélevements sociauxde 17,2%), sachant
néanmoins que le taux de taxation est ré-
duit, voire supprimé dans nombre de cas,
apres huitans de détention du contrat.

SPECULEREN BOURSE LES
CONTRATS EN LIGNE OFFRENT LA PLUS
LARGE GAMME DE FONDS D’ACTIONS

Les perspectives de rentabilité de l'assu-
rance vie sont plus élevées avec un
contrat multisupport. Logique: en plus
du fonds en euros, guere rémunérateur



mais présent dans chaque contrat, ils per-
mettent d'investir en Bourse, sous forme
de fonds composés de valeurs mobilieres
(actions d’entreprises cotées ou non, in-
dices nationaux ousectoriels, obligations
d’Etat ou du privé...). Il appartient a

COMMENT SE CONSTITUER UNE JOLIE CAGNOTTE SANS EFFORT

EPARGNE OBTENUE SUR UN CONTRAT REMUNERE A 3% ( POUR UN VERSEMENT MENSUEL DE ...

, 4 : 5ans 6480€  12961€ 19442€  25923€ 32404€ 51846€ 64808 €
chaqueassuré de choisir les supports qui . . _
lui conviennent en termes d’objectifs de 10 ans 14009€ 28018€ 42027€ 56036€ 70045€ 112072€ 140090 €
gains, mais il est aussi possible de délé- 15 ans 2754€ | 45508€ 68262€ | 91016€  T3770€  182032€ 227540€
guer cette tache a son conseiller, via un - -
mandat de gestion (lire page 70). Sur les 20 ans 32012€ 65824€ 98736€ 131649€ 164561€ 263298€ 329122€
contrats Internet, la palette de supports 25 ans 44712€ 89424 € 134136 € 178849€ 223561€ 357698€ 447122 €
est particulierement diversifiée. Méme -
ks irvstissenespivenlantalsposandes 30 ans 58419€ 116838€ 175258€ 233677€ 2909€  467354€ 584193 €
fonds les plus pointus y trouveront leur 35 ans 74341€ | 148683 € 223025€ 297367€ 37708€ 594734€ 743417 €
COTHPLE Aitention; vl CUF G e BesTones 40ans  92837€ 185674€ 278512€ 371349€ 464 87€ 742699€ 928374 €

évolue alahausse comme ala baisse, il y
a donc toujours, comme sur un PEA -
pland’épargne en actions-, unrisque de
perte en capital (le krach boursier récent
vient de nous le rappeler cruellement).

INVESTIR DANS LA PIERRE LES ScPI
SERVENT UN RENDEMENT BIEN PLUS
ELEVE QUE CELUI DES FONDS EN EUROS

Ceux qui aiment!'immobilier trouveront
leur bonheur en souscrivant un contrat
multisupport contenant des SCPI (so-
ciété civile de placementimmobilier). Le
rendement de ces produits est de deux a
trois fois supérieur a celui des fonds en
euros, et le risque bien inférieur a celui
des fonds en actions, car les fluctuations
de prix sont limitées, méme en cas de
crise aigiie (les prix n‘avaient
reculé que de 5a6% durant la
tempéte financiere de 2008).
Mieux, les parts de SCPI

~\q

Les parts de SCPI
acquises peuvent

(1) Soit le taux de rémunération annuel moyen pour un profil d'investissement «prudent».

e secret pour voir gros-
sir sa pelote sans effort
est d’alimenter son con-

trat chague mois et de le
faire le plus tot possible (dés

s'est énormément étoffée, surtout chez
les conseillers patrimoniaux et les
courtiers en ligne.

METTRE SON EPARGNE A 'ABR]
DES CREANCIERS LA LOIINTERDIT
LA SAISIE D’UNE ASSURANCE VIE

Larticle L.132-14 du Code des assu-
rances est formel : les créanciers d'un as-
suré ne peuvent saisir le capital de son as-
surance vie. Un atout de plus
pour ce placement! Le fon-
dement juridique de cette loi
est que seul le souscripteur

offrent la méme liquidité  étre revendues  du contrat peut en désigner le
qu’'unfondsen euros, contrai-  sans aucun délai  bénéficiaire. Or, la confisca-
remental’investissementim- et @ tout moment tion d'un contrat étant consi-

mobilier en direct qui, lui,

contraint le vendeur a trouver un ache-
teur, ce qui peut lui prendre plusieurs
mois. En effet, les supports immobiliers
inclus dans une assurance vie sont ces-
siblesimmédiatement eta tout moment,
I’'assureur ayant l'obligation de les rache-
ter au cours en vigueur. Il suffit pour cela
d’effectuer un rachat partiel. Revers de la
médaille, les frais d'entrée et de gestion
sont souvent élevés (autour de 10%), ce
qui, pour une SCPI rapportant 4,5% l'an,
peut ramener a 4% sa rentabilité nette.
Bonasavoir: encore maigreilya cing ans,
l'offre de contrats proposant des SCPI

dérée comme une révoca-
tion du bénéficiaire, nulle personne ne
peut l'exercer, qu'’il s'agisse ou non d'un
créancier. Lavis a tiers détenteur, qui per-
met au fisc de se faire attribuer le capi-
tal par 'assureur, a méme été déclaré il-
légal par les tribunaux. Des mesures
ont toutefois été prises pour éviter toute
fraude. L'insaisissabilité est ainsi annu-
lée si les primes versées sur le contrat
sont excessives et laissent supposer que
le souscripteur a délibérément organisé
son insolvabilité. Depuis 2015, de nou-
velles dispositions prévoient également
que certaines aides sociales, dites «récu-

son premier job). Via la capi-
talisation des intéréts, avec
un rendement moyen de 3%
l'an, le résultat est spectacu-
laire: au bout de 20 ans,

200 euros verses par

mois génerent quelque
65000 euros de capital, et
avec 300 euros, on frise la
barre des 100000 euros !

pérables» sur la succession, peuvent étre
soustraites du contrat apres le déces de
I'assuré, mais cette faculté concerne uni-
quementles primes versées apres 70 ans.

BENEFICIER DE GROS AVANTAGES
FISCAUX UN REGIME TRES PRIVILEGIE,
Y COMPRIS AUDECES DE ’ASSURE

L'assurance vie doit une grande partie de
son succes (un euro sur deux d’épargne
y estinvesti) a ses avantages fiscaux, les-
quels sont dus a la volonté des pouvoirs
publics de favoriserles placements along
terme. Ainsi, en cas de retrait d’argent,
seule la fraction correspondant aux
gains est taxée (et non pas I'ensemble
du retrait). Pour les versements effec-
tués avant fin septembre 2017 ou pour
les contrats de moins de 150000 euros,
ces gains sont soumis a des taxes qui di-
minuentavec I’age du contrat (lire les dé-
tails page 76). Passé huit ans, ils profitent
en outre d'une exonération de 4600 eu-
ros par an (9 200 euros pour un couple).
Enfin, en cas de déces de I'assuré, les capi-
taux transmis subissent un régime fiscal
complexe, qui dépend dela date de sous-
cription du contrat et de I'age de l'assuré
lors des versements, sachant que dans la
plupart des cas, le bénéficiaire ne devra
rien au fisc jusqu’a 152 500 euros de capi-
tauxrecus (lire le tableau page 82). e
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RETRAITE |l est possible de récupérer son
epargne sous forme de rente ou de capital

lus personne n’en doute: avec la
baisse programmée du montant
desretraites, se constituer un ma-
telas d’argent en prévision de ses
vieux jours est aujourd hui impératif. Or,
il n'ya pas mieux quel'assurance vie pour
satisfaire cette exigence tout en gardant
la main sur son épargne (les sommes in-
vesties sur un contrat sont disponibles
a tout moment). Ceux qui sont concer-
nés doivent néanmoins garder a l'esprit
que ce placement est un investissement
a long terme devant a la fois ouvrir des
perspectives de gain (grace a des fonds
axés sur I'immobilier ou la Bourse) et ga-
rantir la sécurité du capital a 'approche
de la retraite (a travers le fonds en euros
sans risque), ce que permettent seule-
ment les contrats multisupports. Il faut
également penser au jour ou, devenu re-
traité, I'épargne en compte devra étre ré-
cupérée afin de conserver ou d'amélio-
rer son niveau de vie: sortie en capital,
retraits partiels programmés ou sortie en
rente, toutes les formules sont possibles.

STRATEGIE LA PART INVESTIE SUR
LE FONDS EN EUROS DU CONTRAT DOIT
ETRE AUGMENTEE A PARTIRDE 55 ANS

Un jeune cadre quia encore trente ans de
vie professionnelle devant lui etun quin-
qua grisonnant quivoit s'approcherla fin
de sa carriere ne doivent pas adopter les
memes stratégies d’investissement. Un
contrat multisupport permet précisé-
ment a un assuré de faire évoluer son
épargne en fonction de la durée le sépa-
rant dumoment ot il cessera son activité.
Quand cet horizon est lointain (plus de
quinze ans), ce sontles placements a long
terme, notamment les fonds en actions,
qu’il doit privilégier. Certes, ces fonds
sontrisqués, car, avec la Bourse, on estja-
mais a I'abri d'un effondrement soudain
des cours, comme en mars dernier, mais
leurs perspectives de gains sont promet-
teuses a long terme: les statistiques le
prouvent, les performances des actions
sont toujours positives sur une période
supérieure a dix ans. A mesure que s'ap-
prochel’age delaretraite (vers 55 ans), les
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MIEUX VAUT COMMENCER A EPARGNER AVANT SES 35 ANS
MONTANT A EPARGNER CHAQUE MOIS POUR OBTENIR 1000 EUROS DE RENTE MENSUELLE A...

(AVEC REVERSION) @
25 ans (300 ourod)
30 ans (200 2irod)
S5ans (Gegg SUros)
40 ans (832 aired)
45 ans (5 surs
50 ans (1925 eure
55 ans 3000 euros

(3180 euros)

.. 65 ANS ... 70 ANS
(AVEC REVERSION) @ (AVEC REVERSION) @
315 euros 230 euros
(330 euros) (245 euros)
390 euros 280 euros
(410 euros) (295 euros)
490 euros 340 euros
(515 euros) (360 euros)
625 euros 425 euros
(660 euros) (450 euros)
830 euros 540 euros
(880 euros) (575 euros)
1180 euros 715 euros
(1250 euros) (765 euros)
1875 euros 1010 euros
(1995 euros) (1085 euros)

(1) Nos simulations sont réalisées avec un taux de rendement moyen de 3% I'an (profil d'investissement «prudent»).
(2) Le taux de reversion de la rente sur le conjoint survivant est de 60% (les époux sont supposés avoir le méme age).

A moins de devoir consentir de gros sacrifices une fois agé, il faut épargner pour
sa retraite avant 35 ans. Notre tableau le montre: pour obtenir 1000 euros de rente
a 65 ans, 'effort est deux fois moindre a 30 ans qu’a 45 ans (390 euros contre 830).

préoccupations changent. Plutot qu’aug-
menter son capital, surtout s’il est déja
rondelet, il fautle sécuriser. D’ou1la néces-
sité d'augmenter la part du fonds en eu-
ros, lequel, rappelons-le, est dénué de
tout risque. Beaucoup d’assureurs pro-
posent de s'en charger au moyen d’arbi-
trages automatiques, qui font évoluer
dans le temps la composition du contrat.
Dans ce cas, l'assuré n’a aucunement a
intervenir, sauf, bien sir, s'il le souhaite.

SORTIE EN CAPITAL EPARGNEEST
RECUPERABLE, SELON VOS BESOINS,
EN UNE SEULE OU PLUSIEURS FOIS

Les contrats d’assurance vie n'ont géné-
ralement pas de durée limitée. Le terme
du contratdépend alors du seul souscrip-
teur, qui peut le dénouer a tout moment
(dansle jargon des assureurs, on parle de
«rachat») et ainsi récupérer son argent.
Dans la majorité des contrats actuels, ce
déblocage de I'épargne en compte peut
étre effectué en une seule ou en plusieurs
fois. Cette seconde solution estgénérale-
ment privilégiée par les retraités préfé-

rant percevoir un revenu régulier en com-
plément de leur pension, plutét qu'un
gros capital qu’ils vont devoir réinvestir
sur un autre placement financier, souvent
ades conditions moins intéressantes. Ils
peuventalors choisir d'opérer ces retraits
eux-memes, aux dates souhaitées, ou au
contraire de mettre en place avec leur
conseiller un systeme de retraits automa-
tiques, tant dans le montant que dans la
périodicité (lire le paragraphe suivant).
Comme toujours en matiere d’assurance
vie, le capital récupéré n’est taxable que
pour la part correspondant aux gains gé-
nérés par I'épargne investie (lire le ta-
bleau page 76), cette derniere étant tota-
lement exonérée d'impots.

RACHATS PROGRAMMES
LE MONTANT VOULU EST VIRE CHAQUE
MOISSURVOTRE COMPTE BANCAIRE

Le nombre de retraits d’argent qu'un
souscripteur peut effectuer sur son
contrat n’est pas limité. Mais s'il veut se
constituer un complément de revenus ré-
gulier, c'est la formule des «rachats



partiels programmés» qu’il doit utiliser.
Ainsi, une somme déterminée sera auto-
matiquement versée sur son compte ban-
caire, selon une périodicité prévue a
l'avance (généralement mensuelle ou tri-
mestrielle). Toutes les compagnies d’as-
surances proposent ce dispositif de re-
traits (a ne pas confondre avec la rente
viagere), lequel est principalement utilisé
par les retraités voulant améliorer leur
montant de pension. Il est d’autant plus
souple que la mécanique peut étre arré-
tée a tout moment, puis reprise ultérieu-
rement, au gré de ses besoins,
le tout sans aucuns frais sup-
plémentaires. Comment choi-

~

\q

La rente servie est

tie d'un versement unique, nécessaire-
ment important. Il existe aussi la rente
par «paliers», qui permet d’en moduler
le montant en fonction de ses besoins.
Elle peut, par exemple, étre plus élevée
une fois passé le cap des 70 ans, lorsque
les dépenses de santé risquentd’augmen-
ter. Mais quoi qu’il en soit, une fois sa dé-
cision arrétée (on peutla prendre an’im-
porte quel moment, par exemple le jour
de son départ enretraite, et donc pas for-
cément a la souscription du contrat), il
n’est plus question pour l'assuré de reve-
nir en arriere et de demander
le remboursement du capital.
Celui-ci estdésormais «aliéné»

sirlemontantdesretraitspro-  taxable surune  parl'assureur, qui en exerce le
grammés? Vousavezlechoix:  fraction de son  controle comme s'il lui appar-
ce peut étre un pourcentage montant, variable tenait. En pratique, le montant
du capitalinvesti, parexemple selon I’'dge atteint de la rente est calculé grace a

5%, ou, pour ne pas piocher
dans sesréserves, le montant annuel des
intéréts qui ont été versés sur le contrat.

SORTIE EN RENTE CECHOIX EST
IRREVERSIBLE, MAIS PEUT ATTENDRE LE
MOMENT DE SON DEPART EN RETRAITE

Plutot que de récupérer son capital en
une ou plusieurs fois, on peut décider
de le convertir en rente. C’est la solu-
tion choisie par les assurés qui, une fois
a la retraite, entendent récupérer leur
argent sous forme de versements ré-
guliers jusqu’a la fin de leur vie (il s'agit
alors d’'une rente «viagere») ou pour une
durée fixée a l'avance (rente «tempo-
raire»), par exemple quinze ans ou vingt
ans. Autre cas de figure, la rente viagere
«immeédiate», laquelle est servie des la
souscription du contrat, en contrepar-

LE SORT DU CONJOINT SURVIVANT: LE CHOIX D’UNE RENTE VIAGERE

des tables de mortalité, donc
en fonction de I'espérance de vie de I'in-
téressé et, bien stir, du montant du capi-
tal en compte (lire plus bas). A signaler:
au plan fiscal, ce ne sont pas les intéréts
générés par le capital investi qui sontim-
posables, mais la rente elle-méme, sur
une fraction de son montant, variable
selon I'age atteint par Iassuré lors du ver-
sement de cette rente (lire les détails du
mécanisme page 77).

SORTIE MIXTE PANACHER RENTEET
CAPITAL PEUT PRESENTER CERTAINS
AVANTAGES POUR LE SOUSCRIPTEUR

Il est parfaitement possible de combiner
sortie en capital et sortie en rente. On
parle de sortie «mixte». Dans ce cas, seule
une partie de I'épargne en compte est
convertie en rente. Lassuré peut, par

REVERSIBLE LUIGARANTIRA LE VERSEMENT D’UN REVENU A VIE

exemple, transformer 70% de son capital
enrenteviagere, et ainsi se garantir le ver-
sement d'un revenu minimal jusqu’a sa
disparition. Le solde , de 30% ici, pourra
étre soit maintenu sur le contrat (avec
l'objectif de le transmettre a terme a ses
héritiers), soit retiré au moment voulu
sous forme de capital. Notez que les
sommes d’argent laissées sur le contrat
continuent évidemment de produire des
intéréts au profit du souscripteur.

CALCULDE LA RENTE LA SOMME
ATTRIBUEE PARLA COMPAGNIE DEPEND
DE L’ESPERANCE DE VIE DE L’ASSURE

Les assureurs effectuent une opération
assez simple pour calculerlemontantde
larente viagere a verser: ils multiplientle
capital accumulé sur le contrat par un
taux de «conversion», qui est déterminé
a partir de tables de mortalité officielles
(fixées par arrété). Ce taux varie en fonc-
tion de I'age de I'assuré au moment ot il
demande le paiement de sa rente. Plus
on est jeune, plus son espérance de vie
est longue, et plus ce taux sera faible.
Donc moins la rente sera élevée. Ainsi,
un assuré de 60 ans se verra attribuer un
taux de conversion de 4,80%, alors qu'un
autre, agé de 65 ans, aura un taux de
5,50%. Pour un capital de 100 000 euros,
le premier recevra une rente annuelle de
4800 euros (100000 x 4,80%), et le se-
cond de 5500 euros (100000 x 5,50%). e

Il'y a des solutions
pour que le conjoint
survivant percoive a

son tour un revenu.

uand la sortie en
rente a été choisie, et
une fois le crédiren-

tier décédeé, 'assureur n’a
plus rien a verser a personne,
situation qui peut poser un
gros probléme au conjoint
survivant, qui va perdre ainsi
une partie des revenus du

= eeuEIe. Pour éviter cela, deux
; : = - =

S —

- = S e T i -
S ———— T - c — e

solutions. La premieére est
d'opter pour une rente via-
gere «réversiblex. La dispari-
tion de 'assuré ne met alors
pas fin a son paiement, la
rente continuant d’étre ver-
sée au conjoint survivant
jusqu’a ce gu’il décede a son
tour. En contrepartie, le mon-
tant de la rente initiale sera

considérablement réduit
(d’environ 50% si le survivant
avait 10 ans de moins que le
défunt). L'autre solution est
de choisir une rente au verse-
ment garanti pendant une
durée minimum (dix ans ou
quinze ans, par exemple), soit
a l'assuré s’il reste en vie, soit,
aprés son déceés, au conjoint.
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SPECIAL
IS/ (o221 |2Y LES ATOUTS DU PLACEMENT

SUCCESSION On peut gratifier qui I'on

veut, mais gare a ne pas léser ses héritiers

e titulaire d'un contrat pense bien
slr a préparer sa retraite, mais
aussi a transmettre son capital,
un acte important dans le cadre
d’une bonne entente familiale. Avec son
conjoint, ce sont ses enfants qu'’il va sou-
vent privilégier, certains plus que d’autres
si leur situation l'exige (ce que permet
I'assurance vie), avec un bel atout: une
fiscalité successorale tres favorable.
Lassuré peut aussi dispenser ses faveurs
a des amis ou parents éloignés, mais sans
pouvoir nuire aux intéréts de ses héritiers.

FAVORISER SA FAMILLE cHAQUE
ENFANT AURA DROIT, AU TOTAL,AUN
ABATTEMENT FISCAL DE 252500 EUROS

Impossible de déroger aux principes de

base dureglement des successions. Dans
le cas d’une famille de trois enfants, le

conjoint survivantva ainsi recevoir auto-
matiquementle quart dela succession du
défunt, les enfants s'en partageant les
trois-quarts a parts égales. La solution la
plus pratique pour l'assuré qui veut
rompre cet équilibre en avantageant!'un
de ses héritiers, par exemple un enfant,
est de le désigner comme bénéficiaire de
tout ou partie d’'un contrat d’assurance
vie. Les autres n’aurontrien a dire puisque
la transmission du capital se fait alors
hors succession (lire les limites de cette
regle ci-apres). Cela dit, égalitaire ounon,
la transmission d’un capital a ses enfants
via ce placement présente un autre inté-
rét, sur le plan fiscal. En effet, tout enfant
a droit a un abattement de 100000 euros
sur I'héritage recu. C'est beaucoup. Mais
comme l'assurance vie procure a son tour
un autre abattement, de 152500 euros, la

BAREME OFFICIEL DES ABATTEMENTS LEGAUX
ET DES DROITS DE SUCCESSION A PAYER

ABATTEMENT SUR TAUX
LA PART RECUEILLIE DE TAXATION

franchise fiscale va totaliser 252500 eu-
ros. Un assuré peut égalementdéciderde
favoriser son conjoint en le désignant
comme bénéficiaire d'un contrat. Maisil
n'y aura pas de bonus fiscal a la clé, pour
une bonne raison: le conjoint survivant
ne paie aucuns droits de succession.

AVANTAGER DES PROCHES
LE BENEFICE D’UN CONTRAT LEUR FERA
EVITERDES TAXES ALLANT DE 35 A 60%

Comparés aux abattements successoraux
des enfants, ceux des autres proches sont
nettement moins intéressants: a peine
16000 euros entre freres et sceurs, moins
de 8000 euros entre neveux et nieces,
moins de 1600 euros pour un concubin
ouun ami... Sans parler des droits a payer
qui, au-dela de ces abattements, varient
selon les cas entre 35 et 60% des capitaux
recueillis. Autant dire que les abatte-
ments supplémentairesliés a 'assurance
vie (152500 euros) sont alors les bienve-
nus. Encore faut-il, la aussi, rester dansles
limites du raisonnable afin de ne pas 1é-
ser ses héritiers directs. Autre précaution

it sl 1005 0% a prendre par l'assuré lorsqu’il désigne
Partenaire de Pacs 100% M 0% M un bénéficiaire ne faisant pas partie de
Concubin 1594 euros 60% son entourage connu: l'identifier claire-
ment (nom, prénom, date de naissance,
Enfants 100 000 euros 5a45%@ adresse...), de quoi éviter toute confu-
Parents 100 000 euros 53 45% @ sionau moment du versement du capital.
DI o S Il faut aussi savoir que certaines clauses
dinid euros ki imposent des charges particuliéres au bé-
Fréres et sceurs 15 932 euros 35a45% 3 néficiaire de l'assurance vie, par exemple
Noveux ok niccos 7 967 euros 559, assurer I'entretien d'un bienauquelle dé-
funt était trés attaché, comme une mai-
Parents jusqu’au 4¢ degré () 1594 euros | 55% son de famille, voire s'occuper de ses
Parents au-dela du 4¢ degré () 1594 euros 60% animaux. Dans ce cas, unnotaire - géne-
. ralement celui du défunt - est chargé de

Personnes sans lien de parenté 1594 euros 60%

controler 'application de ces clauses.

LIMITE DE VERSEMENTS DES
HERITIERS LESES PEUVENT EXIGER
L’ANNULATION DU CONTRAT SOUSCRIT

Le capital figurant sur un contrat d’assu-
rance vie, dit laloi, ne fait pas partie de la
succession du souscripteur. Afin que ce-
lui-cine puisse utiliser cette particularité
pour déshériter ses proches, les primes
versées sur le contrat ne doivent pas étre

(1) A condition de lui transmettre des biens, sinon le pacsé, qui n'est pas un héritier légal, ne recevra rien. (2) Entre 15 932 et
552 324 euros de biens transmis (cas le plus usuel), le taux de taxation est de 20%. (3) 35% jusqu’a 24 430 euros de biens
transmis, 45% au-dela. (4) Oncles, tantes, cousins germains, petits-neveux... (5) Arriére-petits-neveux, arriére-cousins...

isa part le conjoint 100000 euros chacun) sur  s’avere donc le plus
M et le partenairede  la part d’héritage recue. souvent indispensable,

Pacs survivants, Recourir a 'assurance vie puisqu’ils auront chacun
qui ne paient aucuns droits  pour gratifier d’autres droit a 152500 euros
de succession, seuls les membres de la famille, d’'abattement fiscal
enfants et les parents comme les freres et les supplémentaire. Et
bénéficient d’un gros sceurs, les petits-enfants éviteront ainsi des taxes
abattement fiscal (égal a ou les neveux et nieces, prohibitives (jusqu'a 60%).
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«manifestement exagérées» par rapport
a ses capacités financieres et lavaleur de
son patrimoine. Sinon, ses héritiers
peuvent demander au juge I'annulation
de la clause bénéficiaire, donc la réinté-
gration totale du contrat dans la succes-
sion. Les tribunaux jugent au cas par cas,
etle montant placé n’est pasle seul critere
pris en compte (lire le paragraphe sui-
vant), mais ils ont déja accédé aux re-
queétes d’enfants lorsque plus de 35% du
patrimoine du parent avaient été investis
aleur détriment dans une assurance vie.
Ou lorsqu’un assuré y avait logé plus de
50% de ses revenus annuels. Reste un
moyen simple pour éviter les ennuis : res-
pecterla partd’héritage alaquelle ont for-
cément droit ses héritiers (50% de ses
biens avec un enfant, 66% avec deux en-
fants, 75% avec trois enfants ou plus).

TRIBUNAL S’IL APPARAIT UTILE,
LE CONTRAT PEUT ETRE JUGE VALABLE,
MEME EN CAS DE PRIMES EXAGEREES

Le montant du capital investi a la date du
déces n'estpasle seul élémentretenu par
les juges pour apprécier le caractere «exa-
géré» des versements effectuéssurle con-
trat. Les tribunaux vont aussi chercher a
mesurer |'utilité d'un tel placement pour
l'assuré. Si, par exemple, il lui était néces-
saire pour se garantir un bon niveau de
retraite ou pour se prémunir de possibles
difficultés financieres a venir, le place-
ment peut étre jugé parfaitementvalable,
meéme avec une épargne tres consé-
quente entamant les droits des héritiers
légitimes. Mais plus les versements ont
été effectués a un age avancé (notam-
ment au-delade 65 ans), plusil y a suspi-
cion «d’absence d’utilité», c’est-a-dire
quel'importance des fonds investis mas-
que peut-étre un objectif inavouable.
C'est cette notion d'utilité qui permet aux
juges de vérifier si I'assuré était réelle-
ment animé par le désir de réaliser un
placement personnel ou s'il avait pour
objectif de batir une stratégie portant at-
teinte aux droits de ses héritiers. A signa-
ler: c’est a ces derniers qu’il appartient
d’établir devant le tribunal que le parent
souscripteur n’avait aucun intéreét finan-
cier a souscrire un contrat d’assurance
vie. Pas toujours évident a faire, car, dans
la plupart des cas, les soupgons, méme
fondés, ne constituent pas une preuve. e

Lexique

vis a tiers détenteur

Procédure permettant

a ladministration fiscale

(ou aux organismes
habilités qui sont spécialisés dans
le recouvrement des créances)
d’obtenir, auprés d’un tiers déte-
nant des sommes d’argent appar-
tenant a un débiteur, le paiement
d’un impo6t ou d’une taxe dont
ce débiteur est redevable. Cette
procédure ne peut étre utilisée
qgue pour le recouvrement des
créances de nature fiscale. Le tiers
peut étre, par exemple, une
banque, un employeur (pour les
salariés), une caisse de retraite
(pour les pensionnés), ou un loca-
taire (pour le propriétaire du loge-
ment qui lui est loué). Certaines
sommes sont entierement saisis-
sables, d’autres seulement
partiellement, d’autres pas du
tout, comme le capital investi
dans un contrat d’assurance vie.

ontrats DSK Du nom

de Dominique Strauss-

Kahn, qui les a initiés,

les contrats « DSK»,
principalement investis en fonds
d’actions de la zone euro, ont la
particularité d’échapper intégrale-
ment a la taxation des gains réali-
sés (mais pas au paiement des
préléevements sociaux) lorsqu'’ils
dont conservés pendant une pé-
riode d’au moins huit ans par leur
souscripteur. Il en est de méme
pour les contrats dits «<NSK» (pour
Nicolas Sarkozy) lancés courant
2005, date depuis laquelle il n’est
plus possible de souscrire les an-
ciens contrats DSK. A noter gu'’il
n'‘est également plus possible de
souscrire de nouveaux contrats
NSK depuis le Ter janvier 2014.

rédirentier Toute
personne percevant une
rente est appelée un
«crédirentier». Ce terme
est généralement employé
a l’occasion de la vente (ou de
I'achat) d’un bien immobilier
en viager, c’est-a-dire lorsque

le vendeur continue d’habiter

le logement dont il n’est plus
propriétaire, mais recoit en contre-
partie le bouquet (a savoir une
fraction du prix estimé du loge-
ment), plus une rente dont le mon-
tant a été fixé lors de la siganture
de la transaction. Cette rente lui
est versée chaque mois ou chaque
trimestre par le vendeur (le
«débirentier»), jusqu’a son décés.
Dans le cadre d’'une assurance vie,
le crédirentier est I"assuré qui

a choisi de récupérer son capital
sous forme de rente, la compagnie
d’assurance étant le débirentier.

EA Ou plan d’épargne

en actions. Enveloppe

fiscale, créée en 1992,

gui permet d’investir sur
les marchés boursiers européens,
a travers des actions en direct
ou, comme avec I'assurance vie,
des fonds d’actions (investis
a au moins 75% en actions euro-
péennes). Principal avantage: les
titres logés dans un PEA sont exo-
nérés d’'impots (mais pas de préle-
vements sociaux) aprées cing ans
de détention. Un autre type de
plan d’épargne en actions, appelé
PEA-PME, lancé en 2014, est des-
tiné a orienter I’épargne des parti-
culiers vers le financement des
PME ou des entreprises de taille
intermeédiaire de la zone Europe.

achat Terme désignant

I'opération qui consiste

a retirer des capitaux de

son contrat d’assurance
vie. Le rachat est dit partiel
sil’on neretire qu’une partie de
I’épargne en compte, et total si on
vide entierement le contrat. Dans
ce dernier cas, cela entraine sa
fermeture d’office. |l est possible
de mettre en place des rachats
partiels programmés avec la
plupart des contrats actuels: une
certaine somme, déterminée a
I’'avance par 'assuré, est alors ré-
gulierement et automatiquement
retirée du contrat puis versée par
virement sur son compte bancaire.
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a SPECIAL
ASSURANCE VIE

LE

FONCTIONNEMENT
D’UN CONTRAT

PAGES 22 A 29

moyen ou alongterme, 'assurance vie est de
loinle meilleur choixpossible pour constituer,
valoriser et transmettre un capital, quel qu'en
soit le montant. Néanmoins, pour parvenir a
entirer le maximum de profit, il faut d’abord se
familiariser avec ses mécanismes de base et les
différents types de contrats existants, puis dé-
nicher le bon intermédiaire, c’est-a-dire le
banquier, 'assureur ou le courtier Internet qui défend au mieuxles
intérets de ses clients et ne les mene pas en bateau. Car les pieges
sont nombreux, tant la terminologie employée et, plus générale-
ment, I'opacité de ce marché (ot le meilleur cotoie le pire) peuvent
déboussoler les plus clairvoyants des épargnants. Les débutants
trouveronticiune aide précieuse pour faire leurs premiers pas, etles
investisseurs confirmés de quoi approfondir leurs connaissances.

o 1/co 100
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MINUTES, C’EST LE TEMPS MILLIARDS D’EUROS DES SOMMES D’ARGENT
NECESSAIRE POUR D’EPARGNE ETAIENT PLACEES SUR UN CONTRAT
SOUSCRIRE UN CONTRAT INVESTIS DANS D’ASSURANCE VIE SONT
SUR INTERNET, OU TOUS DES CONTRATS TOTALEMENT, ET A TOUT
LES DOCUMENTS SONT D’ASSURANCE VIE MOMENT, RECUPERABLES
DEMATERIALISES A LA FIN DE L’ANNEE 2019 PAR LE SOUSCRIPTEUR
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REGLES DE BASE

N cas de déceés,

le souscripteur, I'assuré et le bénéficiaire
role bien défini par la loi

ont chacun un

n plus de la compagnie qui gere

le contrat souscrit et garantit a

tout moment le remboursement

des sommes quiy ont été placées
(ainsiquelesintéreéts capitalisés), trois ac-
teurs interviennent en assurance vie: le
souscripteur, 'assuré etle bénéficiaire dé-
signé en cas de déces. Une fois intégrées
ces particularités, le fonctionnement d’un
contrat estrelativement simple, au moins
dans son principe. Un certain nombre de
regles juridiques doivent néanmoins étre
respectée lors dela souscription, faute de
quoi le contrat risque d’étre annulé.

SOUSCRIPTEUR IL APPARTIENT A LUI
SEUL DE DESIGNER LES BENEFICIAIRES
DU CONTRAT EN CAS DE DECES

Le souscripteur est le principal acteur
d’un contrat d’assurance vie. Il est celui
qui signe ce contrat, verse des cotisations

/4

(ouprimes) ala compagnie d’'assurances,
et désigne les bénéficiaires en cas de dé-
ces qui, lemoment venu, recevront le ca-
pital constitué. Compte tenu de I'impor-
tance, parfois considérable, des sommes
en jeu, le souscripteur doit avoir la capa-
cité juridique d’effectuer un tel acte. Les
personnes majeures sont censées dispo-
ser de cette capacité, mais celles dont la
lucidité estinsuffisante doivent étre assis-
tées oureprésentées. C'est notammentle
cas des personnes sous tutelle ou sous cu-
ratelle, et, bien entendu, des enfants mi-
neurs non émancipés. Tuteurs ou cura-
teurs (nommés par le conseil de famille)
doivent alors étre présents lors de la si-
gnature du contrat. Ces précautions n'ont
rien d’inutile, car si les formes juridiques
ne sont pasrespectées, aumoment du dé-
ces, les héritiers réservataires peuvent
avoir intérét a demanderl'annulation du

Le législateur a plafonné
a 70000 euros le

% montant de I'indemnité
g de dépdt de bilan

| auquel peut

prétendre un assuré
d’une compagnie.

CRISE SANITAIRE: VOTRE ASSUREUR PEUT-IL FAIRE FAILLITE?

ne compagnie qui
met la clé sous la
porte? Sila crise

perdurait, cette possibilité
ne serait pas a exclure,
méme si les comptes des
assureurs semblent solides
(lire page 9) et que I'Etat a
promis qu’il viendrait alors

a la rescousse. Rappelons
aussi que, si le dépoét de
bilan s’avérait inévitable,
tout ne serait pas perdu. La
loi a en effet instauré un
«fonds de garanti», qui fixe
a 70000 euros le montant
d’indemnisation maximale
auquel chaque assuré
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aurait droit. Attention, ce
montant vaut pour tous les
contrats souscrits chez un
méme assureur, et non pas
par contrat: lorsqu’on dis-
pose de plus de 70000 eu-
ros a placer, mieux vaut
donc diversifier sa mise
sur plusieurs assureurs.

contrat, surtout si des étrangers a la fa-
mille figurent parmi les bénéficiaires. Et
dans ce cas, le contrat peut étre réintégre
dans l'actif successoral. La plupart du
temps, le souscripteur est un épargnant
qui souhaite se constituer des réserves
d’argent pour ses vieux jours ou léguer un
capital a des proches dans de bonnes
conditions fiscales. Mais un contrat peut
aussi étre passé entre un assureur et une
personne morale, par exemple une asso-
ciation ou un employeur. L'épargnant
n’est alors pas souscripteur, mais seule-
ment adhérent du contrat, donc non ha-
bilité a en modifier lui-méme les termes.

ASSURE DANS LA PLUPART DES CAS,
ILEST EGALEMENT LE SOUSCRIPTEUR
DU CONTRAT D’ASSURANCE VIE

Lassurance vie, comme tout contratdes-
tiné a couvrir unrisque, suppose d’iden-
tifier clairementla personne, a savoir l'as-
suré, sur laquelle pese ce risque. 1l
appartient au souscripteur de la choisir.
Dans la quasi-totalité des cas, 'assurance
vie est un placement, donc le souscrip-
teur et I'assuré sont une seule et méme
personne. Dés lors, la question du choix
ne se pose méme pas. Maisil se peut aussi
qu’une personne souhaite garantir une
autre personne contre le déces d'une troi-
sieme, tel cet exemple du grand-parent,
souscripteur d'un contrat, qui désigne
son petit-fils comme bénéficiaire si son
pere décede (ce dernier étant alors 'as-
suré). Certaines précautions doivent
alors étre prises dans le choix de 'assuré,
puisque c’est son déces qui fera jouer la
garantie. En effet, la tentation peut exister
pour le bénéficiaire de faire disparaitre
I'assuré pour toucher plus vite le magot...
D’ou l'interdiction de désigner comme
assurés des personnes sous tutelle ou pla-
cées en établissement psychiatrique.
Dans le méme esprit, et toujours si l'as-
suré n’est pas le souscripteur, il doit étre
informé du risque qui pése sur sa téte et

donner son consentement. Attention, &)



@ assurancevie.com

L'EPARGNE EN LIGNE A FRAIS REDUITS

Evolutionﬁe

Contrat d'assurance vie multisupport assuré par Aviva Vie

Chez Assurancevie.com et nulle part allleurs sur internet

le taux de rendement 2020

de la part de votre versement investie sur le support en euros
Aviva Actif Garanti avec « Aviva Multi Bonus 2020 »",

Offre soumise a conditions, notamment d'investissement sur des supports en unités
de compte risqués en capital®.

Nous vous offrons
usqua 350€9!

Sous conditions notamment d’im(estissement sur des
supports en unités de compte risqués en capital®,

MOffre soumise a conditions, réservée aux versements d'un montant minimum de 8 000€ et aux arbitrages d'un montant minimum de 2 000€, effectués
entre le 03/07/2019 et le 29/06/2020. Les sommes investies sur le support Aviva Actif Garanti au titre des versements/arbitrages effectués dans le cadre
de I’oPération Aviva Multi Bonus 2020 toujours investies au 31/12/2020 et a la date d'attribution effective de la participation aux bénéfices pourront
bénéficier d'un complément de rémunération de 50% pour les versements, ou 100% pour les versements et arbitrages, du taux de rendement global du
support Aviva Actif Garanti, sous réserve qu'une part minimum du versement ou de l'arbitrage (fixée a 30% ou 50% selon l'option choisie) soit affectée
aux unités de compte éligibles a l'opération et le demeure jusqu’au 31/12/2020. Le détail des conditions de l'offre est précisé dans I'annexe contractuelle.
Le montant cumulé des versements/arbitrages effectués dans le cadre de 'opération Aviva Multi Bonus 2020 est au maximum de 500 000€ pour une
méme adhésion. Aviva Vie mettra fin par anticipation a l'opération si des évolutions des dispositions réglementaires concernant les taux garantis le
nécessitaient. De méme, Aviva Vie cloturera par anticipation l'opération des lors que le montant de I'enveloppe allouée a I'opération considérée sera
atteint. Il a été dressé un proces-verbal du montant de I'enveloppe allouée par un Huissier de Justice.

@Avertissement : Les unités de compte comportent un risque de perte en capital. L'assureur ne s'engage que sur le nombre d'unités de compte mais
ﬁas sur leur valeur. La valeur de ces unités de compte qui reflete la valeur d'actifs sous-jacents n'est pas garantie mais est sujette a des fluctuations a la

ausse comme a la baisse, dépendant en particulier de I'évolution des marchés financiers.

®IOffre valable jusqu'au 01/06/2020, soumise a conditions, notamment d'investissement sur des supports en unités de compte, qui comportent un
risque de perte en capital. Détail des conditions sur notre site : www.assurancevie.com.

Evolution Vie estun contrat d'assurance vie de groupe a adheésion facultative de type multisupportsouscrit par ’'ADER (Association pour le Développement
de I'Epargne pour la Retraite, régie par la loi du 1¢ juillet 1901, 24-26 rue de la Pépiniére 75008 Paris) aupres d'Aviva Vie (Société Anonyme d'Assurance
Vie et de Capitalisation au capital de 1 205 528 532,67€. Entreprise régie par le Code des assurances. Siege social : 70 avenue de I'Europe 92270 Bois-
Colombes. 732 020 805 RCS Nanterre) et commercialisé par JDHM Vie,

Assurancevie.com est la marque dédiée a la distribution de produit d'assurance sur internet de JDHM Vie, société de courtage en assurance de personnes.
SAS au capital de 2 200 000€, dont le siege social est situé 13 rue d'Uzes - 75002 Paris. Elle est immatriculée au Registre du Commerce et des Sociétées
de Paris sous le n°478 594 351, ainsi qu'a 'ORIAS (www.orias.fr) sous le n°07 004 394. CIF n°E008169, membre de TANACOFI-CIF.

Document non contractuel a caractére publicitaire a jour au 12/03/2020.



SPECIAL
ASSURANCE VIE

GROUPE
FINANCIER
CNP CNP Assurances ™
Crédit agricole Predica
Axa Axa
Crédit mutuel ACM, Suravenir et ACMN
BNP Paribas Cardif
Société générale Sogécap
Generali Generali
Aviva Aviva @
Allianz Allianz
AG2R La Mondiale AG2R La Mondiale

LE FONCTIONNEMENT D’UN CONTRAT

ENCOURS GERE
(ENMLLARDS DE MARCHE

269 15%
251 14%
131 73%
129 7.2%
126 7%

102 5,7%
86 4,8%
74 4%
69 3,9%
67 3,7%

LES TROIS QUARTS DU MARCHE
DE LASSURANCE VIE SONT
ACCAPARES PAR DIX GROUPES

e nombreux groupes financiers
commercialisent des contrats

d’assurance vie (BPCE, Covéa,
Macif, MACSF, Swiss Life...), mais le
marché francais est toutefois concentré
sur dix établissements, qui détiennent
73% de I'encours total (1788 milliards
d’euros sous gestion fin 2019). La CNP
et le Crédit agricole totalisent a eux
seuls pres de 30% de parts de marché.
(1) Le groupe gére les contrats distribués par La Banque
postale et ceux des Caisses d'épargne souscrits avant 2017
(les nouveaux contrats sont gérés par la BPCE vie,
I'assureur interne des Caisses d'épargne).
(2) Assureur qui gére notamment le contrat de

I'association d'épargnants Afer, un mastodonte du secteur
avec ses 52 milliards d’euros d'encours.

Tout le monde ne peut pas étre bénéficiaire d’un contrat

© l'identité del'assuré n’est pasindifférente

au niveau de la fiscalité successorale
puisque celle-ci dépend de I'dge de I'as-
suré lors des versements (lire page 82).

BENEFICIAIRES AU DECES DE
L’ASSURE, ILS TOUCHERONT LE CAPITAL
EN PROFITANT D’UNE FISCALITE DOREE
Lebénéficiaire estla personne qui percoit
les sommes figurant sur le contrat. Tant
que le souscripteur est en vie, c’est lui le
bénéficiaire. A son déces, ce sont les per-
sonnes (il peut y en avoir une ou plu-
sieurs) qu'il a désignées. Le choix du ou
des bénéficiaires appartient au seul sous-
cripteur. Une liberté qui permet de trans-
mettre une partie deson patrimoine a des
tiers en dehors de toute contrainte suc-
cessorale. Les sommes versées ne sonten
effet soumises ni ala reglementation nia
lafiscalité des successions, quelle que soit
l'identité des bénéficiaires (famille, amis,
associations...). Cela dit, n'importe qui ne
peut pas étre désigné comme bénéfi-
ciaire:il ne doit pas étre frappé d'une «in-
capacité de jouissance», mesure visant
notammentles membres des professions
médicales qui ont soigné'assuré pendant
la maladie dont il va mourir.

PRINCIPE D’EPARGNE LES SOMMES
PLACEES SONT RECUPERABLES A TOUT
MOMENT PARLE SOUSCRIPTEUR
Sil'assurance vie est le placement le plus
séduisant aux yeux des épargnants, c’est
grace a sa facilité d'utilisation. Son prin-

24 CAPITAL VOTRE ARGENT * MA|-JUIN 2020

cipe est simple: I'assureur gere les fonds
investis par 'assuré et s'engage a lui ver-
ser, au moment voulu, un capital ou une
rente. En cas de déces, les sommes accu-
mulées sontautomatiquementreversées
aux bénéficiaires désignés. Du vivant du
souscripteur, celui-ci peut récupérer ses
fonds a tout moment. S'ajoutent a ces
trois atouts de base un large éventail de
modes de gestion automatisée (lire
page 62) et convenant a tous types d'épar-
gnants, du plus prudent au plus auda-
cieux, ainsi qu'une fiscalité sur les gains,
qui, en dépit des mesures en vigueur de-
puisjanvier 2018, reste tres attractive (lire
page 76). Contrairement a de nombreux
autres produits financiers, I'assurance vie
se caractérise aussi par une extréme sou-
plesse. Ainsi, la quasi-totalité des contrats
sont «a versements libres», c’est-a-dire
qu’on les alimente quand on veut et au
rythme qu’on veut. Les paresseux peu-
vent méme opter pour des versements
périodiques programmeés, quitte a les in-
terrompre quand bon leur semble.

ENFANT MINEUR RIEN N°EMPECHE
SES PARENTS, S’ILS SONT D’ACCORD,
DE LUIOUVRIR UN CONTRAT A SON NOM

Avantager un enfant mineur via l'assu-
rance vie est tres simple. Soitil le désigne
comme bénéficiaire de leur contrat (mais
il ne touchera le capital qu'a leur déces),
soitillui ouvre un contrata sonnom. Pour
cela, il suffit que les deux parents (ou I'un
d'euxs’il détient seul l'autorité parentale)

signent le contrat au nom de I'enfant. Ils
alimenteront ensuite ce contrat libre-
ment, sachant qu’en cas de besoin, ils
pourront en retirer les gains accumulés
(pas le capital) jusqu’aux 16 ans de l'en-
fant. Ce dernier deviendra pleinementti-
tulaire du contrat a sa majorité. A noter:
un mineur ne pouvant désigner lui-
méme les bénéficiaires en cas de déces,
la clause stipule qu'il s'agit obligatoire-
ment de ses «héritiers légaux». Donc ses
parents et ses éventuels freres ou sceurs.

ASSURANCE DECES CEN’EST PAS
UNPLACEMENT, MAIS UN PRODUIT
DESTINE A PROTEGER SA FAMILLE

Proposées par les mémes groupes, 'assu-
rance vie etl'assurance déces n'ont pour-
tant pas grand-chose en commun. Alors
que la premiere est un placement doté
d’avantages fiscaux, la seconde est un
produit de prévoyance utilisé pour proté-
ger sa famille d'un déces accidentel :
contre le paiement d’une cotisation,
l'assureur s'engage, si le déces intervient
durant la période couverte (dix ans,
vingt ans...), a verser aux bénéficiaires la
somme convenue. Et si I'assuré est tou-
joursenvie? Alors les bénéficiaires ne re-
coiventrien, etl’argent est perdu. Avis aux
intéressés: les cotisations, modestes
avant 45 ans, finissent par revenir cher
quand on prend de I'age. Pour 100 000 eu-
ros de capital garanti jusqu’a 70 ans,
comptez 15 euros par mois a 40 ans, mais
autour de 70 euros par mois a 55 ans. e



CATEGORIES DE CONTRATS La tendance

est au multisupport, qui permet de jouer
la sécurité ou de faire des paris spéculatifs

n fonction de ses moyens et de

son tempérament, chaque sous-

cripteur peut faire son choix

parmile large éventail d'offres de
contrats des compagnies d’assurances.
De fait, il y en a pour tous les gotits: des
contrats «en euros» pour les plus pru-
dents, des contrats en «unités de compte»
pour ceux qui acceptent de prendre
quelques risques, et méme des contrats
«Euro-croissance» qui marient les deux
univers... Limportant est de se détermi-
ner en pleine connaissance de cause: pas
question d’espérer de gros gains avec un
contrat en euros ni, c’est une évidence,
de dormir sur ses deux oreilles avec des
supports boursiers. A coté de ces contrats
classiques, existent également des dispo-
sitifs concus pour des personnes handi-
capées, avec des avantages fiscaux alaclé.

CONTRATSEN EUROS ILSFONT
DESORMAIS PLACE AUX CONTRATS
MULTISUPPORTS, PLUS PERFORMANTS

Investis sur des fonds essentiellement
axés sur des obligations d’Etat de long
terme, les contrats «en euros» sont privi-
1égiés par les épargnants allergiques au
risque. Certes, lerendement de ces fonds
est faible, car celui des obligations ne
cesse de baisser: 7% dans les années 1990,
4% dans les années 2000, autour de 0%
aujourd’hui... Du coup, sauf exceptions,
les rendements de ces contrats s'étage-
ront entre 1,10 et 1,50% en 2020. Mais il
y a une contrepartie a cette rentabilité
meédiocre: d’abord, le capital placé surle
fonds est garanti a 100% (aucune perte
en capitaln’estdoncacraindre), ensuite,
aussi décevants soient-ils, ces rende-
ments sont nettement supérieurs a celui
servi par le Livret A (0,50% I'an depuis le
lerfévrier 2020), son principal concurrent
sur le marché des produits d’épargne
grand public. A noter qu’auparavant
l'assurance vie était composée exclusive-
ment de ces contrats en euros (souvent
qualifiés de «monosupports»), car ils

PHOTO : © OCEANPROD - STOCK.ADOBE.COM

DUREE DE PLACEMENT : RIEN
NE VOUS OBLIGE A FERMER
LE CONTRAT APRES HUIT ANS

e risque de rester scotché long-
L temps a son contrat serait, dit-

on parfois, uninconvénient de
I'assurance vie. Certes, c’est un place-
ment auguel il vaut mieux ne pas
toucher durant huit ans afin d’optimi-
ser les avantages fiscaux. Et il est vrai
que les frais d’entrée de 2 a 4% préle-
vés par beaucoup d’assureurs (seuls
les contrats 100% Internet en sont
exempts) supposent une période de
détention assez longue avant d’étre
amortis. Cela dit, I'argent n’est jamais
bloqué (il est récupérable a tout
instant), de méme qu’au bout de huit
ans, rien n'oblige le souscripteur a
cloéturer son contrat. De fait, les assu-
rances vie actuelles n’ont jamais de
durée fixe: elles sont reconductibles
tacitement chaque année, sauf si le
souscripteur en décide autrement.

étaient compétitifs par rapport a la plu-
part des autres types de placements fi-
nanciers. Désormais, ils se font plusrares,
étant peu a peuremplacés parles contrats
«multisupports», qui permettent toujours
d’épargner sans aucun risque en capital,
mais qui proposent en parallele d’autres
possibilités d'investissement dont les

Les contrats
actuels, quel que
soit 'assureur,
n‘ont pas de durée
de vie minimale

ni maximale: ils
sont reconduits
tacitement, année
apres anneée.

perspectives de gains a moyen ou a long
terme, c’est-a-dire a plus de cinq ou dix
ans, s'averent beaucoup plus attractives.

CONTRATS MULTISUPPORTS DbES
DIZAINES DE FONDS DYNAMIQUES, EN
PLUS D’UN FONDS EN EUROS SECURISE

Un fonds en euros sans risque et des
fonds boursiers et immobiliers (on parle
d’«unités de compte»), voila de quoi est
composé un contrat multisupport. Selon
son profil, I'assuré va choisir le mix qui lui
convient le mieux, a dominante sécuri-
taire (fonds en euros) s'il est prudent, ou
adominante risquée (fonds d’actions) s'il
est plus audacieux, sachant que rien ne
I'empéche ensuite, selon I'évolution des
marchés, de modifier ce dosage (il peut
aussi confier cette tache a 'assureur).
Lespérance de gain d'un multisupport est
donc tres supérieure a celle d'un contrat
en euros mais, en contrepartie, ni le capi-
tal placé en unités de compte nisarému-
nération ne sont garantis. Il existe autant
d’unités de compte que de types de pla-
cements: actions, obligations, immobi-
lier, matieres premieres (or, pétrole...)...
En matiere d’actions, le choix est vaste:
fonds de grandes sociétés francaises ou
étrangeres, de petites valeurs de crois-
sance ou de titres plus défensifs servant

des revenus réguliers... Notez qu'un €
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Des fonds Euro-croissance plus faciles d’acces en 2020

© multisupport repose le plus souvent sur

quelques dizaines de fonds, mais certains
en proposent plusieurs centaines.

CONTRATS EURO-CROISSANCE
POUR MISER SUR LES PME, SANS
GARANTIE EN CAPITAL AVANT 8 ANS

Les fonds dits «Euro-croissance» ont
été lancés en 2014 pour inciter les
épargnants a investir dans 'écono-
mie réelle, a savoir les entreprises
francaises (plus particulierement
les PME), plutot que dans les pro-
duits monétaires ou obligataires.
Ces fonds doivent permettre d'obte-
nir des rendements supérieurs a ceux
des fonds en euros, un objectif théo-
riquement facile a atteindre. De fait, en
2019, ces rendements ont varié entre 3 et
14%, mais rien ne dit que cette perfor-
mance serarééditée danslesannées a ve-
nir (le récent krach boursier devrait ainsi
lourdement impacter les performances
de 2020). Attention aussi, lors de la sous-
cription du contrat, il fautaccepter d'im-
mobiliser son épargne pendant huit ans
minimum, période en deca de laquelle
le capital n’est pas garanti. Pas ques-
tion, donc, de faire a tout moment des
retraits d’'argent partiels, comme sur les
fonds en euros classiques, sauf a risquer
de subir une perte. A signaler: une nou-
velle version des fonds Euro-croissance,
plus simple a comprendre, est proposée
aux épargnants depuis le 1erjanvier 2020
(vialaloi Pacte). Elle permet notamment
d’obtenir un taux de rendement annuel
unique pour tous les assurés d'un méme
contrat, alors qu’avec l'ancienne ver-
sion (toujours commercialisée), ce ren-
dement varie selon I’échéance choisie et
le niveau de garantie offert sur le capital
placé (80 ou 100%), ce qui ne facilite pas
les comparaisons entre les produits.

CONTRATS DE CAPITALISATION
SIL’ON VEUT LEGUER AU CONJOINT OU
AU PACSE UN PLACEMENT CLES EN MAIN

A I'image d'un contrat d’assurance vie,
les sommes versées sur un contrat de ca-
pitalisation peuvent étre investies aussi
bien sur un fonds en euros sans risque
qu’en unités de compte plus ou moins
risquées, et la fiscalité applicable sur les
gains en cas de retrait d'argent est iden-
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DE QUOI EST
COMPOSE
UN FONDS

EN EUROS?

OBLIGATIONS
DU PRIVE
45%

fin d’étre cohérent avec
Al’objectif de sécurité visé par

un fonds en euros, une grande
partie de I'argent collecté (80%
environ) va étre placé dans des obli-
gations sans risque, autrement dit
des emprunts émis soit par un Etat
européen (France, Allemagne...),
soit par une entreprise publique
(EDF, SNCF...), soit par une sociéeté
privée réputée (LU'Oréal, LVMH..). Le
reste de la collecte (20% des fonds
environ) va étre répartisur de I'im-
mobilier (SCPI ou SCI), des actions
cotées en Bourse et des produits
de gestion alternative (permettant
de spéculer sur les devises, les taux
d’intéréts, les matieres premiéres
industrielles ou les objets d’art...).

tique dans les deux cas. Cependant, spé-
cificité importante, un contrat de capitali-
sation peut étre transmis en l’état parvoie
de succession (avec une assurancevie, le
contratestfermé et le capital est récupéré
parle bénéficiaire). Pratique, des lors que
l'on n’a aucune compétence en matiere
financiere: nul besoin de s’interroger
pour savoir sur quel placement il faudra
réinvestirles sommes percues, puisque le
contrat perdure et continue de fructifier
pour son propre compte. Autre particu-
larité notable: lors du déces du titulaire,
le contrat de capitalisation ne bénéficie

OBLIGATIONS
DU SECTEUR
PUBLIC

15%

pasdurégime successoral del’assurance
vie, lequel est particulierement avanta-
geux en termes de taux et d’abattement.
Autrement dit, la valeur du contrat est
intégrée a la succession, avec les autres
biens et avoirs de la personne décédée.
Les bénéficiaires devront donc acquit-
ter les droits de succession prévus
par la loi. En conclusion, ce type de
contrat n’est vraiment intéressant
qu’en prévision d'une transmission
de capital a un conjoint ou a un par-
tenaire de Pacs, lesquels, rappelons-
le, sont automatiquement exonérés
du paiement des droits de succession.

EPARGNE HANDICAPET RENTE
SURVIE 25% DE REDUCTION D’IMPOTS
SURLES VERSEMENTS EFFECTUES

Le contrat d’épargne handicap est ré-
servé aux personnes handicapées a un
tel point qu’elles ne peuvent exercer une
activité professionnelle normalement ré-
munérée. [l permet au souscripteur de si-
gner une police d'assurance vie dans des
conditions fiscales trés avantageuses,
puisqu’elle ouvre droit a une réduction
d'impdts de 25% (dans la limite de
1525 euros de versements, plus 300 euros
par enfant a charge). Quant alarente sur-
vie, c’'est un contrat d’'assurance déces, a
ne pas confondre avec I'assurance vie (lire
page 24), souscrit par un proche en faveur
d’une personne atteinte d’'une infirmité
I'empéchant, comme dans le cas précé-
dent, de travailler dans des conditions
satisfaisantes. Le contrat de rente survie,
quibénéficie delamémeréductiond’im-
pots de 25% que le contrat d’épargne han-
dicap, peut profiter a un parent proche
(jusqu’au troisieme degré : petit-enfant,
frére ou sceur, neveu ou niece...) ou a
toute personne a charge vivant sous le
toit du souscripteur. Au déces de l'assuré,
une rente viagere est versée au bénéfi-
ciaire. Son montant n’est que partielle-
ment soumis a l'impot (I'abattement dé-
pend de l'age du bénéficiaire ala date de
versement delarente) etn’est pas prisen
compte dans le calcul des aides sociales
allouées. Attention, puisqu’il s'agitd'une
assurance déces, le risque n’est plus cou-
vertsile souscripteur cesse d'alimenter le
contrat, et, sauf exception, les cotisations
déjaversées sontalors perdues.



COMMERCIALISATEURS Les contrats

des banquiers ne font pas le poids face a
ceux des sites Internet ou des associations

orsqu’on souhaite souscrire pour

la premiere fois un contrat d’as-

surance vie, trouver le bon inter-

médiaire dépend du niveau de ses
exigences. En poussant la porte de son
agence bancaire oucelle del'agentgénéral
d’assurances, le client pas trop regardant
sur la qualité du produit proposé trouvera
largement ce qu'il lui faut. Ce sera rare-
ment le cas pour un investisseur expéri-
menté. Celui-ci a tout intérét a s'adresser
aun conseiller en gestion de patrimoine,
une association de défense d'épargnants,
ou bien a passer par un établissement
opérant exclusivement sur Internet. Les
contrats 100% en ligne cumulent en effet
les atouts: des frais modiques, un rende-
ment confortable du fonds en euros sans
risque, et une vaste palette de supports
dynamiques pour investir une partie de
seséconomies en Bourse (apres unkrach,
le marché finit toujours par se redresser)
ou en immobilier.

BANQUES SAUF A PLACER DE GROS
MONTANTS, VOUS N’AUREZ ACCES QU’A
DES CONTRATS PEUREMUNERATEURS

Contacter son banquierestce qu'ilyade
plus naturel pour ouvrir un contrat. C'est
alui quevous avez affaire pour toutes vos
opérations courantes, et c’est chez lui
qu’est sans doute viré votre salaire, voire
que sont logées vos assurances auto et
habitation. De plus, si ce n’est pas vous
qui lui demandez conseil, c’est vraisem-
blablement lui qui vous démarchera
puisqu’il connaitle montant de vos avoirs
financiers. Lennui, c’est que ce banquier,
qui travaille avec la filiale «assurance» de
son groupe, ne dispose pas d’'une offre
tres développée. Et si vous n'avez que
quelques milliers d’euros a investir, il
vous orientera vers le bas de gamme, a
savoir des fonds de qualité médiocre et
peu rémunérateurs, surtout s'il s'agit du
fonds en euros (rarement rémunéré a
plus de 1% en 2019). En effet, seule une
mise importante, par exemple 40000 ou

Altaprofits.com
(2000)

Assurancevie.com
(2010)

Bienprévoir.fr
(2008)

Hedios.com
(2006)

Linxea.com
(2005)

Meilleurplacement.com
(2007)

Mes-placements.fr
(2005)

Mieuxplacer.com
(2018)

Placement-direct.fr
(2004)

Touslesplacements.com
(2013)
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LES NOMBREUX AVANTAGES DES COURTIERS 100% INTERNET

NOM DU COURTIER NOMBRE DE CLIENTS ENCOURS GERES
(ANNEE DE CREATION) (NOMBRE DE CONTRATS) EN ASSURANCE VIE

1,7 milliard d’euros
400 millions d’euros
200 millions d’euros
400 millions d’euros

1,5 milliard d’euros
600 millions d’euros

1, milliard d’euros
100 millions d'euros
250 millions d’euros

115 millions d’euros

Les nouveaux courtiers en assurance vie officient désormais sur Internet (sous le
contréle de I'Autorité des marchés). Leurs atouts: des contrats sans frais d’entrée,
dotés de nombreux fonds d’investissement, des partenariats avec plusieurs
compagnies d’assurances. lIs totalisent aujourd’hui prés de 3% de la collecte annuelle.

50000 euros, peutl'inciter abien vous trai-
ter, notammenten faisant appel a des so-
ciétés de gestion extérieures a son groupe.
Raison de plus pour lui montrer que c’esta
vous de choisir et non pas a lui, ce qui sup-
pose que vous exigiez une documentation
compléte et que vous l'interrogiez sur les
caractéristiques du contrat présenté, sur
son rendement, les frais d’entrée et de
gestion, l'identité de I'assureur... De quoi
vous éviter de vous faire piéger.

COMPAGNIES DASSURANCES
LA QUALITE DE LEURS PRODUITS ESTUN
PEU SUPERIEURE A CELLE DES BANQUES

Quand on veut passer par une compa-
gnie d’assurances comme Axa, Allianz
ou Aviva, c’est a un agent général qu’on

ale plus souvent affaire. Cet agentrepré-
sente la compagnie dont il commercia-
lise les contrats. Sa position n’est pas tou-
jours claire, car il doit satisfaire a la fois
son client etla compagnie qui l'emploie.
En revanche, ses contrats et ses conseils
peuvent étre de meilleure qualité car I'as-
surance est son cceur de métier, ce qui
n’est pas toujours le cas des banquiers,
familiarisés depuis peu avec cette spé-
cialité. Cela dit, il ya du bon et du moins
bon dans les propositions des assureurs,
notamment au niveau des frais, qui
peuvent parfois excéder 3 ou 4% sur les
versements. Et puis, certains agents sont
plus a l'aise pour vendre de 'assurance
auto ou habitation que pour dispenser

du conseil patrimonial. Onretrouve cette €
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Aucuns frais d’entrée a payer avec
un courtier ou une banque en ligne

© faiblesse chezles mutuelles (Maaf, Macif,

Matmut...). Mais au moins sont-elles tra-
ditionnellement attachées a deux prin-
cipes de gestion rassurants: la prudence
etla simplicité.

GESTIONNAIRES DE PATRIMOINE
UN SERVICE PROFESSIONNEL, MAIS
UN NIVEAU DE FRAIS SOUVENT ELEVE

Les conseillers patrimoniaux, contraire-
ment aux agents généraux d’assurances
qui travaillent pour une seule compagnie,
sont indépendants: ils ne sont respon-
sables que devantleurs clients. Voila pour
la théorie. En fait, ils sont quand méme
liés aux assureurs, puisque ceux-ci leur
versent des commissions pour chaque
contrat d’assurance vie vendu. Appelés
aussi CGP (conseillers en gestion de pa-
trimoine), ces professionnels offrent tou-
tefois des garanties de sérieux, car ils
doivent étre habilités a exercer une acti-
vité d’intermédiaire en assurance. De
plus, beaucoup d’entre eux sont capables
d'offrir a leurs clients des services «sur
mesure», comme établir un bilan patri-
monial eten déduire une stratégie d’épar-
gne along terme. Ils ont aussi une bonne
connaissance des fonds d’'investisse-
ment, ce quileur permetde jouerla carte
de la diversification. En contrepartie,
leurs honoraires sont souvent élevés (de
2a5%). Autre probleme: bien qu’ilsaient

MODE D’EMPLOI POUR SOUSCRIRE EN LIGNE

pour mission de faire jouer la concur-
rence entre les compagnies pour déni-
cher les meilleurs produits, grande peut
étre la tentation de retenir celles qui leur
offrentles commissions les plus fortes.

ASSOCIATIONS DE DEFENSE
DES TAUX DE RENDEMENT EN TETE DES
PALMARES DEPUIS PLUSIEURS ANNEES

Elles ont pour nom Afer, Asac-Fapes,
Agipiou Gaipare: ces associations d'épar-
gnants réunissent des assurés (760 000
dans le cas de I'Afer, le leader du secteur
associatif) etont donc souscrit un contrat
de groupe afin de peser plus efficacement
qu’un investisseur isolé face aux grandes
compagnies. Elles ont largement contri-
bué a populariser I'assurance vie, notam-
ment en négociantdes niveaux de fraisde
gestion plus bas, en améliorantla qualité
des placements investis et en imposant
plus de transparence dans le contenu des
contrats. De fait, les rendements servis de
leur fonds en euros sont parmi les plus
élevés de la place (lire le tableau page 54).
Concretement, l'assuré ne souscrit pas di-
rectement aupres de I'association mais
parl'intermédiaire d'un réseau de distri-
bution extérieur (généralement des cour-
tiers). Notez qu'un droit d’entrée, allant
de 20 a 30euros, est parfois demandé
par l'association. Attention : un certain
nombre d’associations d’assurés ont été

créées et sontcontrolées par un assureur.
Elles sont gérées par un conseil composé
d’administrateurs, en principe indépen-
dants (c’est la loi qui I'exige), mais évi-
demment choisis par lacompagnie...

SITES INTERNET DES CONTRATS SANS
FAILLE, TRES BON MARCHE ET QUE L'ON
PEUT PILOTER A100% PAR ORDINATEUR

Tout souscripteur devrait s'intéresser a
Internet. Datant d'une quinzaine d’an-
nées, les contrats en ligne font désormais
partie du paysage financier. A la base de
leurs succes, 'absence de frais surles ver-
sements et les transferts d'argent gratuits
entre les fonds disponibles. Quant aux
frais de gestion, ils se situent dans la four-
chette basse dumarché (0,60 a0,70% par
an dans la plupart des cas). Autre atout,
cessites proposent une offre tres large de
fonds en unités de compte, avec des per-
formances souvent brillantes. Ce genre
de souscription est évidemment réservé
aceuxquisontal’aise avec un ordinateur,
car tout se fait en ligne (lire 'encadré sur
les modalités de souscription ci-des-
sous). Anoter : il existe deux types de sites
distribuant des assurances vie, ceux des
banques en ligne (Boursorama, Fortuneo,
ING...), qui exigentsouvent, en parallele,
'ouverture d'un compte-courant, et ceux
des courtiers spécialisés, comme Alta-
profits, Assurancevie.com ou Placement
Direct (lire I'encadré page 27), qui tra-
vaillent avec les mémes assureurs mais
sont plus simples d'acces : on peut sous-
crire leurs contrats sans contrainte. ®

gg::::;&um WOTRE OFFRE

uvrir un contrat
chez un courtier
ou une banque en

ligne exigeait, il y a encore
cinq ou six ans, d’'imprimer
le bulletin de souscription,
de le remplir a la main,
puis de I'adresser par voie
postale a I'établissement
choisi. Aujourd’hui, la
plupart des documents
sont dématérialisés.

La souscription peut

ainsi s’effectuer en une
quinzaine de minutes. Une
fois le bulletin rempli en
ligne, il suffit de transférer

au site Internet un scan
de sa piéce d’identité,

un justificatif de domicile,
une autorisation de
prélevement sur son
compte bancaire (c’est

le client qui décidera

a chaque fois du montant
averser), voire un
exemplaire de sa signature
sil'on choisit de payer

le premier versement

en chéque. C’est tout.
Deux semaines plus

tard, I'assuré recevra

par courrier son bulletin
d’adhésion certifié.
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Lexique

rbitrage Action d’'opérer

un changement d’'un

ou de plusieurs supports

au sein d’un contrat
d’assurance vie multisupport.
Tout ou partie de I'épargne peut
étre transféré dans le cadre d’'un
arbitrage. Cependant, pour éviter
d’étre encombrés par trop de petits
arbitrages, certains assureurs fixent
un montant minimal par opération,
par exemple 300 ou 500 euros.
Afin de rémunérer les frais
administratifs correspondants,
d’autres prélévent des frais, soit
forfaitaires (15 ou 20 euros), soit
proportionnels au montant de la
somme transférée lors de chaque
opération (0,5% par exemple).

lause bénéficiaire

Disposition prise par

le souscripteur d’'une

assurance vie pour choisir
les personnes (conjoint, enfants,
amis...) qui, a son déces, recevront
I’épargne en compte. Une clause
standard est proposée dans tous
les contrats pour désigner, dans
I’ordre, le conjoint, a défaut les
enfants, puis les autres héritiers.
Le souscripteur peut rédiger
comme il ’'entend le libellé de
la clause. Mais attention, une fois
la clause acceptée par les
bénéficiaires, et des lors que
I’assuré a donné son accord a cette
acceptation, il ne peut plus
modifier cette clause (sauf avec
I’autorisation des bénéficiaires).

ontrat monosupport
Contrat d’assurance vie
proposant un seul support,
a savoir un fonds en euros
avec la garantie du capital. Ce type
de contrat, dit monosupport,
représente désormais une part trés
faible de I'offre des assureurs.
A I'inverse, un contrat multisupport
comprend plusieurs supports,
appelés «fonds d’investissements».
lls dépendent des fluctuations
du marché boursier ou immobilier,
le capital investi n’est donc pas
garanti. Les contrats multisupports

sont désormais trés majoritaires,
la plupart d’entre eux intégrant
au moins un fonds en euros.

éritiers réservataires
Membres de la famille ne
pouvant étre déshérités,
c’est-a-dire ayant
forcément droit a une partie
de I’héritage du défunt (appelée
la «réserve»). En premier lieu,
les héritiers réservataires sont
les enfants du défunt. En second
lieu, sile défunt n’a ni enfants ni
petits-enfants, c’est le conjoint.
Si le contrat d’assurance vie n’a pas
été rédigé dans les conditions
juridiques prévues par la loi, ou si
le bénéficiaire du contrat recoit une
somme manifestement exagérée,
lésant les intéréts des héritiers
réservataires, ceux-ci sont habilités

a demander I'annulation du contrat.

ncapacité de jouissance
Inaptitude d’une personne a
exercer certains de ses droits.
Cela peut étre lecasd’une
personne fragilisée physiqguement
ou mentalement, généralement
mise sous tutelle ou sous curatelle,

HERITIERS
RESERVATAIRES
Cesont le plus
souvent les enfants
du souscripteur. Ils

le contrat s'il W'a pas
été ouvert selon

les régles juridiques
en vigueur ou s'il
écorne leurs droits
sur la succession.

et qui ne peut d’elle-méme
souscrire un contrat d’assurance
vie, encore moins désigner un
bénéficiaire en cas de déces.

Autre cas notable d’incapacité

de jouissance, visant cette fois
certaines personnes en raison de
leur profession: par exemple, les
membres de professions médicales
ou les membres des institutions
réligieuses, qui ne peuvent accepter
un don de la part d’'un de leurs
patients, ni étre désignés comme
bénéficiaires d’'une assurance vie.

ode de gestion
Stratégie
d’investissement
choisie par le
souscripteur d’un contrat
multisupport. Elaborée avec l'aide
de son conseiller, cette stratégie
doit reposer a la fois sur I’évolution
probable des marchés financiers
et du niveau de risque souhaité. La
plupart des contrats multisupports
actuels offrent trois niveaux de
modes de gestion, appelés aussi
profils: profil prudent, profil
équilibré et profil dynamique.
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ASSURANCE VIE

LES

FORMALITES DE
SOUSCRIPTION

our un assuré, ily a deux étapes cruciales: la sous-
cription du contrat et la rédaction de la clause bé-
néficiaire. C'est lors de la premiere étape en effet
qu'il va falloir définir le mode de versement et les
options de gestion qui conviennent le mieux a ses
intéréts et a sa situation familiale. Sachant que I'as-
sureur, comme il en ale devoir, val'assister dans ses
choixetveiller a ce qu'’ils soient cohérents avec ses
objectifs. Quant alaseconde étape, elle offre 'opportunité de profi-
ter d'une des plus exceptionnelles possibilités du contrat qui est de
transmettre une partie de son patrimoine a quil'on veut (donc pas
forcément a ses héritiers) et comme on veut (la répartition du capi-
tal est libre), sans impot a payer dans la plupart des cas. Et si un
conflit surgit avec I'assureur ? Tout est prévu pour que le souscrip-
teur puisse faire valoir ses droits. Y compris devant le tribunal.
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EN CAS DE DIVORCE D’UN DELAI MAXIMAL QU’A TOUT NOUVEL ASSURE
COUPLE MARIE SOUS UN ASSURE EN CONFLIT DISPOSE DE 30 JOURS
UN REGIME COMMUN, AVEC SA COMPAGNIE POUR RENONCER A SON

LE CONTRAT SOUSCRIT POUR L’ATTAQUER EN CONTRAT ET RECUPERER
DEVRA ETRE PARTAGE JUSTICE S1 AUCUN ACCORD AINSI LINTEGRALITE DES
EN DEUX PARTS EGALES AMIABLE N’A ETE TROUVE SOMMES DEJA VERSEES
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SIGNATURE DU CONTRAT La loi a durci

les devoirs d’'information des compagnies

find'éviter les déceptions et les
embrouilles qu'on a connues
au début des années 2010, la
loi impose désormais aux as-
sureurs (et particulierement depuis jan-
vier 2020) de veiller a ce que leurs clients
connaissent parfaitementle fonctionne-
ment du contrat proposé et les risques
qu'’ils prennent a y souscrire. C'est 'ob-
jectif des notices d'information qui leur
sont remises, qui devront étre accom-
pagnées d’informations financiéres, de
conseils, voire de mises en garde écrites.

INFORMATIONS L’ASSUREUREST
TENU DE FOURNIR AUX CLIENTS TOUTES
LES CARACTERISTIQUES DU CONTRAT

Ledevoird’information auquel sontsou-
mises les compagnies s’est durci depuis
une dizaine d'années. Il a méme été ren-
forcé par une instruction de la loi Pacte,
entrée en vigueur en janvier 2020. Les as-
sureurs doivent ainsi remettre a leur fu-
tur client une notice énumérant toutes
les caractéristiques du contrat: garanties

prévues, cas d’exclusion, options de ges-
tion disponibles, facultés de versements
et de retraits d’'argent, d’arbitrage entre
supports, frais prélevés, commissions
percues sur la gestion des fonds a risque,
durée du contrat recommandée, moda-
lités de désignation du bénéficiaire, pro-
cédure de traitement des litiges... Chaque
année, une fois le bulletin d’'adhésion si-
gné, un certain nombre de données fi-
nancieres devront ensuite étre commu-
niquées, acommencer par lerendement
du fonds en euros (qui devra aussi figurer
sur le site de 'assureur) del'ensemble des
contrats vendus et I'évolution des fonds
arisque souscrits depuis la signature du
contrat. Sans oublier les valeurs dites de
«rachat» (lire I'explication ci-dessous).

VALEUR DE RACHAT UNEDONNEE
QUI PERMET DE CONNAITRE L'IMPACT
DES FRAIS ET DES TAXES PRELEVES

Cette information essentielle correspond
a la somme qui revient au souscripteur
lorsqu'’il fait unretrait d’argent. Lassureur

LES ASSUREURS DOIVENT CONTROLER L’ORIGINE DES FONDS

our lutter contre les
Pactes de blanchi-

ment d’argent (pla-
cement issu d’un délit), le
|égislateur a fixé aux com-
pagnies une obligation de
vigilance a I’égard de leurs
clients. Elles doivent ainsi
controler 'origine des ver-
sements effectués qui
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dépassent un certain pla-
fond (librement fixé par
I'assureur). Cela passe par
un questionnaire propo-
sant au client de cocher la
case adéquate: épargne,
revenus, héritage... Pour
tout versement supérieur
a 150000 euros, I'assureur
doit demander les justifi-

catifs attestant la prove-
nance des fonds. Une fiche
de renseignements est
alors établie a I'attention
de la cellule Tracfin (orga-
nisme de lutte contre les
circuits financiers clandes-
tins), laquelle pourra lan-
cer une enquéte approfon-
diesielle lajuge utile.

En cas de gros
versements
sur le contrat,
le souscripteur
doitdire a
I'assureur

d’ou provient
I'argent investi.

est tenude lui communiquer chaque an-
née (chaque trimestre, depuis 2020, pour
les fonds a risque) la valeur de rachat de
son contrat, jusqu’a la huitieme année.
Concretement, cette valeur de rachat est
constituée des primes versées majorées
des gains acquis. Elle est diminuée des
frais (sur versement et au titre de la ges-
tion annuelle) ainsi que des préleve-
ments sociaux (sur le fonds en euros, ils
sont décomptés chaque année). Atten-
tion, lesvaleursderachat dépendentdes
supports sur lesquels I'épargne est pla-
cée. Pas de soucis'il s'agit de fonds en eu-
ros, puisque le capital est garanti a 100%.
En revanche, s'il s’agit de fonds boursiers
ouimmobiliers, donc d"unités de compte
qui peuvent varier a la hausse ou a la
baisse d’'une année al'autre, 'assureur ne
peut pas s'engager sur une valeur de ra-
chat exprimée en euros, mais seulement
en nombre d’unités de compte (il doit
néanmoins fournir au souscripteur le
pourcentage de variation trimestrielle de
cette valeur de rachat).

CONSEILS LECLIENT DOIT ETRE
ALERTE SURLES RISQUES ENCOURUS
PARSES INVESTISSEMENTS FINANCIERS

En tant que spécialiste des marchés, I'as-
sureur a un devoir de conseil. Au préa-
lable a toute souscription, il doit ainsi se
renseigner sur la situation patrimoniale
du client, ses objectifs et ses compétences
en la matiere, sous forme d'un question-
naire a remplir, puis de conseils rédigés
par écrit. But de ces précautions: vérifier
que l'assuré possede les moyens finan-
ciers etintellectuels de selancer dans une
opération d’épargne parfois complexe et
risquée. Le client peut parfois refuser de
remplir le questionnaire proposé, notam-
ment s'il juge que certains détails sur sa
situation familiale (marié, célibataire...),
professionnelle (secteur d’activité, salarié
ou indépendant...) ou économique (re-
venus, épargne, propriétaire ou loca-
taire...) n'ont pas a étre révélés. A charge
alors pour 'assureur de l'avertir des ris-
ques qu'il prend et de lui faire signer une
décharge de responsabilité. e
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il suffit d’adresser un courrier
a l'assureur indiguant le nom des
_nouvelles personnes deésignées.

LA CLAUSE ATTRIBUANT LE BENEFICE DU
CONTRAT PEUT ETRE MODIFIEE A TOUT MOMENT

ne clause bénéficiaire
l ' n'est pas gravée dans le

marbre. Le souscripteur
est libre de changer a tout ins-
tant les personnes gqu'il a dési-
gnées (sauf s’ils ont accepté le
bénéfice du contrat - par un
courrier a I'assureur - et que le
souscripteur a donné son ac-
cord a cette acceptation, au-
quel cas plus rien ne peut étre

modifié). Aucune formalité
n’est exigée pour informer
I’assureur de ce changement.
Il suffit de le prévenir par une
lettre (@accompagnée d’'une
photocopie de sa carte d’iden-
tité), en précisant le nom des
personnes nouvellement dési-
gnees et, le cas échéant, en
I'informant d’une nouvelle ré-
partition des capitaux investis.

BENEFICIAIRES EN CAS DE DECES

|| faut apporter un soin particulier a la
redaction de la clause attribuant le capital

nmatiere de transmission de pa-

trimoine, l'assurance vie possede

un atout majeur qui est de per-

mettre al'assuré, une fois disparu,
d’attribuer son capital au bénéficiaire
qu'’il a désigné dans la clause prévue a
ceteffet. Larédaction de cette clause doit
donc étre effectuée avec un soin particu-
lier, tant dans la forme que dans le choix
du ou des bénéficiaires. Ceux-ci étant
souvent le conjoint et les enfants, I'assuré
doit notamment faire extrémement at-
tention au choix des mots employés afin
qu'iln’yaitaucun probleme d’interpréta-
tion, ce qui invalideraitle contrat souscrit.

DESIGNATION LA CLAUSE STANDARD
DEVRA ETRE CHANGEE S| ELLE NE
CORRESPOND PAS A VOTRE SITUATION

Les contrats actuels disposent tous d'une
clause standard désignant comme béné-
ficiaires «votre conjoint, a défaut vos en-
fants, a défaut vos héritiers». Mais cette
clause n’est pas forcément adaptée a
votre situation. Elle devra alors étre mo-
difiée. Si vous n’étes pas marié, il faudra
désigner votre partenaire de Pacsouvotre
concubin ala place du «conjoint». Sinon,
ce sont vos enfants qui toucheront le ca-
pital et, si vous n’en avez pas, vos autres
héritiers (parents, fréres et sceurs...). Vous
pouvez aussi vouloir gratifier d’autres
personnes, telles qu'un cousin ou un ami.
Nommez-les alors avec précision (nom,
prénoms, adresse et date de naissance)

afin d’écarter tout risque de confusion
entre deux bénéficiaires ayant le méme
prénom, ce qui pourrait conduire un juge
a annuler la clause. En tout cas, ne dési-
gnezjamais une seule personne, comme
«votre conjoint». Ajoutez au moins un
autre bénéficiaire de second rang oulais-
sez la mention «a défaut, mes héritiers».
Cela évitera, sile premier bénéficiaire ve-
nait a décéder, que le capital en compte
soitréintégré dans la succession taxable.

PARTAGE INEGAL VOUS POUVEZ
CHOISIR DE NE PAS ATTRIBUER LA MEME
SOMME D’ARGENT AUX BENEFICIAIRES

Vous souhaitez que plusieurs personnes
se partagent votre épargne. Il suffit alors
de désigner plusieurs bénéficiaires de
meéme rang, par exemple «mon conjoint
et mes enfants». Sans autre indication,
I'assureur répartira les capitaux a éga-
lité entre tous, mais il est possible de pré-
voir un partage inégal, du style: «60% du
capital a mon conjoint et 40% a mes en-
fants.» Afin de ne pas créer de sentiment
de jalousie, il est dans ce cas préférable
de rester discret et de souscrire autant de
contrats qu'il existe de bénéficiaires.

FAMILLE DES IMPRECISIONS DANS
LA REDACTION DE LA CLAUSE RISQUENT
DE LESER CERTAINS DE VOS HERITIERS

Quand les enfants sont désignés comme
bénéficiaires, il peut étre utile de préci-
ser qu’il s’agit de ceux «nés ou a naitre,

vivants ou représentés». Ainsi, tous les
enfants existant au jour de votre dispa-
rition seront concernés (et pas seulement
ceux existant au jour de la rédaction de la
clause) et, sil'un d’eux est décédé, ce sont
ses propres enfants, s'il en a, qui, par voie
de «représentation», percevront sa part.
Une autre précaution a prendre est de ne
jamais désigner votre conjoint par son état
civil (nom, prénoms, date de naissance),
mais plutot par sa qualité de «conjoint»,
comme indiqué dans la clause standard.
Car attention: adéfaut, en cas de divorce,
sivous ne pensez pas a modifier la clause,
c'estvotre ex, nommément désigné sur le
contrat, qui percevra votre argent...

INTERDITS MEDECINS ET MEMBRES
D’UNE INSTITUTION RELIGIEUSE
N’ONT PAS LE DROIT D’ETRE DESIGNES

Certaines personnes qui, de par leur pro-
fession, sont susceptibles d’exercer une
influence quelconque aupres d'un do-
nateur fragile, ne peuvent pas étre dé-
signées bénéficiaires d'un contrat (une
clause rédigée en leur faveur serait frap-
pée de nullité). Sont ainsi visés les méde-
cins traitants, les infirmieres et les auxi-
liaires médicaux s'occupant d'un patient
en fin de vie, le personnel des mai-
sons de retraite, les accueillants fami-
liaux, les membres des institutions reli-
gieuses (prétres, pasteurs ou rabbins) et
les conseillers de clientele étant interve-
nus dans le fonctionnement du contrat. e

MAI-JUIN 2020 * CAPITAL VOTRE ARGENT 33



SPECIAL )
0N eSS LES FORMALITES DE SOUSCRIPTION

LES SOLUTIONS POUR LE COUPLE

Elles déependent du type d’'union qui a été

choisi et de la presence ou non d’enfants

u sein d'un couple marié, l'as-
surance vie est prioritairement
destinée a protéger le conjoint
survivant, méme si celui-ci
n’aura aucuns droits de succession a
payer au fisc. Il s'agitalors, via l'attribution
du bénéfice d’'un contrat, d'augmenter la
part a laquelle ce conjoint a déja légale-
ment droit. Le régime matrimonial du
couple doit toutefois étre pris en compte
dans cette opération, car cette part d’hé-
ritage recue ne sera pas la méme dans
le cas d'une communauté universelle
(100% du patrimoine commun) ou d'une
séparation de biens (25% de la succession
en pleine propriété). Il faudra également
veiller au respect des intéréts financiers
des enfants. Le cas des partenaires pac-
sés et des concubins est un peu particu-
lier, car aucun droit successoral minimal
n’étant prévu en leur faveur, l'assurance
vie constitue pratiquementle seul moyen
de se transmettre un capital hors impots.

REGIME LEGAL DE MARIAGE
LARGENT TRANSMIS AU SURVIVANT
VIENT EN PLUS DE SA PART D’HERITAGE

Aujourd’hui, pres de 90% des couples se
marient sans contrat notarié, etadoptent
ainsi le régime légal dit de la «commu-
nauté réduite auxacqueéts». En cas de dé-
ces, le survivant recueille une partie des
biens de l'autre (soit 25% de son patri-
moine en pleine propriété, soit 100% en
usufruit), a quoi s'ajoutent 50% des biens
acquis en commun. Souscrire une assu-
rance vie et désigner son conjoint comme
bénéficiaire du contrat permettra de lui
attribuer une part d’héritage supérieure
a celle qui lui reviendrait normalement.
Certes, iln'y aaucun avantage fiscal pour
lui, puisque les époux sont de toute fagcon
totalement exonérés de droits de succes-
sion. Mais, comme l'assurance vie est
transmise hors succession, les capitaux
ainsi légués grossissent sa part sans étre
affectés parla «réserve» des enfants (part
del’héritage qui leur revient obligatoire-
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COMMENT SE PARTAGE LE CAPITAL EN CAS DERUPTURE?

n cas de divorce
E d’un couple marié

Sous un régime de
communauté, le contrat

I'origine personnelle des
fonds - donation ou suc-
cession - ait été indi-
quée lors des verse-

pacses, sauf s’il ont
choisi le régime de
I'indivision (les biens
sont alors communs),

doit étre partagé en ments. Pour un couple auquel cas I'assuré doit
deux (mémesil’épargne enséparationde biens,  verser al'autre 50% du
provient des revenus les primes étant suppo-  capital. Les concubins?

d’un seul), a moins que
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ment). Al'inverse, ces derniers vontalors
voir diminuer la part du patrimoine a re-
cueillir, de quoilesinciter, en cas d’exagé-
ration, a demander la réintégration des
capitaux dansla succession (lire page 18).
A noter que, bien souvent, un seul mem-
bre du couple souscrit une assurance vie
au profit del'autre. Il est doncle seul a gé-
rer ce contrat qui, pourtant, est alimenté
par des revenus communs. Une autre so-
lution, plus égalitaire, consiste a ce que
chaque épouxouvre un contrat et désigne
l'autre comme bénéficiaire (on parle dans
ce cas de contrats «Croisés»).

COMMUNAUTE UNIVERSELLE
GRACE A ASSURANCE VIE, LES
ENFANTS HERITERONT PLUS VITE

L'assurance vie est a priori sans intéret
dans ce type de régime, du moins au ni-
veau successoral, puisque les patri-

sées avoir eté prélevées
sur les économies de
I'assuré, iln’y ariena
partager. I[dem pour les

Dans un régime de
communauté, chacun
des ex-époux récupere
la moitié du capital.

Comme tous les biens
du couple, le contrat

est personnel: chacun
conserve donc le sien.

moines des deux époux n’en font plus
qu’'un. Ainsi, a la disparition du premier
conjoint, tous les biens appartenant au
couple reviennent automatiquement au
second, et c’estseulement au déces de ce
dernier que s'ouvre lasuccession. Les en-
fants risquent donc d’attendre tres long-
temps avant de toucher leur di. Un bon
moyen d’abréger leur attente estalors que
chacun des deux époux souscrive un
contratet désigne ses enfants comme bé-
néficiaires. De cette maniere, ceux-cire-
cevrontun capital desle premier déces et
hors du reglement successoral, donc en
profitant des avantages fiscaux de 'assu-
rance vie, asavoirune franchise de droits
de 152500 euros par enfant. Quoiqu’ilen
soit, méme si les époux ne sontici pas di-
rectement concernés par le régime fiscal
ultrafavorable de l'assurance vie, celle-ci
n’en est pas moins pour eux un excellent



placement financier pour se constituer
une épargne sur le long terme, et notam-
ment pour arrondir leur future retraite.

REGIME DE SEPARATION ILEST
PREFERABLE QUE CHACUN DES EPOUX
SOUSCRIVE SON PROPRE CONTRAT

Pour ce régime de mariage quirestreint la
part d'héritage du survivant (il n'y a pas
de biens communs a partager), le cas de
figure le plus fréquent est celui oii chaque
conjoint souscrit une assurance vie, l'ali-
mente avec son argent personnel et dé-
signe I'autre comme bénéficiaire. Au pre-
mier déces, le survivant touche le capital
prévu et conserve son propre contrat,
biena lui. Tout est clair et net, iln'y arien
aredire, surtout si une déclaration d’ori-
gine des fonds (donation ou
succession d'un parent, reve-

o mm—

regles habituelles d'une succession. De
plus, sile bénéficiaire du contrat décede
en premier, I'assurance vie, considérée
comme un bien propre du souscripteur,
lui reste acquise (sauf pour les Pacs con-
clus avant le 1er janvier 2007, dont le ré-
gime d'union, sauf modification, est par
défaut celui de I'indivision, qui exige un
partage des biens du couple en deuxparts
égales). Comme toujours dans des situa-
tions de ce type, si le souscripteur a des
enfants - qui sont légalement ses héri-
tiers -, il doit veiller a ce que le montant
des primes versées sur son contrat ne soit
pas exagéré. Sinon, a son déces, les en-
fants seraient en droit de demander au
tribunal a se partager I'intégralité du ca-
pital en compte, etle pacsé survivant, lui,
n’aurait plus rien. Anoter que,
dans I'hypothese d'une rup-

nus propres, vente d'un bien ~ Gare au risque ture, les partenaires de Pacs
personnel...) est jointe aux de requalification quine sontpas unis sousle ré-
versements. Il en est autre- du contrat si vous gime de l'indivision se re-
ment si'un des conjoints ali- étes en séparation trouventdansun cassimilaire
mente le contrat de l'autre de biens a celui des couples mariés en

avec son propre argent. Rien

de grave si les versements sont raison-
nables, inférieurs a 500 euros par mois
par exemple. Maiss'il s'agitde plus fortes
sommes, l'administration fiscale pourrait
voir la une donation indirecte, suscep-
tible d'étre imposée comme telle. Mieux
vaut également éviter la co-adhésion
d’un contrat (lire 'encadré ci-contre). Car
la encore, le fait pour’époux survivant de
recevoir un capital constitué grace aux
fonds propres de l'autre pourrait étre
considéré par le fisc comme une dona-
tion déguisée.

PACS LE BENEFICE D’UN CONTRAT
CONSTITUELA PROTECTION IDEALE
POURLE PARTENAIRE SURVIVANT

Les partenaires d'un Pacs, a 'inverse des
couples mariés, n’ont pas le moindre pri-
vilege en matiere de succession: aucune
fraction du patrimoine du défunt ne leur
estréservée. Sans dispositions testamen-
taires prises en sa faveur (auquel cas il est
exonéré du paiement des droits de suc-
cession), le partenaire survivant n’hérite
donc derien. Ce sont les enfants du dé-
funt, communs ou non avec l'actuel par-
tenaire, qui recoivent l'intégralité de la
succession. Du coup, I'assurance vie est
le moyenidéal pour protéger l'autre, puis-
que les capitaux transmis échappent aux

séparation de biens, lequel
n’entraine aucun partage de 'argent in-
vesti sur leur assurance vie personnelle
(lire 'encadré de la page précédente).

CONCUBINAGE LES BIENS LEGUES
HORS ASSURANCE VIE SONT SOUMIS A
TAXATION AU TAUX PROHIBITIF DE 60%

En matiere de succession, les concubins
sont encore moins gatés que les pacsés,
puisqu'ils sont toujours tenus de payer
des droits, d’ailleurs tres lourds (le taux
de taxation est de 60%, avec un abatte-
ment de seulement 1594 euros), sur les
biens que leur compagnon - ou leur com-
pagne - leur legue. Si le défunt a des en-
fants, ce sont donc eux - qu'ils aient été
congus avec son concubin ou pas - qui
recueilleront 100% de son patrimoine.
Comme dans le cas du Pacs, c’est l'as-
surance vie qui peut les sauver. Peu im-
porte, en effet, que les concubins soient
totalement étrangers I'un a l'autre sur le
planjuridique puisque le choix du béné-
ficiaire du contrat par le souscripteur est
totalement libre. Parent proche ou par-
faitinconnu, toutle monde estalaméme
enseigne. Le concubin peut ainsi rece-
voir jusqu'a 152500 euros hors impots,
quitte a subir ensuite un prélevement
de 20%, et méme de 31,25% au-dela de
700000 euros de capitaux percus (lire le

tableau de la page 82). Attention, sauf si
son concubinage est notoire (statut ava-
lisé par un certificat réalisé en mairie ou
une attestation sur I’honneur des deux
concubins), le souscripteur ne doit pas
se borner a la mention «mon concubin»
dans la clause bénéficiaire: il doit préci-
ser son identité complete, et, en cas de
séparation, penser a modifier la clause. ®

CO-ADHESIONAUN
CONTRAT: DECONSEILLEE
EN PRESENCE D’ENFANTS

es époux peuvent décider de
D souscrire un contrat non pas

séparément, mais en commun,
autrement dit en «co-adhésion» (ou
«co-souscription»). Sa spécificité: la
signature des deux époux est requise
a chaque retrait d’argent ou pour
effectuer des arbitrages entre sup-
ports. Mais surtout, au premier déces,
le capital n’est pas versé au survivant,
mais continue de fructifier sur le
contrat a son seul profit. |l pourra
ainsi compléter ses revenus en effec-
tuant des retraits. Le gros inconvé-
nient de cette formule est que les en-
fants ne profiteront de I’épargne en
compte qu’apres le décés de leur
second parent. Elle est donc plutét
conseillée aux couples sans héritiers.

Inconvénient de la formule:
les enfants ne toucheront le capital
gu’au déces du second parent.
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LITIGES AVEC L’ASSUREUR Mieux vaut

porivilégier un arrangement amiable, un
proces pouvant s’averer long et couteux

un contrat peut parfois se ré-

véler complexe dans son fonc-

tionnement. Cela tient en par-

tie a l'infinité des possibilités
mises a la disposition de I'assuré pour
adapter son placement a ses attentes,
en lui permettant notamment de miser
son argent sur des supports dynamiques
(fonds d’actions, fonds a formule, trac-
kers...) mais non dénués de risques,
comme on l'a constaté tout récemment.
D’ou l'obligation faite aux compagnies
d’informer honnétement leurs clients
et de les conseiller dans leurs choix d'in-
vestissement. Ce qui n'empéche pas les
conflits, lesquels peuvent étre réglés soit
a I'amiable, soit en portant I'affaire de-
vant les tribunaux, une issue qui s’ave-
rera parfois inévitable.

DEFAUT D'INFORMATION OU DE
CONSEIL LA COMPAGNIE PEUT ETRE
FORCEE ADEDOMMAGER LE CLIENT

Afin que les clients comprennent parfai-
tement la portée de 'engagement qu'ils
vont prendre en souscrivant un contrat,
I'assureur est tenu a un devoir d'informa-
tion, résumé dans une notice descriptive
(lire page 32). Si ce document n’est pas
transmis - ou remis en retard - au client,
ou s'il n’est pas conforme aux exigences
légales, celui-ci peut demander la pro-
longation du délai de renonciation au
contrat (il a habituellement 30 jours pour
se rétracter par courrier et récupérer sa
mise, sans justificatif ni frais arégler), cela
jusqu’au trentieme jour suivantladate de
larégularisation du documentpar l'assu-
reur. Faute de régularisation, le délai de
renonciation peut donc étre repoussé de
plusieurs mois. Informer le souscripteur
ne suffit pas. Lassureur a aussi I'obliga-
tion de lui faire préciser ses exigences de
rentabilité et de vérifier que sa situation
patrimoniale correspond bien aux ca-
ractéristiques du contrat. Sile client veut
investir en Bourse, par exemple, 'assu-
reur doit l'avertir des risques de perte
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encourus. La loi prévoit que ces mises
en garde doivent étre formulées par écrit
(sur papier ou via Internet), et d'une fa-
con suffisamment claire pour que I'assuré
les comprenne, sinon l'assureur s'expose
a des dommages et intéréts a payer au
client. Ces sanctions n’ont rien de théo-
rique:la Banque postale a écopé en 2017
d’'une amende de 5 millions d’euros pour
défaut de conseils lors dela commerciali-
sation de fonds qui se sont effondrés pen-
dantla crise financiere de 2011.

RECOURS AMIABLE FAUTEDE
REPONSE SATISFAISANTE, N'HESITEZ
PAS A ALERTERLE DIRECTEUR GENERAL

Dés qu’un contrat est signé, de nombreux
litiges peuvent naitre entre compagnies et
assurés au cours des mois ou des années

Jean-Claude Chenu
26, rue de la Corne
35000 Rennes

A Rennes, le 19 mai 2020

Madame, Monsieur le Médiateur

Je suis actuellement en litige avec ma

compagnie dassuranges. Le probléme nayant
mon agence ni avec le
service clientele de ¢ette compagnie, je me
evant vous ce différend.

pu étre résolu ni av

permets de porter

Le probleme que jelrencontre est le suivant :

(expliquez brievement votre litige )

je vous joins copie des différentes pieces
et rested

votre disposition pour tout renseignemn

nécessaires ¢ linstruction du dossi

complémentaire.

Dans lattente de votre avis, je vous prie

qui suivent. Mais rien ne dit que l'assu-
reur ait tort. Peut-étre que l'assuré a sim-
plement mal lu son contrat ou qu'une
disposition lui a échappé. Avant de trai-
ner l'assureur en justice, mieux vaut donc
commencer par épuiser les voies de re-
cours amiables et se rapprocher de son
conseiller habituel pour trouver une solu-
tion. Si son explication ne suffit pas, il
faut contacter I'instance interne chargée
du traitement des désaccords. Il s'agit du
service «clients» ou «réclamations», dont
les coordonnées figurent sur le contrat.
Peut-étre sera-ce suffisant pour régler le
probléme. Mais gare aux entourloupes:
histoire de gagner du temps (le délai de
prescription est de deux ans), certains
assureurs sont tentés d’ignorer les relan-
ces du client ou exigent que leur soient

LETTRETYPE POUR
SAISIRLE MEDIATEUR

® La fédérations des mutuelles

et celle des compagnies privées
ont fusionné en 2016. Une seule
adresse, désormais, pour joindre
le médiateur des assurances:
La Médiation de I’Assurance,

TSA 50110, 75441 Paris Cedex 09.

® Ne vous étendez pas sur votre
point de vue (5 lignes), seul le
dossier compte. Indiquez bien le
nom de I'assureur, le numéro du
contrat et celui du contentieux.

® N'oubliez pas de joindre les
photocopies des derniers cour-
riers échangeés avec I'assureur,
prouvant que toutes les procé-
dures internes de réglement
du litige sont bien épuisées.

® Inutile de relancer le média-

dagréer, Madame, Monsigur le Médiateur, \ 1€
lexpression de mes salumwmﬁuée/ teur, son avis sur‘le _Iltlge sera
; rendu dans un délai allant de
Signature trois a six mois, selon la com-

plexité du dossier a traiter.



fournies des explications supplémen-
taires. Faute de réponse constructive, il
faut viser plus haut, en envoyant son dos-
sieraudirecteur général de la compagnie.

MEDIATEUR A SAISIR SEULEMENT
APRES AVOIR EPUISE TOUTES LES
PROCEDURES DE REGLEMENT INTERNE

Les médiateurs de la Fédération francaise
de l'assurance (FFA), qui rassemble 99%
des entreprises du secteur, ont pour ob-
jectif d'aider les assurés a régler leur li-
tige a 'amiable plutot qu’au tribunal.
Par principe, le médiateur n’intervient
qu’apres épuisement de toutes les procé-
dures internes, et avant que toute action
en justice soit engagée. L'avantage de ce
typede recoursest qu’il est gratuit et assez
rapide. Le médiateur peut étre saisi par
courrier en lui envoyant un dossier com-
plet (lire 'encadré page ci-contre) ou en
remplissant un formulaire en ligne (sur
le site Mediation-assurance.org). Il dis-
pose de trois mois pour rendre un avis,
délai repoussé a six mois si le dossier est
complexe. Attention, le médiateur n’est
pas un juge, et son avis ne s'impose pas
aux parties en conflit. S'il ne leur convient
pas, l'assuré etl'assureur peuvent décider
d’ignorer cet avis, un cas assez fréquent
pour la compagnie lorsqu’elle n’est pas
d’accord avec la proposition d'indemni-
sation qui lui est faite par le médiateur.

PROCES LE SOUSCRIPTEUR DISPOSE
DE DEUX ANS POUR MENER UNE ACTION
EN JUSTICE CONTRE SON ASSUREUR

Si I'on a pas obtenu satisfaction aupres
de l'assureur ou du médiateur de la FFA,
il faut se résoudre a aller en justice pour
faire valoir ses droits. La juridiction a con-
tacter est désormais le tribunal judiciaire
de son département (né de la fusion, opé-
rée depuis le 1er janvier 2020, des tribu-
naux d’instance et de grande instance),
sachant que si le litige porte sur plus de
10000 euros, 'aide d’'un avocat - avec
des honoraires a régler - est obligatoire.
Lassuré a deux ans pour agir en justice.
Au-dela, ni lui ni I'assureur ne peuvent
plus se manifester. Ce délai de prescrip-
tion est toutefois interrompu (etle comp-
teur repart a zéro) par I'envoi d'un cour-
rier recommandé a l'assureur ou par une
citation en justice. Il peut aussi étre sus-
pendu, mais pour six mois seulement, en
cas de recours au médiateur. e

oncubinage notoire
Union de fait qui se
caractérise par une vie
commune présentant un
caractere de stabilité et de conti-
nuité entre deux personnes de
sexe différent ou de méme sexe.
Le concubinage notoire se prouve
par tous les moyens: quittances
de loyer, actes de propriété, lettre
d’attestation sur I’honneur... Et
également, bien que ce document
n‘ait qu’une valeur juridique rela-
tive, par un certificat délivré par la
mairie du lieu de domicile des
concubins (ou par tout organisme
public). Ce certificat permet au
souscripteur d’un contrat d’assu-
rance vie de désigner son concu-
bin comme bénéficiaire du contrat
en cas de déces, sans risque
de confusion possible apreés la
disparition de I'assuré.

élai de prescription
Désigne la durée au-dela
de lagquelle une action en
justice concernant des
droits personnels n'est plus rece-
vable. La prescription a générale-
ment une durée de cing ans, mais
elle peut étre portée a dix ans
pour les situations de dommages
corporels, et méme a trente ans en
matiére de droits liés a I'acquisi-
tion de biens immobiliers. Cas par-
ticulier: les actions devant le tri-
bunal relatives a la souscription
d’un contrat d’assurance vie se
prescrivent dans un délai de deux
ans, car elles relevent du droit
spécifique de la consommation.

ecours amiable
Procédure qui s’oppose
au recours contentieux,
et permet donc d’éviter
la tenue d’un proceés. Le recours
amiable peut étre utilisé pour
régler toute sorte de litige. Une
convention écrite doit étre signée
entre les parties une fois I’accord
trouvé. La recherche d’un arrange-
ment amiable ne peut durer au
point de dépasser le délai de pres-
cription applicable au différend

Lexique

(deux ans pour le cas de I’'assu-
rance vie), sauf a renoncer définiti-
vement a toute action en justice.

eprésentation C'est la
possibilité qui est donnée
au descendant d’un héri-
tier de toucher I’héritage
de ce dernier s’il est décedé. En
matiére successorale, ce droit bé-
néficie aux descendants en ligne
directe (enfants, petits-enfants...)
et a ceux des collatéraux dits
«privilégiés» (neveux et niéces...).
Attention, le principe de la
représentation ne s’applique pas
d’office a la clause bénéficiaire
d’une assurance vie. |l doit étre
prévu de maniére explicite. Par
exemple, si les enfants sont dési-
gnés comme premiers bénéfi-
ciaires du contrat, la formulation
adéquate seradutype: «mes
enfants, vivants ou représentés».

étractation Opération

destinée a revenir sur la

décision de souscrire un

contrat et de récupérer
son capital. Elle est possible dans
les trente jours suivant la souscrip-
tion. Passé ce délai, I’'assuré qui
veut reprendre son argent doit
faire un rachat total, mais cette
fois, I'assureur pourra prélever des
frais. Au cas ou ce dernier n’a pas
respecté les exigences légales
d’information, I'assuré peut de-
mander la prolongation du délai
de renonciation jusqu’a la remise
des documents obligatoires.

aleur de rachat

Montant minimum percu

par le souscripteur qui

souhaite récupérer la to-
talité de I’épargne de son contrat.
Concernant le fonds en euros, il
correspond a I'addition du capital
placé et des gains acquis, moins
les frais prélevés. L'information est
moins facile a interpréter dans le
cas d’un fonds a risque, car les uni-
tés de compte qui le composent
peuvent varier a la hausse ou |a
baisse a tout moment de I'lannée.
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lors que lesrendements des fonds en euros, in-
toxiqués par des taux d’intérét au plus bas, s'af-
faissentd’année en année (1,40% de moyenne
en 2019), la Bourse vient d’essuyer I'une des
chutes les plus spectaculaires de son histoire
(-35% durant le seul mois de mars, tous pays
confondus). Ces facheuses tendances dure-
ront-elles ? Encore au moins deux ou trois ans
pour les fonds en euros, méme si certains s’'en tireront mieux que
d’autres. Pourles actions, ¢’est moins clair : comme d’habitude apres
un krach, elles finiront par remonter (certaines ont déja commencé),
mais la croissance mettra du temps a retrouver sa vitesse de croi-
siere. Une fois la crise sanitaire réglée, sans doute pasavantlafin de
I'été, investir en Bourse ne paiera qu’a condition de se cantonner aux
grands pays industrialisés, les plus aptes a rebondir.

0 0,5% 25%

PHOTO : © HORTICULTURE - STOCK.ADOBE.COM

PERFORMANCE ATTEINTE NIVEAU DE RENDEMENT REBOND DE L’ INDICE
OU DEPASSEE EN 2019 AUQUEL LES FONDS NASDAQ DES VALEURS
PAR LES FONDS EN EUROS EN EUROS DE BEAUCOUP TECHNOLOGIQUES
LES PLUS SOLIDES DE CONTRATS AMERICAINES, UN
DU MARCHE (CONTRE POURRAIENT TOMBER MOIS APRES LE KRACH
1,40% EN MOYENNE) A LA FIN DE L'ANNEE 2022 DE MARS DERNIER
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FONDS EN EUROS | es rendements vont

encore baisser au cours des annéees a venir

es experts sont unanimes:lesren-

dement des fonds en euros tom-

beront au-dessous de 1% d’ici les

deux années a venir. Des 2020, il
va falloir compter, en moyenne, autour
de 1,20%, parfois un peu plus, souventun
peu moins. Cette situation tient a I'évo-
lution a la baisse des taux d'emprunts a
long terme, lesquels déteignent mécani-
quement surles placements quiy sontin-
vestis, a commencer par I'assurance vie
en euros. En contrepartie de cette faible
rémunération, les épargnants ont la cer-
titude de récupérer I'intégralité du capi-
tal placé, une garantie essentielle pourla
plupart d’entre eux. Autre consolation,

les détenteurs d'un Livret A, autre pro-
duit d’épargne sans risque, sont encore
plus mal lotis. Et puis, les contrats les
mieux gérés ou disposant d'abondantes
réserves d’'argent (mis de coté pendantles
périodes fastes) parviendront toujours a
rapporter davantage que l'inflation.

RENDEMENT SERV| UNE POIGNEE DE
BONS CONTRATS RAPPORTENT ENCORE
PRES DE 2% A LEURS SOUSCRIPTEURS

Méme si les versements sur les fonds a
risque, et notamment boursiers, ont
constitué pres de 30% de la collecte en
2019 (on étaitalorsloin d’'imaginer qu'un
krach allait tout balayer début 2020), les

LE MATCH DES TROIS PRINCIPAUX PLACEMENTS SECURISES

Nous avons compareé les
trois principaux produits
d’épargne sans risque,

au niveau du rendement,
du plafond des dépots,

des frais, de la fiscalité...
Le bilan? Méme si I'assu-

ELEMENTS
DE COMPARAISON

rance vie est pénalisée
par les frais d’entrée
(quandil y en a) et parfois
sa fiscalité, elle s’en sort
globalement gagnante,
ne serait-ce que grace a
ses atouts successoraux

ASSURANCE VIE

PLAN D’EPARGNE

et alarémunération ser-
vie. Encore n’avons-nous
retenu que la moyenne
des rendements, les meil-
leurs contrats, analysés
plus loin dans ce guide,
rapportant plus de 2%.

Rémunération annuelle 1,40% M 0,50% 1%
Versement annuel minimum Aucun Aucun 540 euros
Plafond des dépots Aucun 22 950 euros 61200 euros
Frais sur versement 2,50% () 0% 0%
Délai de récupération - : :
de Pépargne 15 jours 2 jours 5 jours
Taxes sur les gains 17,2% (3 0% 30% @)
Abattement de droits 5
Je succestion 152 500 euros (9 0 euro O euro
Encours total 1788 milliards 300 milliards 280 milliards
d’euros d’euros d’euros
Encours moyen par produit 32 000 euros 5 300 euros 15 000 euros
Nombre de 56 millions © 55 millions 16 millions

produits souscrits

(1) Rendement moyen du fonds en euros sans risque, net de frais de gestion, pour I'année 2019.

(2) En moyenne (les contrats Internet étant le plus souvent sans aucuns frais d’entrée).

(3) Pour les contrats inférieurs a 150000 euros (300 000 euros pour un couple marié ou pacseé) et pour les retraits
effectués aprés 8 ans dans la limite de 4600 euros d'interéts par an (9200 euros pour un couple marié ou pacse).
(4) Pour les PEL ouverts a compter du ler janvier 2018 (soit 17,2% de prélevements sociaux et 12,8% de taxe forfaitaire).

(5) Abattement applicable pour chacun des benéficiaires du contrat.
(6) Mais seulement 45% des ménages détiennent une assurance vie.
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fonds en euros représentent encore 85%
de I'encours des contrats. Pourtant leur
rendement ne cesse de diminuer. Lan
passé, il tournait autour de 1,40%, contre
1,80% en 2018 et 4% en 2008. Encore
s'agit-il de rendements bruts, c’est-a-dire
avantles 17,2% de prélévements sociaux.
EtI'année 2020 ne se présente pas mieux,
loin de la. Cette tendance est liée a la
baisse de la rémunération servie par les
obligations d’Etat a long terme, tombée
aujourd’hui a moins de 0,50% (certaines
sont mémes émises a des taux négatifs!),
titres qui servent de base auxfonds en eu-
ros. Hélas pour les assurés, le maintien
des taux d’intérét a un bas niveau reste a
l'ordre du jour dans la plupart des pays,
élément indispensable pour aider alare-
prise des économies mondiales et sortir
de la crise sanitaire par le haut. Cela dit,
placer son argent sur un contrat mal
rémunéré n’est pas une fatalité. Certains
fonds en euros sont nettement plus per-
formants que d’autres, comme le dévoi-
lent les tableaux des pages suivantes.
Ainsi, pour2019, les performances d'une
poignée de contrats, distribués par des
associations d’épargnants et des mu-
tuelles, dépassent encore les 1,80% de
moyenne, avec des pointes a plus de 2%.
De plus, nombre d’entre eux acceptent
quel'on mise a 100% sur leur fonds en eu-
ros, sans devoir investir en parallele dans
des supports arisque, ce qui n'est plus la
regle générale depuis le début 2020.

TAUX GARANT| LA PERFORMANCE
D’UN FONDS EN EUROS NE PEUT ETRE
NEGATIVE, MEME DANS LE PIRE DES CAS

Les fonds en euros, contrairement aux
fonds d’actions, neréserventaucune sur-
prise: leur rémunération est faible, mais
réguliere. Dés la souscription du contrat,
la plupart des assureurs s’engagent en
effet a verser un taux d’'intérét minimum
qui ne variera ni dans un sens ni dans
l'autre, quelles que soient les tendances
des marchés. Par prudence, le Code des
assurances prévoit toutefois que ce taux
garanti soit plafonné afin d'éviter que l'as-

sureur ne promette monts et merveilles €



y compris acomptes exceptionnels et quote-part de plus-values distribuées de 0,20 % pour CORUM Origin] et le prix acquéreur moyen de la parten 2019. Nous attirons votre attention sur e fait que les performances passées ne préjugent pas des performances futures.

(1) Sources : ACPR, Fédération francaise de |'assurance (FFA). (2) Taux de distribution sur valeur de marché [DVM), défini comme le rapport entre le dividende brut avant prélévements obligatoires versé au titre de 2019
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» Epargne

En partenariat avec CO RU M

Une assurance vie

iInédite!

CORUM Life est une solution d'épargne ouverte a tous.

Ce contrat d’assurance vie permet d’investir dans I'immobilier
professionnel et de financer des projets d'entreprises.

Le tout avec des avantages fiscaux et sans frais supplémentaires.

ace a l'affolement des marchés
boursiers causé par le Covid-19,
les épargnants sont inquiets.
Les sommes investies en actions
dans 'assurance vie, placement préféré
des Francais, subissent de plein fouet les
conséquences financieres de la crise sani-
taire. Quant aux rendements du produit
phare a capital garanti, le fonds en euros,
ils sont en baisse continue depuis pres de
30ans”, Mais certaines solutionsrésistent
mieux: c’est le cas des Sociétés civiles de
placement immobilier (SCPI). Une spécia-
lité de CORUM L'Epargne, qui propose ces
solutions dans un contrat d’assurance vie
maison: CORUM Life.

LES ATOUTS DE LASSURANCE VIE
En assurance vie, 'argent placé peut étre
récupéré rapidement en cas de rachat
(dans un délai de deux mois maximum).
L'épargnant bénéficie également d'une fis-
calité avantageuse : 4 600 euros d’abatte-
ment pour un célibataire (9 200 euros pour
un couple) sur les gains retirés au bout de
huit ans, et 152 500 euros en cas de trans-
mission, a condition que les versements
aient été effectués avant 70 ans.

UNE DIVERSIFICATION IDEALE
Avec CORUM Life, 'épargnant peut inves-
tirdans six produits « maison » de la gamme
CORUM L'Epargne. Il accede ainsi aux
deux SCPI ultra-diversifiées du groupe,
qui ont de nouveau offert de belles perfor-
mances en 2019: 6,26 % “ pour CORUM
XL et 6,25%® pour CORUM Origin. En
complément, quatre produits obligataires
permettent a I'épargnant de financer des
projets d’entreprises avec une volatilité
plus faible qu’en actions.

DES FRAIS OPTIMISES

La gestion libre proposée par CORUM Life
offre une flexibilité maximale. Lépargnant
qui préfere une gestion «clé en main »
peut opter pour une gestion pilotée avec,
au choix, quatre types d’allocations prédé-
finies suivant ses objectifs d’'épargne. Liac-
ces aux SCPI via 'assurance vie est sou-
vent synonyme d’empilement de frais qui
grevent le rendement. CORUM Life innove
sur ce plan: I'épargnant ne paie aucuns
frais de souscription, gestion, arbitrage
ou retraits liés au contrat. Seuls restent
dus ceux liés aux produits : du jamais vu!

COMMUNIQUE

L’EPARGNE

LE AR N R R N
LE A L B R BN J
(EE X R R XN ]
see
see

** CORUM LIFE

est le contrat d’assurance vie qui donne acces
en exclusivité aux produits CORUM L'Epargne
dans I'immobilier et le financement
d'entreprises. Il n'offre pas de garantie

en capital (sauf en cas de déces).

50€

[ 4 C'est le minimum de
souscription, avec versements
programmes ou non.

Les sommes investies
sont garanties en
intégralité en cas de
déces jusqu'a 65 ans.

Aucuns frais

sur I'enveloppe £
assurance vie
(souscription, &
gestion, arbitrage, °
retraits).

CORUM Life est un contrat d'assurance
vie compose exclusivement d'unités
de compte et n'offrant aucune garantie
en capital (sauf en cas de déceés - plus
de détails dans les documents disponibles
sur corum.fr/assurance-vie). Les montants
investis sont sujets a des fluctuations,
a la hausse ou a la baisse, dépendant
en particulier de I'évolution des marchés
financiers ou immobiliers.

Pour en savoir plus,
rendez-vous sur corum.fr,

information rumlife.fr
ou au 01 70 82 22 86

(du lundi au samedi de 9h a 19h)

CORUM Life - Sociéte anonyme a directoaire et conseil de surveillance au capital social de 20000000 € régie par le code des assurances et inscrite au RCS de Paris (n° 852 264 332) - Siéqe social: 1 rue Euler - 75008 Paris.

Societé soumise au controle de UACPR (4 place de Budapest - 75436 Paris Cedex 9). CORUM Origin [visa n

AM. CORUM L'tpargne est une marque du groupe CORUM Butler, [a holding qui détient directement CORUM Life et CORUM AM.

12-17 de UAMF du 24/07/2012) et CORUM XL (visa n° 19-10 de 'AMF du 28/05/2079) sont des SCP! gérées par CORUM
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LES TAUX DE RENTABILITE OFFERTS PAR LES FONDS EN EUROS
ONT ETE DIVISES PAR TROIS EN QUINZE ANS

Les fonds en euros ont perdu deux tiers
de leur rendement entre 2015 et 2019.
La faute aux emprunts d’Etat, qui
rapportent de moins en moins, mais sur
lesquels les assureurs doivent investir
afin de garantir I'épargne des souscrip-
teurs. La mauvaise nouvelle, c’est que le
point bas ne sera pas atteint avant deux
ou trois ans, date a partir de laquelle
une lente remontée pourrait s'amorcer.

Evolution des rendements
annuels des fonds en euros sans
risque, nets de frais de gestion.

Les rendements pourraient tomber a 0,50% d’ici 2022

© pour appater le client. On parle alors de

«taux d’intérét technique», dontle calcul
obéit a des regles tres précises. Pour la
majorité des contrats, ce taux d’intérét
maximal est fixé a 75% du taux moyen des
emprunts d’'Etat (TME) sans pouvoir dé-
passer, au-dela de huitans, le plusbas des
deux taux suivants, a savoir 3,50% ou 60%
duTME. Dans les faits, ce taux garanti est
aujourd’hui proche de zéro... Anoter que
les versements effectués avant 1995
peuvent encore bénéficier du taux garanti
particulierement généreux (au moins
4,50% l'an) pratiqué a I'époque.

SECURISATION DESINTERETS
LES GAINS ENGRANGES SURUNE ANNEE
CIVILE SONT DEFINITIVEMENT ACQUIS

La rémunération d'un fonds en euros
provientde deux éléments: le taux d’inté-
réttechnique appliqué au capital investi,
plus une participation aux bénéfices réa-
lisés par l'assureur. Le tout dé-
termine la performance du

e

étre capable financierement de faire face
a ses engagements, I'assureur doit provi-
sionner - c’est-a-dire mettre de coté - les
sommes suffisantes pour les tenir. C'est
cequ’onappellela «provision mathéma-
tique», dont le montant doit étre commu-
niqué chaque année aux assurés.

PRODUITS CONCURRENTS MALGRE
UNTAUXD’INTERET GARANTI PAR L’ETAT,
LELIVRET AN’EST PAS COMPETITIF

Silarémunération des fonds en euros pa-
rait faiblarde, elle est cependant moins
misérable que celle d'un des champions
nationaux des placements sécurisés, le
Livret A, qui sert seulement 0,50% I'an de-
puis le 1er février 2020 (son taux était au-
paravant fixé a 0,75%). D’autant que,
compte tenu de l'inflation, de I'ordre de
1% actuellement, ce rendement de 0,50%
est négatif. Grande est donc la tentation
de comparer les mérites du Livret A a
ceux de son principal concur-
rent, I'assurance vie. Coté ré-

contrat. Cette performance est Compte tenu munération, malgré la fiscalité
acquise une fois pour toutes. ~ de l’inflation, on  appliquée, cette derniére 'em-
Elle s'ajoute chaque année au  perd de l'argent  porte largement: 1,40% en
montant de 'épargne accu- en restant investi moyenne en2019, soit presque
mulée pourdevenirasontour  surun Livret A le triple du Livret A. D’autres

la source de nouveaux inté-

réts. Pas de retour en arriere possible,
c'est ce qu'on appelle l'effet de «cliquet».
Attention, il ne faut pas confondre perfor-
mance brute et performance nette: celle
annoncée par l'assureur s'entend déduc-
tion faite des frais de gestion de 'année
(mais pas des frais sur versements) et
hors prélevements sociauxa 17,2%. Pour
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criteres entrent en ligne de
compte, par exemple le plafond de verse-
ments: illimité pour les fonds en euros,
22950 euros pour le Livret A. La encore,
ce dernier ne fait pas le poids. Avantage
supplémentaire pour les contrats en eu-
ros, on peut en souscrire plusieurs,
contrairementau Livret A qui estlimité a
un par personne. Seul atout pour le

célebre livret: des opérations de retrait
plus rapides (un passage au guichet suf-
fit). Deux raisons expliquent toutefois
'étonnante confiance que lui accordent
encore les épargnants (55 millions de
Francais détiennent un Livret A). La pre-
miere est que ce produit est controlé par
I'Etat, qui apporte sa garantie au capital
investi. La seconde estlamenace qui pese
sur les avantages fiscaux de I'assurance
vie, menace quia d’ailleurs été suivie d'ef-
fets a plusieurs reprises depuis une di-
zaine d'années. Reste que, pour l'instant,
les fonds en euros restent tres compétitifs
sur le marché des placements sécurisés
(lire le comparatif complet page 40).

PERSPECTIVES LES RENDEMENTS
BAISSERONT AUMOINS JUSQU’EN 2022,
AVANT DE REMONTER TRES LENTEMENT

Inutile d’espérer un redressementrapide
du rendement des fonds en euros. C'est
plutdt a une poursuite de la baisse qu'il
faut s’attendre : environ 1,20% en 2020,
sans doute autour de 0,80% en 2021, et
peut-étre pas plus de 0,50% en 2022 (sauf
pour les meilleurs contrats). Et apres ?
Une stabilisation, puis une lente remon-
tée devrait s'opérer grace a la hausse pro-
gressive des taux d’intérét, dopés par la
reprise économique. De quoi, d’ici cinq
ans, repasser au-dessus de 1,50%, puis de
2%. Bref, méme s’il y a moyen d’amélio-
rer lerendement de son contrat en misant
sur des fonds moins sécurisés - notam-
ment immobiliers -, les fonds en euros,
aussi décevants soient-ils aujourd’hui,
n’ont pas encore dit leur dernier mot. e



FONDS A RISQUE Des chances de rebond

mais pas avant la fin de 'été

apres le krach,

utre le fonds en euros, les con-
trats proposent aujourd’hui
une vaste palette de supports
- d'une dizaine a plusieurs cen-
taines - investis sur les Bourses dumonde
entier. Fonds d’actions francaises,
européennes, américaines ou axés
sur les pays émergents (Chine, Inde,
Russie...), il y en a pour tous les gofits.
Pour une mise entre 100 et 500 euros, ces
fonds permettent de profiter de la hausse
desmarchés. Le résultat n’est toutefois ja-
mais garanti. En effet, si la vigueur de la
croissance mondiale a été un puissant
moteur pour les actions depuis quelques
années, avec une performance moyenne,
tous pays confondus, supérieure a 6%
par an entre 2015 et 2019, I'apparition
du Covid-19 etl'effroyable crise sanitaire
qui a suivi ont déclenché I'un des krachs
les plus impressionnants de I'histoire: le
niveau d’activité des entreprises ayant
chuté en I'espace de quelques jours, les
Bourses ont toutes plongé de 30 a 40%.
Meéme si certains pays s'en sortent mieux
que d’autres, a I'image des Etats-Unis,
de la Russie ou de I'Inde, dont les grands
indices restent dans le vert sur cinq ans
(lire I'encadré ci-contre), la plupart des
places boursieres ont abandonné d’'un
coup l'intégralité des gains enregistrés
depuis 2015, le Royaume-Uni accusant
meéme une perte de 17%...

Certes, depuis la dégringolade de mars
dernier, les actions ont repris des cou-
leurs, le CAC 40, représentant les qua-
rante plus grosses valeurs de la cote fran-
caise, a ainsi déja regagné plus de 20%.
Il n'empéche que le retour a la crois-
sance prendra des mois, voire plusieurs
trimestres. Pour gagner de l'argent en
Bourse dans les années a venir, il faudra
donc étre attentif a tous les critéres sur
lesquels repose la qualité d’un fonds, a
commencer par les frais d’entrée (ils va-
rient de 0 a 3%) et les performances (sur
au moins cinq ans). La période a venir
restant pleine d’incertitudes, et cela au
moinsjusqu’alafin 2020, la zone géogra-
phique visée par le gérant du fonds est
moins déterminante qu'a I'accoutumée,

chacun des grands continents (Europe,
Amérique, Asie) ayant un fort potentiel
de rebond. Le mieux sera d’investir sur
des fonds ciblant 'ensemble de ces trois
zones ou de répartir ses billes sur celles-
ci demaniere proportionnelle (un tiersde
sa mise sur chacune d’elles).

Etle marché immobilier, accessible en as-
surance vie a travers les SCPI (sociétés ci-
viles de placement immobilier) ? Il sera
sujet a fluctuation lui aussi dans les mois
qui viennent, mais dans une mesure net-
tement moindre que celle des actions (on
peut tabler, au pire, sur une baisse de 5%
des prixde parts et de 10 a 15% des loyers
pour 'année 2020), ce qui, en regard des
rendement servis (4,40% en moyenne

en 2019), permettra de doper le rende-
ment de son contrat sans prendre de tres
gros risques a un horizon de cinq a huit
ans. Bilan et perspectives des principaux
supportsdisponibles, avec, en prime, une
méthode rationnelle d’investissement.

FONDS D'ACTIONS FRANCAISES
UNREBOND DE LA COTE DES GRANDES
ENTREPRISES DU CAC 40 EST ATTENDU

Les 80 milliards d’euros de profits réalisés
en 2019 par les entreprises du CAC 40 ne
sont plus qu'unlointain souvenir. Dansle
contexte actuel, les résultats de ces géants
de la cote vont virer au rouge, au moins
jusqu’a la fin de 1'été. Les mesures de

soutien prises par les pouvoirs publics €

L'IMPACT DU KRACH DE 2020 SUR LES BOURSES MONDIALES

res de 27% de
baisse: c’est ce
qu’ont enregistre,

en moyenne, les princi-
pales places boursiéres
du globe au premier
trimestre 2020. Une
catastrophe a relativiser
en regard des perfor-
al/

>
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mances réalisées

au cours des cing
dernieres anneées. Les
épargnants qui avaient
mise sur les Etats-Unis,
la Russie et I'Inde,

s’en sortent avec les
honneurs (+18% en
moyenne). Ceux qui

s’était contentés de
jouer les marcheés euro-
péens ont en revanche
bu la tasse (-15%).
C'est une des lecons a
retenir du krach: seule
la diversification au
niveau mondial permet
d’amortir les chocs.

)
«6.0“\
é% o|o

Performances calculées sur
les cing derniéres années
(arrétees au 10.04.2020).
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Le marché nord-
ameéricain fait
déja preuve d’une
étonnante vitalité

© vis-a-vis d'eux devraient néanmoins atté-

nuer le choc et relancer peu a peu la ma-
chine. Les fonds axés sur ces grandes so-
ciétés et qui sont disponibles dans de
nombreux contrats, comme Centifolia,
Mandarine Opportunités ou Richelieu
France, devraient donc en profiter, et
effacer d’ici la fin 2020 une partie des
pertes du 1er trimestre (- 28% pour le CAC
40). On pourra espérer mieux en misant
sur des fonds visant les petites et moyen-
nes valeurs, mais les risques sont plus éle-
vés (leur indice de référence, le CAC
Mid & Small, a reculé de 33% au 1ertri-
mestre 2020). Parmi les fonds PME les
mieux gérés en 2019, et largement diffu-
sés par les assureurs vie: Oddo BHF
Avenir (+30%), Ecofi Avenir (+28%) ou
Cogefi Chrysalide (+27%).

FONDS D'ACTIONS ZONE EUROPE
LES GERANTS QUI JOUENT LES ACTIONS
DE CROISSANCE RELEVERONT LATETE

Al'image du marché francais, les Bourses
des autres pays européens ont été lami-
nées par la crise sanitaire: -31% en
Espagne au ler trimestre 2020, - 28% en
Allemagne et en Italie, - 22% au Portugal
et aux Pays-Bas... Mais comme chez
nous, l'activité industrielle et commer-
ciale, soutenue par les plans de relance,
pourrait se redresser d’ici la fin de 'an-
née, surtout dans certains pays, notam-
ment ’Allemagne, ot les mesures d’'aides
ont atteint des sommets (1 000 milliards
d’euros injectés dans le circuit écono-
mique). D’ici quelques mois, on pourra
tenter de jouer la hausse via des fonds
axés sur des sociétés de croissance de
cette zone, et dont les performances sont
régulierementau-dessus delamoyenne,
tels que Carmignac PF Grande Europe
(+35% en 2019), Fidelity Europe (+34%)
ou Renaissance Europe (+33%).

FONDS D'ACTIONS DES GRANDS
PAYS ETRANGERS LES ETATS-UNIS
ETLA CHINE DEVRAIENT S’EN SORTIR

Les Bourses hors zone Europe ont fait
des étincelles en 2019, comme au Japon
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COMMENT LISSERLES
A-COUPS DES MARCHES

cheter des actions au plus
‘ \ bas des cours et vendre au

plus haut? C'est I'idéal, mais
méme les gérants les plus doués n’y
arrivent pas. Alors pour la plupart des
épargnants, la mission est impossible.
Il'y a mieux a faire pour gagner sur les
marchés: au lieu de placer un gros
montant en une fois, effectuer des dé-
pots mensuels, par exemple de 100
ou 200 euros. L'avantage du systéme,
d’ailleurs proposé via un outil auto-
matique sur nombre de contrats (lire
page 66), est que lorsque les cours
montent, les parts de fonds déja
acquises se valorisent, et lorsqu'’ils
baissent, 'achat se fait a faible prix.
Comme en ce moment. Seule condi-
tion pour maximiser ses gains, investir
régulierement pendant cing a dix ans.

(+18%), aux Etats-Unis (+22% pour le
Dow Jones) ou en Chine (+36%). Des
performances qu’il sera bien évidem-
ment impossible de réitérer en 2020 en
regard des circonstances. Il n'empéche
que le marché nord américain fait déja
preuve d'une étonnante vitalité: un
mois apres le krach, I'indice Nasdaq des
valeurs technologiques avait déja rega-
gné 25%. S'appuyant sur une économie
solide (malgré les tensions sino-améri-
caines qui ne manqueront pas de réap-
paraitre apres'été), les fonds axés sur les
grandes valeurs industrielles de la cote
(Federal Indiciel US, Fidelity America,
Lazard actions américaines...) devraient
suivre le mouvementd’ici quelques mois.
Etles marchés émergents? La Chine, pre-
mier pays a étre touché par le Covid-19,

En investissant
régulierement
" en Bourse
durant cing

a dix ans
d’affilée, on
profite des
périodes

de chute des
cours pour
acheter

a bon prix.

sera sans doute aussi le premier a en sor-
tir, entrainant dans son sillage ses parte-
naires asiatiques. L'Inde et la Russie, aux
économies ascendantes jusqu’au début
2020, devraient aussi réserver de bonnes
surprises (al'inverse des zones africaine
etsud-américaine, aujourd hui surendet-
tées et plombées par la chute des cours
du pétrole). Parmiles fonds assurance vie
les plus prometteurs de ce secteur : DWS
Russia (+43% en 2019), Fidelity China
Consumer (+26%) et EdR India (10%).

SUPPORTS IMMOBILIERS LEKRACH
AURA DES CONSEQUENCES LIMITEES
SURLA RENTABILITE DES SCPIEN 2020

De plus en plus accessibles via l'assu-
rance vie, notamment celle des courtiers
et banques en ligne (lire nos tableaux
pages 59 et 60), les SCPI sont devenues
tres prisées. En achetant des immeubles
locatifs de bureaux, des entrepots, des
murs d'hotels ou de boutiques, ces sup-
ports immobiliers (non cotés en Bourse)
parviennent a servir de confortables
rendements aux souscripteurs: 4,40%
de moyenne en 2019. Certes, le krach de
2020 ne sera pas sans effets: les valeurs
de parts des sociétés ayant acquis leurs
immeubles récemment, donc au prix
fort, pourraient finir par accuser 5 a 6%
de baissel’an prochain (aucune d’ellesn’a
pour I'instant bougé ses prix), etlesloyers
distribués en 2020 se contracter de 10 a
15% (pas plus, les SCPI disposant presque
toutes de grosses réserves d’argent mises
de coté afin de parer aux coups durs) suite
aux impayés des entrepriseslocataires les
plus fragilisées. Les rendements servis
resteront néanmoins deux fois plus éle-
vés que ceux de la majorité des fonds en
euros du marché. e



FRAIS A PAYER Il v a moyen de négocier

un rabais en cas de versements importants

eu de souscripteurs prennent
en compte le montant des frais
qui vont nécessairement ampu-
ter le rendement de leur contrat.
Il est vrai que, pris individuellement, ces
frais sont relativement modiques: 0,5%
ici, 1% la... Mais entre ceux qui sont dus
sur chaque dépot d’argent, ceux prélevés
au titre de la gestion annuelle ou consé-
cutifs aux arbitrages entre fonds réalisés
en cours d’année, 'addition peut finir par
peser lourd, notamment sur une durée
d’investissement de quinze ou vingt ans.
La parade pour limiter la casse ? D’abord,
silanoticed’information n’est pas claire,
se faire communiquer par l'assureur le
détail des différents frais prévus, ensuite
négocier leur montant (assez facile en cas
de gros versements), enfin, faute d’obte-
nir satisfaction, passer a la concurrence,
celle des courtiers et banques en ligne,
par exemple, dont les conditions sont
souvent les plus attractives du marché.

FRAIS D'ENTREE ENTRE 2 ET 4% DE
PRELEVEMENTS, SAUF SUR INTERNET
OULA GRATUITE EST LA REGLE

Les frais d’entrée, aussi appelés frais de
souscription ou frais sur versements, sont
prélevés sous forme de pourcentage du
montant placé sur le contrat. Destinés a
couvrir les dépenses de commercialisa-
tion supportées par I'assureur, ils sont
percus al’occasion de chaque versement,
réduisant ainsi le montant du capital in-
vesti. Exemple: 3% de frais sur verse-
ments signifie que, sur 1 000 euros versés,
I'assureur prend 30 euros pour lui et ne
crédite le contrat de son client qu'a hau-
teur de 970 euros. Le plafond de frais sur
versements est fixé a 5% par le Code des
assurances. En pratique, ces frais varient
le plus souvent entre 2 et 4%. Ils sont gé-
néralement dégressifs, donc diminuent
en fonction du montant qui est déposé:
3%, par exemple, pour un versement in-
férieur a 10000 euros, 2,5% de 10000 a
30000 euros, et 2% au-dela. En cas de tres
gros versement, le souscripteur est donc
en position de force, et peut assez facile-
mentbénéficier d' unrabais de 50% surle

taux proposé. Bon a savoir: grace a des
cotits réduits (notamment en personnel
eten bureaux), la plupart des contrats en
ligne affichentla mention «zérofrais d’en-
trée». Voila un excellent argument a pré-
senter aux assureurs traditionnels pour
faire baisser leurs prétentions, cela aussi
bien a la souscription qu'’en cours de
contrat. Anoter que des frais «de dossier,
allant de 20 a 30 euros, sont parfois de-
mandés a l'ouverture du contrat, mais ils
ne sontdus qu’une fois pour toutes.

FRAIS DE GESTION DES FONDS
EN EUROS LE PRELEVEMENT ANNUEL
OPERE S’ELEVE EN MOYENNE A 0,75%

Les taches qui incombent a I'assureur
pour administrer le fonds en euros de son
contrat (traitement administratif, place-
ment des capitauxinvestis par les clients,
envoi des relevés de compte...) sont fi-
nanceées grace a des frais de gestion, les-
quels sont percus a intervalles réguliers,

par mois, par trimestre, par semestre ou
par an. Ils sont prélevés sur la totalité de
I'’épargne en compte, donc sur une base
de calcul qui augmente réguliérement.
A la longue, méme avec un pourcentage
apparemment modique (la moyenne du
marché se situe autour de 0,75% l'an), ils
peuvent donc atteindre des montants
considérables. En pratique, les frais de
gestion des fonds en euros viennent en
déduction du rendement annuel affiché
par l'assureur. On I'a vu précédemment,
on peut toujours tenter de négocier le
taux des frais sur les versements. Mais né-
gocier celui des frais de gestion, c’est en-
core plusintéressant lire le tableau com-
paratif ci-dessous). En effet, pour un bon
client, obtenir 0,100u 0,15 pointen moins
par rapport a la proposition initiale de
l'assureur peut se traduire dix ou quinze
ans plus tard par un gain de plusieurs mil-
liers d’euros. Saufrares exceptions, les as-
sureurs communiquent les performances ©

SURLE LONG TERME, LES FRAIS DE GESTION ANNUELLE
SONT LES PLUS COUTEUX POUR LE SOUCRIPTEUR

s @
O U0OU 0

RA A
GESTION D 0

2020 101970 € 98287 €
2024 110246 € 107991 €
2027 116891€ 115894 €
2029 121541 € 121481 €
2031 126377 € 127337 €
2034 | 133994 € 136655 €
2039 147723 € 153725 €
2044 162859 € 172926 €
2049 179545 € 194527 €
2054 197940 € 218825 €
2059 218221 € 246159 €

(1 L'hypothese de rendement annuel moyen du contrat est de 3% (profil prudent).
(2) Epargne acquise sur le contrat B moins Iépargne acquise sur le contrat A.

o ALS a plupart des assurés
2020 SUR se focalisent sur les

frais sur versements,
négligeant des frais de
gestion. Grave erreur: sur
le long terme, nos calculs
prouvent qu’il vaut mieux

-3685 € choisir un contrat peu
- 2985 € chargeé en frais de gestion
qu’un contrat aux frais sur
-997¢€ versements modiques,
-60 € voire inexistants. Au bout
de douze ans, I'épargne
Tl accumulée sur le contrat B
+ 2661 € (4% de frais d’entrée,
+6002 € 0,69% de‘f.r‘ais de gestion)
excéde déja de 960 euros
+10067 € celle du contrat A (0% a
+14982 € I'entrée, 1% pour la gestion).
Le gain sur le contrat B at-
+20885€  teint pres de 15000 euros
+27938 € au bout de trente ans, et
prés de 28000 euros au

bout de quarante ans!
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Au total, les frais de gestion d’un
contrat peuvent exceder 2,5% par an

© annuelles de leurs contrats apres déduc-

tion de leurs frais de gestion. Cette perfor-
mance nette est celle qui est ensuite sou-
mise aux taxes sociales (au tauxactuel de
17,2% ) et aux éventuels prélevements fis-
caux en cas de sortie d'argent.

FRAISDE GESTION DES FONDS
A RISQUE ILFAUT COMPTERENTRE 0,75
ET 0,95% DE PONCTION CHAQUE ANNEE

Si les frais de gestion des fonds en euros
sont percus en pourcentage de I’épargne
accumulée sur le contrat, ceux des fonds
a risque (supports en actions ou obliga-
tions, SCPI, OPCI, SCI, trackers...) sont
prélevés en réduisantle nombre d'unités
de compte détenues par le souscripteur.
Exemple avec un épargnant qui a investi
1 000 euros sur un fonds actions exprimé
enunités de compte. Sichacune avaitune
valeur de 100 euros, il a donc acquis
10 unités de compte. Et si les frais de ges-
tion annuels sont de 1%, il ne détient plus
auboutd'un an que 9,9 unités de compte.

Lépargnant ne pourra doncrécupérer sa
mise initiale que sila valeur de ses unités
de compte augmente dans les mémes
proportions. Autre spécificité impor-
tante: alors que les frais de gestion des
fonds en euros oscillent en général entre
0,60 et 0,80% par an, ceux des fonds en
unités de compte sont plus élevés. Ils va-
rient plutotentre 0,75 et 0,95% par an.

REMUNERATION DU GERANT DE
FONDS ARISQUE AUMOINS 2% PAR
ANDES SOMMES QUIONT ETE INVESTIES

Aux frais de gestion annuels des fonds a
risque, prélevés par l'assureur, il faut
ajouter les frais de gestion du gérant de
ces fonds, autrement dit le professionnel
intervenant sur les marchés financiers a
la place du souscripteur. Ces frais sont
dus chaque année et pour chacun des
fonds achetés. On doit compter jusqu’a
2% de frais par an pour un fonds d’'actions
ou d’obligations classiques, et jusqu’a
2,50% par an pour un fonds dit «profilé»

Déléguer la
gestion du contrat
a une societé
spécialisée colte
entre 0,10% et
0,30% par an de
I'épargne investie.

OPTIONS DE GESTION : ILS GONFLENT ENCORE UN PEULA NOTE

es contrats multi-
L supports proposent

aujourd’hui quantité
d’options de gestion a
I'assuré, mais elles sont
rarement gratuites. Ainsi,
les systémes d’arbitrages
«automatiques» visant a
sécuriser les gains, limiter
les pertes ou rééquilibrer
I'épargne (lire page 64),

souvent trés pratiques,
peuvent excéder 0,50%
du montant transféré a
chaque opération. Et dans
le cas d’'une gestion dite
«déléguéer, c’est-a-dire
quand un professionnel de
la finance pilote lui-méme
le contrat (lire page 70), il
faut s’attendre a une majo-
ration des frais de gestion
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annuelle allant de 0,10 a
0,30%. Autre type de frais
devenu de plus en plus
fréquent: la rémunération
du gérant du fonds d’ac-
tions en fonction des per-
formances qu’il parvient
a réaliser sur unan. Elle
peut atteindre 15 ou 20%
de la plus-value atteinte si
celle-ci s’avere tres éleveée.

(lire page 68), c’est-a-dire bénéficiant
d’une gestion a la carte, déterminée en
fonction du degré de risque qui a été
choisi au départ. Résultat, entre les ponc-
tions de I'assureur et celles du gérant, les
frais de gestion réels des contrats en uni-
tés de compte sont plutdt compris entre
2,5et3,5% paran. Un niveau qui peut pa-
raitre raisonnable quand les performan-
ces sontau rendez-vous, mais qui devient
excessif lorsque les marchés financiers
sont orientés a la baisse, voire dégringo-
lent brusquement, comme on l'a vu ré-
cemment. Attention : méme sila loi oblige
désormais les compagnies a davantage
de transparence vis-a-vis de leur grille
tarifaire (lire page9), les frais attachés ala
gestion desfonds arisque ne sont pas en-
core tous clairement signalés dansles do-
cuments contractuels fournis. Il faut donc
parfois en demander les détails au com-
mercialisateur du contrat si'on veut en
connaitre le montant précis.

FRAIS DARBITRAGE vOous N’EN
PAIEREZ QUASIMENT JAMAIS AVEC UN
CONTRAT D’ETABLISSEMENT EN LIGNE

Rien n'empéche le titulaire d'un contrat
multisupport d'en modifier la composi-
tion. S'il est opportuniste, il peut saisir
I'occasion de la chute de la Bourse pour
minorer la proportion du fonds en euros
sansrisque au profitd’un fonds d’actions
ou d’un tracker répliquant un indice
(CAC 40, DowJones américain...). Al'in-
verse, s'il est inquiet par la tournure des
marchés, il peut augmenter la proportion
del'épargne investie dans le fonds en eu-
ros de son contrat au détriment de sup-
ports qu'il juge trop risqués. Dans les
deuxcas, cela se traduit par des ordresde
vente et des ordres d’achat de fonds, ap-
pelés «arbitrages», qu’il faut transmettre
au gestionnaire du contrat (par courrier,
téléphone ou Internet). Attention, a cha-
que arbitrage réalisé, 'assureur est sus-
ceptible de prélever des frais. Lopération
sera facturée au forfait (entre 15 et 20 eu-
ros par arbitrage) ou en pourcentage des
sommes arbitrées (entre 0,40 et 1%). Cer-
tains contrats peuvent toutefois prévoir la
gratuité des arbitrages, une pratique qui
tend a se généraliser depuis cinq ou six
ans. Une fois de plus, c’est Internet qui a
ouvertlavoie: les arbitrages effectués sur
les contrats vendus en ligne sont prati-
quement tous gratuits. e
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estion déléguée Type
de gestion financiére
d’un contrat d’assurance
vie, qui consiste pour un
assuré a faire appel a un gestion-
naire professionnel pour placer
son épargne plutot que le faire lui-
méme S’il pense ne pas en avoir
les compétences. Au gestionnaire,
donc, d’augmenter la part des
actions européennes aux dépens
des américaines ou des japonai-
ses silaconjoncture s’y préte.
A |ui aussi de diminuer la prise de
risque s’il anticipe un retourne-
ment des marchés boursiers. Au
départ, I'assuré doit cependant
sélectionner le profil de gestion
correspondant a ses attentes (du
plus prudent au plus dynamique).
La gestion déléguée a évidem-
ment un co(t. Il est toutefois
moins éleveé qu’on pourrait le
craindre, grace a la généralisation
de cette pratique qui n’est plus
seulement réservée aux trés gros
clients des compagnies.

bligations d’Etat
Appelées aussi em-
prunts d’Etat, ce sont
des titres de créance
émis par un Etat pour financer ses
dépenses en empruntant sur les
marchés financiers. Ces emprunts
sont considérés comme sars, car
la probabilité de voir un Etat faire
faillite reste marginale. En France,
les obligations d’Etat les plus
connues sont les OAT (obligations
assimilables du Trésor), dont la
durée de vie se situe le plus sou-
vent entre cing et dix ans. Ce sont
elles qui servent de supports aux
fonds en euros. Aussi solides
soient-elles, elles rapportent de
moins en moins, d’ou la baisse de
rendement affichée par ces fonds.

rovision mathématique
Montant des réserves
d’argent gqu’un assureur
doit obligatoirement
détenir dans ses comptes pour
garantir ses engagements finan-
ciers vis-a-vis des souscripteurs

d’assurances vie. Le calcul de
cette provision mathématique

est strictement encadré par la
réglementation du Code des assu-
rances: il doit intégrer les prévi-
sions de mortalité de la clientéle et
le montant des intéréts financiers
encaisseés, ainsi que les cotisations
futures que les souscripteurs

se sont éventuellement engagés

a verser sur leurs contrats.

aux d’intérét technique
Il s’agit d’un calcul des
compagnies pour déter-
miner une sorte de taux
minimum garanti s’appliquant au
rendement des contrats d’assu-
rance vie vendus. Trés complexe,
ce calcul est notamment effectué
a partir du taux d’intérét moyen
des emprunts d’Etat (TME) et
d’une moyenne des taux de ren-
dement distribués aux assurés du-
rant les deux années précédentes.
La rémunération d’un contrat
en euros se compose donc
du taux d’intérét technique (il est
aujourd’hui proche de zéro) et
de la participation aux bénéfices

de I’assureur, participation qui doit
étre égale a au moins 85% des
bénéfices qu’il a engrangés sur
les marchés financiers en placant
les économies de ses clients.

aux du Livret A Ce taux
est établi a 0,50% depuis
le ler février 2020 (contre
0,75% auparavant). C'est
son plus bas niveau historique.
Méme si ce produit d’épargne est
totalement exonéré d’impdts et
de prélevement sociaux, avec une
inflation actuellement supérieure
a 1%, sarémunération réelle est
donc négative. Le taux du Livret A
est révisable deux fois par an, au
Ter février et au 1er ao(t. Plusieurs
meéthodes de calcul ont été défi-
nies au fil des années, mais elles
ne sont pas toujours appliquées
par les pouvoirs publics. Tout
d’abord pour ne pas décourager
les épargnants (si le taux baissait
trop, ils se désintéresseraient du
Livret), et pour ne pas pénaliser
les organismes HLM qui se
financent avec les encours du
Livret A (si le taux devait monter).

TAUXDULIVRETA
Le gouvernement
I'a ramené de

0,75% a 0,50% I'an
le Ter février 2020.
Résultat: avecun
niveau d'inflation
supérieur al1%, la

obtenue avec un
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rémunération nette

Livret A est négative.
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our définirun contrat de qualité, il existe des criteres
objectifs comme le rendement du fonds en euros,
le niveau des frais, la variété de l'offre de supports
ou la qualité du service proposé... Mais la réponse
repose aussisurles attentes du souscripteur, autre-
ment dit son profil d'épargnant. Recherche-t-il la
sécurité de son épargne, des plus-values confor-
tables ou un peu des deux? Quelle que soitl’orien-
tation choisie, il devra d’abord apprendre a maitriser des notions
souvent complexes, tels les «<bonus» de rendement ou la gestion «pa-
trimoniale». Sans parler des supports d’investissement : certains, ré-
cents, a 'image des fonds «alternatifs», méritent le détour; d’autres
sont plus hasardeux, voire carrément spéculatifs, méme si tous ont
des avantages etdes inconvénients, ce quine facilite pasla tache de
l'assuré. Les analyses qui suivent sont précisémentla pour I'éclairer.

D% 8ans 8,8%
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TAUX D’OCCUPATION DELAI DE SOUSCRIPTION PERFORMANCE MOYENNE
MINIMAL DES IMMEUBLES MINIMAL SUR UN FONDS ANNUELLE DES FONDS
LOCATIFS DETENUS PAR EURO-CROISSANCE POUR D’INVESTISSEMENT AXES
UNE SCPI POUR QU’ELLE AVOIR LA GARANTIE DE SUR LE SECTEUR «NON
SOIT RENTABLE RECUPERER AU MOINS COTE», CALCULEE SUR LES
SUR LE LONG TERME 100% DU CAPITAL PLACE DIX DERNIERES ANNEES
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ANALYSE DES CRITERES TECHNIQUES

Frais prévus, options de gestion, palette de
fonds disponibles, rien ne doit étre néglige

n signant un contrat, il faut s'at-

tendre a des surprises, pas tou-

jours bonnes évidemment. Rai-

son de plus pour mettre au départ
toutes les chances de son coté. D'abord,
il faut savoir ce qu’on veut, autrement dit
bien définir son profil d'épargnant, pru-
dent ou offensif (le tableau de la page 69
vousy aidera). D’autres critéres de choix
existent, techniques pour la plupart (type
de contrat, frais, options de gestion...),
mais essentiels. Ce sont autant de cases
a cocher avant de se déterminer.

PERFORMANCES DU FONDS
EN EUROS ELLES SE JUGENT SUR UNE
PERIODE D’AU MOINS TROIS A CING ANS

Observer les performances de son
fonds en euros (tous les contrats en pro-
posent au moins un) est un bon moyen
pour apprécier la qualité d'un contrat

A Bk { 9
A PN
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L 3 -.‘_‘ o AP
$-»
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e

d’assurance vie. En effet, de méme que
la solidité d'une chaine dépend de son
maillon le plus faible, la qualité d'un
contrat dépend de celle de son fonds en
euros, généralement le moins rentable
a terme puisque le capital investi est ga-
ranti par 'assureur. Obtenir de bons ré-
sultats avec ce type de fonds malgré un
environnement monétaire trés défavo-
rable, ce qui est le cas depuis plusieurs
années, prouve que le gestionnaire du
contrat est particulierement efficace.
Mais attention, I'assurance vie est un pla-
cement dont la performance ne se juge
pas sur une seule année, mais au mini-
mum sur trois a cing ans. Lassuré qui sou-
haite évaluer la performance du contrat
qu'il a souscrit peut la comparer a celles
des douze meilleurs contrats sans risque
du marché, que nous avons analysés et
dont nous comparons les mérites plus

Tous les contrats
n‘autorisent pas
les arbitrages

- entre fonds par

.| ordinateur. Mieux
vaut se renseigner
sur ce point avant
de signer le votre.

QUALITE DU SERVICE: LES QUESTIONS A POSER A LASSUREUR

a documentation de
L I'assureur ne dit pas

tout. Avant de signer
un contrat, il ne faut donc
pas hésiter a poser cer-
taines questions relatives
a la qualité du service: fré-
quence d’envoi des releves
(un seul par an ou tous les
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trimestres ?), délais d’enre-
gistrement des versements
et des retraits
(2a3joursou2a3se-
maines?), arbitrages pos-
sibles par ordinateur, aide
a la modification de la
clause bénéficiaire en cas
de changement familial

(naissance, déces d’'un
proche...). Tout cela doit
étre précisé, de préférence
par e-mail, de sorte a pou-
voir contester le traitement
subi si d’'aventure 'assu-
reur s’avérait étre un sim-
ple vendeur de contrats, et
NoN pas un vrai partenaire.

loin (lire le tableau chiffré de la page 54).
En moyenne et hors frais de gestion, leurs
fonds en euros affichent 6,6% de rende-
ment sur trois ans, 12,5% sur cing ans et
24% sur huit ans. Le candidat auquel on
propose un contrat dontle fonds en euros
se situe sensiblement au-dessous de cette
moyenne, comme c'est souvent le cas
avec les offres des banques et des assu-
reurs traditionnels, qui peinent a rappor-
ter plus de 1,2% par an sur le long terme
(lire le tableau ci-contre), a donc intérét
aréfléchir a deux fois avant de signer.

DISPONIBILITE DE LEPARGNE
VOTRE ARGENT DOIT POUVOIRETRE
VERSE OURETIRE EN TOUTE LIBERTE

Parmi les principaux atouts de 'assu-
rance vie figure sa souplesse d'utilisation.
Faire fonctionnerleur contrat en toute li-
berté, c’est précisément ce que veulent
beaucoup de souscripteurs. Certes, cer-
tains d’entre eux se contentent encore
d’un contrat a «prime unique» (un seul
versement, généralement important,
puis on ne touche plus a rien) ou d'un
contrat a «versements périodiques», les-
quels, calés sur un échéancier fixé une
fois pour toutes, sont pourtant peu re-
commandés: en cas denon-paiement de
la prime prévue, le contrat est mis en «ré-
duction», c’est-a-dire que son rendement
est réduit, par exemple, de 0,30 point. Et
en casdesortie avant huit ans, la pénalité
infligée peutatteindre 3a 5% del'épargne
investie... Enrevanche, avec un contrat «a
versements libres», on peut I'alimenter
quand on veut et comme on veut, en
fonction de ses disponibilités du mo-
ment. Seule contrepartie: a chaque fois,
la mise minimale est d'au moins 100 eu-
ros, et elle grimpe sur certains contrats a
500, voire 1000 euros. Autre option pos-
sible: les contrats a «versements pro-
grammeés», c'est-a-dire alimentés a un
rythme déterminé (par mois ou par tri-
mestre le plus souvent), a partir du
compte bancaire de 'assuré. Rien a voir



RESULTATS DECEVANTS POURLES CONTRATS DES BANQUES ET DES ASSUREURS TRADITIONNELS

BANQUE RENDEMENT 2019 ™
(NOM DU CONTRAT) (SUR 3 ANS)

Crédit du Nord 1,45%
(Antarius Sélection) (4,10%)
LCL 1,25%
(LCL Vie) @ (4,36%)
Banque populaire 1%
(Horizéo) (3,44%)
BNP Paribas 1%
(Multiplacements 2) (21%)
Caisse d’épargne 1%
(Millevie Essentielle) (3,54%)
CIC (Plan Assurance 1%
Vie Essentiel) (3,85%)
Société générale 0,90%
(Séquoia) (3,60%)
Crédit agricole 0,85%
(Predissime 9 série 2) (3,34%)
Crédit mutuel 0,80%
(Prévi-Options) | (3,23%)
La Banque postale 0,80%
(Vivaccio) (3,34%)

FRAIS SUR VERSEMENTS ASSUREUR
(GESTION ANNUELLE) (NOM DU CONTRAT)
2,90% Maaf
(0,96%) (Winalto)
3,50% Axa
(1%) (Arpéges)
3% Macif
(0,75%) (Multi Vie)
4,75% MMA (MMA
(0,70%) Multisupports)
3,50% Aviva (Aviva
(0,70%) Epargne Plurielle) |
3,15% AG2R La Mondiale
(0,75%) (Vivépargne 2)
3% Groupama GAN
(0,96%) (Modulation)
3% Generali
(0,60%) (Himalia)
2,90% Swiss Life
(0,68%) (Expert)
3% Allianz
(0,85%) (Idealis)

(1) Rendement du fonds en euros, net de frais de gestion. (2) Contrat qui s'est substitue a la gamme Lionvie en 2018.

lIs gérent les trois quarts de I'encours des contrats d’assurance vie souscrits par les épargnants, mais les banques a guichet et
les cabinets d’assurances ne brillent pas par la qualité de leur offre: des fonds en euros qui n‘ont pas excédé 1,2% de rendement
en 2019 (la moyenne se situant a 1% chez les banquiers et a 1,3% chez les assureurs), des frais sur versements rarement inférieurs
a 3,50%, et des frais de gestion annuelle qui dépassent parfois le seuil des 0,90%. Il existe bien mieux sur le marché!

avec les rigidités d'un contrat a verse-
ments périodiques dont on vient de par-
ler:ici, 'assuré reste libre d’arréter, de ré-
duire ou d’augmenter ses cotisations.
Bien entendu, des lors queles versements
sontlibres, les retraits le sont également,
programmeés ou pas, sans formalités ou
presque (une lettre ou une demande par
Internet suffit), 'argent parvenant alors
sur son compte sous dix a quinze jours.

FRAIS PRELEVES DECROCHER UN
RABAIS EST POSSIBLE S| LEMONTANT A
PLACEREST SUPERIEUR A 10000 EUROS

Chaque opération effectuée sur un con-
trat est 'occasion pour l'assureur de per-
cevoir des frais. Rien de plus normal, mais
a condition de ne pas exagérer. Le sous-
cripteur a donc tout intéret a comparer
les frais figurant dans le produit qu’on lui
propose a ceux couramment pratiqués
par la concurrence. Certes, I'éventail des

frais sur versements constatés sur le mar-
ché est tres large, allant parfois au-dela de
4,50% sur les offres des agences bancaires
et des cabinets d'assureurs, ainsi que le
montre notre tableau comparatif pu-
blié ci-dessus. Mais ce n’est pas une rai-
son de payer plus de 2,5% sans avoir né-
gocie fermement auparavant, ce qui est
possible dans la plupart des cas a partir
de 10000 euros de versement. S'agissant
des frais de gestion annuelle, lamoyenne
estde0,75% pour les fonds en euros et de
0,85% pour les fonds en unités de compte,
avec des pointes a 1%. Pas question, la en-
core, d’aller au-dela de cette limite. Idem
pour les frais d’arbitrage entre les dif-
férents supports d’investissement dis-
ponibles: 0,5% par opération effectuée
est un maximum. Les assureurs sont un
peu comme les marchands de voitures,
ils finissent par consentir un rabais si
le client potentiel menace d’aller voir

RENDEMENT 2019 ™ FRAIS SUR VERSEMENTS
(SUR 3 ANS) (GESTION ANNUELLE)
1,75% 2%
(5,55%) (0,40%)
1,60% 4,85%
(550%) (0,96%)
1,50% 0%
(4,26%) (0,60%)
1,47% 4%
(4,56%) (0,80%)
1,35% 4,50%
(5,13%) (1%)
1,30% 3%
(4,98%) (0,62%)
1,05% 3,80%
(3,80%) (0,80%)
1% 4,50%
(4,78%) (0,90%)
1% 4,50%
(4,36%) (0,80%)
0,98% 4,80%
(3,65%) (0,65%)

ailleurs. Ailleurs, c’est notamment 1'uni-
vers des courtiers Internet (Altaprofits.
com, Assurancevie.com, Linxea.com,
Placement Direct...) et des banques
100% en ligne (BforBank, Boursorama,
Fortuneo, ING...), dont les tarifs sont par-
ticulierement compétitifs compte tenu
des faibles cofits salariaux. Exemple: le
fameux «taux zéro» pour les frais sur ver-
sements. Restera a vérifier néanmoins s'il
ne s'agit pas d'un prix d’appel, masquant
des frais de gestion exorbitants (lire nos
tableaux de sélection de contrats en ligne
pages 59 et 60).

DISTRIBUTION DES BENEFICES
LES NOUVEAUX CONTRATS LANCES PAR
L’ASSUREUR SONT SOUVENT FAVORISES

La législation impose aux assureurs de
reverser a leurs clients au moins 85% des
profits réalisés surles marchés financiers
(plus 90% des gains, dits «techniques», €
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Méfiance avec les

assureurs qui créent
un nouveau contrat

tous les cing ans

© réalisés sur la gestion administrative des

contrats). Probleme, non seulement les
compagnies disposent de huit ans pour
distribuer ces bénéfices, mais elles peu-
vent alors le faire de maniere totalement
discriminatoire. En clair, il leur est pos-
sible de favoriser certains contrats. Et
elles ne se génent pas pour le faire: en
général, les contrats nouvellement créés
sont correctement rémunérés, le temps
d’attirer a eux une large clientéle, tan-
dis que les anciens, sur lesquels plus au-
cun effort de marketing n’est fait, héritent
d'unrendement poussif. C’est pourquoi,
il vaut mieux toujours choisir un assureur
qui propose un ou deux contrats depuis
longtemps, plutét qu'unautre, qui en sort
un nouveau, similaire en tous points au
précédent, tous les quatre ou cinq ans.

GARANTIE PLANCHER UN CONTRAT
DECES ESTPREFERABLE A CETTE
OPTION PAYANTE ET SOUVENT INUTILE

Beaucoup d’assureurs incitentleurs nou-
veaux clients a souscrire leur «garantie
plancher». Destinée a couvrir les moins-
values subies en cas de déces de l'assuré,
cette option permet aux bénéficiaires de
toucherun capitalminimum, égal, le plus
souvent, au montant des versements
(moins les frais d’entrée). Une formule sé-
duisante, mais pas adaptée a tous les pro-
fils. D’abord, elle n’est utile que si I'on
prend des risques élevés en Bourse. En-
suite, son colt, intégré aux frais de ges-
tion, est loin d’étre indolore (entre 40 et
200 euros de plus par an, selon son age,
pour 10000 euros de perte a garantir).
Enfin, etsurtout, elle ne joue plus deslors
qu’onatteint 65 ou 70 ans. Moralité: sil'on
veut protéger ses proches, mieux vaut
souscrire, en plus de son contrat, une as-
surance déces classique (lire page 24).

GAMME DE FONDS DYNAMIQUES
POUR BIEN DIVERSIFIER SA MISE, UNE
QUINZAINE DE FONDS PEUT SUFFIRE

Les fonds en euros, c’est bien, ils doivent
servir d’assise a tout contrat. Mais les sup-
ports en unités de compte, uniquement
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Votre épargne le mérite

Pouvoir placer 100%
de sa mise sur un
fonds en euros est
rassurant, mais gare
a 'affaissement
programme des
rendements servis.

FORCES ET FAIBLESSES DES CONTRATS MONOSUPPORTS

MF, Maif, Mutex... de sa mise sur le fonds
G Les assureurs pro-  sécurisée (certains multi-

posant des contrats supports ne l'autorisent
plus) et profiter d’'un ren-
dement correct (entre 1,5
et 1,9% en 2019). Mais at-
tention, vu le faible niveau

des taux d’'intérét, ces ren-
riode: on peut placer 100% dements devraient rapide-

exclusivement en euros,
dits «kmonosupports»,
sont devenus rares. Leurs
contrats ont toutefois un
avantage en cette folle pé-

accessibles dans les produits «multisup-
ports», sont indispensables pour ratis-
ser plus large et obtenir plus tard de plus
gros gains. Certes, le récent krach bour-
sier doit conduire a la plus grande pru-
dence, mais d’ici quelques mois, quand
la crise sera derriere nous, investir sur
des fonds d’actions - a petites doses pour
commencer - pourra s'avérer extréme-
ment profitable. Voila pourquoi il vaut
mieux souscrire d’emblée un multisup-
port (tous ces contrats disposent égale-
ment d’au moins un fonds en euros sans
risque). Les épargnants débutants n’ont
d’ailleurs pas besoin de contrats garnis de
centaines de fonds, une petite quinzaine
suffisent, surtouts’ils sont de bonne qua-
lité. En revanche, il en faut davantage - au
moins une cinquantaine - pour les in-
vestisseurs avertis qui souhaitent jouer a
fond la carte de la diversité, tant au niveau
de la nature des actifs (actions, obliga-
tions, immobilier, matieres premieres...)
que de leur localisation géographique
(Europe, Etats-Unis, Japon, pays émer-
gents...). Une fois de plus, ce sont les as-
sureurs 100% Internet qui se distinguent:
100 fonds sur le contrat d’Assurance vie.
com, plus de 400 fonds sur ceux d’Altapro-
fits et de Linxea, et méme 985 fonds via le
courtier Placement Direct. De quoi avoir

ment flancher. De fait,

les épargnants exigeants
n‘ont pas le choix: il leur
faut aussi souscrire un
multisupport afin de profi-
ter de supports plus per-
formants, comme I'immo-
bilier ou, quand l'orage
sera passe, la Bourse.

acces aux plus grands gestionnaires bour-
siers dela planete comme Fidelity, Lazard
Freres, Blackrock, DNCA ou State Street...

OPTIONS DE GESTION DES OUTILS
APPRECIABLES POUR AUTOMATISER
LES ARBITRAGES ENTRELES SUPPORTS
Afin d’étre déchargé de certaines opéra-
tions d’arbitrage sur son multisupport,
on peut vouloir les automatiser. Lassuré
doit alors sélectionner un contrat - leur
nombre grossit de mois en mois - qui
propose des «options» de gestion. A titre
d’exemple, il y a l'option qui transférera
les plus-values vers le fonds en euros,
a partir d'un certain niveau de perfor-
mance atteint par les unités de compte
investies (c’est 'option «sécurisation»
des plus-values), celle qui gérera d’elle-
meme le transfert des intéréts dégagés
par le fonds en euros vers un support plus
offensif (c'est'option «dynamisation»). Il
yaaussile «rééquilibrage automatique»,
qui permet de revenir a intervalles régu-
liers a la répartition des actifs telle que
définie a l'origine, et cela quelle que soit
I'évolution des marchés. Cette option de
gestion évite qu’'un support prévu pour
constituer, par exemple, 50% de l'épargne
en compte, se retrouve quelques années
plus tard a 70% ou, au contraire, a 30%. e



45 ANS DE
TRADING

Votre partenaire sur
les marchés financiers
en période de volatilite

Parce que les opportunités peuvent se présenter
a toute heure, IG vous permet d’investir sur
tous les mouvements des marchés financiers
24h/24, méme le week-end.

Indices

Une qualité de service et des technologies
de pointe qui ont déja séduit plus de
178 000 clients a travers le monde.

IG.com. Sur quoi allez-vous investir aujourd’hui ?

Les options et les turbos warrants sont des instruments financiers complexes présentant un risque de
perte en capital. Les pertes peuvent étre extrémement rapides. Les CFD sont des instruments complexes
et présentent un risque élevé de perte rapide en capital en raison de I'effet de levier. 76% des comptes
d'investisseurs particuliers perdent de I'argent lorsqu’ils investissent sur les CFD avec IG. Vous devez
vous assurer que vous comprenez le fonctionnement des CFD et que vous pouvez vous permettre de
prendre le risque élevé de perdre votre argent. Compte risque limité.

Turbos /Barriéres /Options /CFD /Actions
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PROFIL D’EPARGNANT PRUDENT

Les nouvelles formules alliant performance
et sécurité sont a utiliser avec modération

agner beaucoup d’argent sans
prendre le moindre risque se-
rait évidemment!’idéal pour les
épargnants que nous sommes.
On peut toujours réver! Des solutions
existent toutefois qui permettent de
concilier, dumoins en partie, les deux ob-
jectifs. La plus simple et la plus stire est de
dénicher les contrats dontle fondsen eu-
ros sansrisque affiche des performances
nettement supérieures a la moyenne.

Nous en avons répertorié douze (lire le
tableau ci-dessous), qui ont tous rap-
porté plus de 1,65% en 2019, avec des
pointes a plus de 2% pour les meilleurs
d’entre eux, des performances qu'ils ré-
alisent d’ailleurs depuis de nombreuses
années. Notez aussi qu’a quelques excep-
tions pres, ils autorisent encore les sous-
cripteurs a verser la totalité de leur mise
sur leur fonds en euros (ce n’est pasle cas
de tous les contrats). Mais la tendance

générale des rendements servis par ces
supports étant franchement orientée a
la baisse, les assureurs ont lancé depuis
quatre ou cinq ans des formules censées
instiller une dose derisque dansles place-
ments en euros, tout en conservant, sous
certaines conditions, la garantie du capi-
tal investi : ce sont les fonds «alternatifs»
et les fonds «Euro-croissance» (ces der-
niers ayant récemment fait 'objet d'un
dépoussiérage technique afin de les

LES DOUZE MEILLEURES ASSURANCES VIE DU MARCHE POUR FAIRE FRUCTIFIER SES ECONOMIES

Des rendements au top (1,89% de moyenne en 2019), des frais doux ou négociables: ces douze contrats, vendus par des assureurs
et des mutuelles traditionnels ou par I'intermédiaire d’associations d’épargnants (Asac-Fapes, Gaipare, Afer et Agipi), représentent
ce qu’il y a de mieux en matiere de fonds en euros, sachant que la plupart sont accessibles sans aucune limite.

RENDEMENT DU FONDS EN EUROS ™

SUR 3 ANS SUR5 ANS SUR 8 ANS

ETABLISSEMENT ACCES LIBRE
(NOM DU CONTRAT/ AU FONDS
ASSUREUR) EN EUROS
Monceau Assurances Oui
(Dynavie/Capma & Capmi)
Gaipare (Selectissimo/
Allianz) Non
Asac-Fapeés (Epargne
Retraite 2 Plus/Allianz) Non @
AGPM Oui
(Plan Eparmil/AGPM)
MIF (Compte Epargne Oul
Libre Avenir/MIF)
GMF (Multéo) Oui
Afer (Afer multisupport/
Aviva) Non &)
Carac (Compte Epargne/ oui
Carac)
Le Conservateur (Helios Oui
Sélection/Le Conservateur)
Agipi :
(Cler/AXA) Oui
MACSF (RES .
multisupport/MACSF) Oui
SMAvie BTP (Batiretraite Oui
multicompte/SMAVvie)

VERSEMENT \ERcEMENTs
 (GESTION ANNUELLE) =~ EN 2019
1000 euros (0.24%) 2,20%
1500 euros (g’gg?,z) 2,15%
500 euros (0’2%'%) 2,05%
50 euros (1(’)73559% 1,95%
500 euros (0’23954’%) 1,95%
1000 euros | (0,7259%% ) 1,90%
100 euros (02,3{'7(5-:%) 1,85%
150 euros (%’gg:j:) 1,80%
1000 euros OLD%) 1,80%
1000 euros o0 1,70%
200 euros (0.L0% 1,70%
500 euros 2(’0533’%3) 1,65%

6,64% 12,88% 25,10%
7,48% 14,08% 26,29%
7,28% 13,61% 25,01%
6,75% 12,73% 2411%
6,95% 13,36% 26,78%
6,22% 11,93% 22,49%
6,64% 12,81% 24,48%
6,02% 11,76% 23,67%
6,66% 12,99% 25,82%
6,02% 1,11% 21,51%
6,43% 12,09% 23,68%
6,28% 11,35% 21,71%

(1) Rendement du fonds, net de frais de gestion. (2) Pour les nouveaux clients, au moins 30% de chaque versement doivent étre investis sur des fonds a risque. (3) Pour les nouveaux clients, tout
versement supérieur a 100000 euros devra étre investi a au moins 30% sur des fonds a risque. (4) Pour les nouveaux clients, les frais d'entrée sont de 2% si les versements ne sont pas investis sur
au moins 30% de fonds a risque. Les frais tombent a 0,5% dans le cas contraire (ainsi gue pour les anciens clients). (5) Des restrictions d'accés sur le fonds en euros sont envisagées avant la fin de
I'annee 2020. (6) Les frais d'entrée sont réduits a 1% pour les versements effectués par Internet.
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rendre plus simples a appréhender pour
le grand public). Deux innovations non
dénuées d’inconvénients, mais qui pour
'instant ne déméritent pas sur le plan
des résultats (lire les tableaux ci-dessous
et page suivante).

FONDS ENEUROS EN ACCES
| [BRE ILENEXISTEENCORE CHEZ
UNE DIZAINE D’ASSUREURS DE QUALITE

ACMN, Allianz, Apicil, Generali, Spirica,
Suravenir... On ne compte plus les com-
pagnies qui limitent l'acces a leur fonds
en euros depuis le début 2020 (et la liste
risque de s'allonger). Impossible, jus-
tifient-elles, de garantir le capital placé
sur ces fonds sans risque deslors que les
tauxd’intérét naviguent depuis des mois
en territoire négatif. Selon les contrats,
tout versement doit désormais compor-
ter entre 25 et 50% de supports a risque.
Deux constatations toutefois : cela vaut
parfois seulement pour les nouvelles
souscriptions, comme chez Allianz (les
anciens assurés ont toujours acces a
100% au fonds en euros), ou pour des ver-
sements tres élevés (plus de 15000 euros
chez Generali). Ajoutons que, parmi les
fonds a risque, figurent les supports im-
mobiliers, type SCPI, au rendement gé-
néreux (4 a 5% l'an), et dont les prix de
parts sont beaucoup moins volatiles que
ceux des fonds d’actions. Derniere pré-
cision a l'attention des plus frileux: une
dizaine d’assureurs de qualité, tels que

MIF, Carac, SMAvie ou Garance (leur
contrat Garance Epargne, créé en 2017, a
rapporté 3% en 2019!), autorisent encore
'acces sans limite a leur fonds en euros.

GARANTIE PARTIELLE ATTENTION
AVEC LES FONDS POUR LESQUELS
LE CAPITAL N’EST PAS GARANTI A100%

Pour étre certain de récupérer l'intégra-
lité de son épargne, il faut tout miser sur
le fonds en euros, méme si ce support ne
rapporte plus grand-chose. Mais pru-
dence, de plus en plus d’assureurs, tels
Apicil, Spirica, Maaf, MMA ou Swiss Life,
proposent aussi des fonds en euros dont
le capital n’est que partiellement garanti,
par exemple a 96%, ou a 100% mais sur un
capital amputé des frais de gestion. Lidée
estde placer60a70%del’'épargne surun
fonds en euros sécurisé, et le solde en
Bourse, en espérant y réaliser des gains.
Lassuré qui ne veut prendre aucunrisque
doit renoncer a ces fonds. Comment les
repérer a coup siir ? En examinantles va-
leurs de rachatinsérées dansla notice du
contrat, qui pointent les minimaux garan-
tis: sile montant associé au fonds en eu-
ros diminue d’'une année sur l'autre, c’est
que sa garantie n'est que parcellaire.

BONUS DE RENDEMENT POUREN
BENEFICIER, UNE PART DU VERSEMENT
EFFECTUE DOIT ETRE PLACE EN BOURSE
Méme s'ils privilégientla sécurité, la plu-
part des épargnants n’en attendent pas

moins des rendements élevés. De leur
coté, les assureurs poussent leurs clients
vers lesunités de compte, plus profitables
et moins compliquées a gérer pour eux.
Avec les «<bonus» de rendement, chacun
fait un pas vers l'autre: deés lors que l'as-
suré accepte qu’'une part de son épargne
soit investie en unités de compte, le ren-
dement de son fonds en euros est dopé.
Ce surplus de rendement est plus ou
moins élevé: +0,20% chez BNP Paribas
pour tout nouveau dépot placé a 25% en
Bourse, +0,30% chez Predica pour un en-
cours en fonds d’actions de 30%, +0,35%
chez Axa si 40% du contrat fructifie sur
desfonds arisque. Intéressant, mais reste
a savoir si ces bonus compensent 'aug-
mentation durisque encouru:laréponse
estévidemmentnon pour les épargnants
en quéte de placements garantis a 100%.

FONDS ALTERNATIFS ATTRACTIFS,
MAIS DES CONDITIONS D’ACCES
SONT PRESQUE TOUJOURS IMPOSEES

Les fonds sécurisés «alternatifs» ont été
créés pour compenser la faiblesse du ren-
dement des fonds en euros. Al'inverse de
ces derniers, majoritairementinvestis en
obligations, ces nouveaux supports, au
capital garanti lui aussi, misent une part
non négligeable de I'épargne sur d’autres
investissements, réputés plus rentables.
Trois catégories de fonds cohabitent. Il
y a d’abord les fonds «dynamiques». Ils

permettent théoriquement a 'assuré de €

FONDS EURO-CROISSANCE: ILS AFFICHENT POUR L'INSTANT UN BON NIVEAU DE RENTABILITE

Rares sont les assureurs ayant lancé un fonds Euro-croissance, produit investi en partie en actions de PME. Cété performances,
le pari est jusqu’a présent réussi (méme si le krach récent impactera fortement les résultats de 2020). Mais les contraintes rebutent
les épargnants: le capital n’est garanti qu’au bout de huit ou dix ans, et, exception faite de I’Afer, les frais sont tres éleveés.

NOM DU FONDS
EURO-CROISSANCE

NOM DU CONTRAT
(ASSUREUR)

GARANTIE

DU CAPITAL (DUREE |
D’INVESTISSEMENT M) | (GESTION ANNUELLE)  EN 2019

FRAIS SUR
VERSEMENTS

Himalia : 80 a100% 4,50%
(Generali) Glronsance 20l wazoans | (20w
Afer multisupport ; 100% 0%
(Afer-Aviva) Afer Eurocroissance | (1 3 40 ans) (0,89%)
Cardif Essentiel Eurocroissance 100% 475%
(Cardif) Patrimoine 4 (8 a 30 ans) | (1,25%)
Cler 5. 8 ; 100% 5%
(Agipi-AXA) AGIPI EUro Croissance | 1 ans minimum) (0,70%)
I : 100% 4,85%
Excelium (AXA) Fonds Croissance (8 ans) (0.80%)

PERFORMANCE DU FONDS
EURO-CROISSANCE @

EN 2018 EN 2017
+14,09% +0,01% +4,52%
+13,33% -1,66% +2,82%

+3,93% -465%  +2,99%
+3,50% +2,85% +3,80%
+3% +2,40%  +3,25%

(1) La durée d’investissement minimum pour obtenir une garantie sur le capital investi est de 8 ans (10 ans chez Afer et Agipi). (2) Performance nette de frais de gestion. (3) Fonds également
proposé dans les contrats Bourse Direct Horizon (Bourse Direct), Binck vie (Binck) et Xaélidia (Generali). (4) Fonds également proposé dans le contrat BNP Paribas multiplacements diversifié.
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Moins de 200 000 souscriptions pour ’Euro-croissance

© profiter des hausses de la Bourse sans en

subir les baisses. Comment ? En reven-
danta tempsles valeurs qui commencent
a flancher. Deuxieme catégorie: les fonds
«opportunistes», quilaissent une grande
marge de manceuvre au gérant afin qu'il
puisse saisir les affaires du moment, sur
le marché dela pierre (prioritaire aujour-
d’hui) ou celui des actions. Il y a enfin les
fonds «immobiliers», axés sur lesimmeu-
bles de bureaux, achetés en direct ou via
de la pierre-papier (SCPI ou OPCI). Jus-
qu’a présent, ces diversifications ont plu-
tot bien réussi, les rendements 2019 va-
riant souvent entre 2 et 3% (lire le tableau
ci-dessous). Hélas, comme pour les bo-
nus de rendement, les conditions de
souscription sont contraignantes, I'assuré
devantplacer une partie de samise (entre
30 et 65%) sur des fonds non garantis.

FONDS EURO-CROISSANCE
AUCUNE GARANTIE AVANT HUIT OU DIX
ANS SUR LEPARGNE QUIEST INVESTIE

Catégorie intermédiaire entre les sup-
ports en euros et les unités de compte,

les fonds «Euro-croissance», lancésil y a
six ans, mais dont la formule est simpli-
fiée depuis 2020 (lire page 10), ont pour
objectif de financer les entreprises fran-
caises, surtout les PME. Ils sont donc in-
vestis sur des actifs risqués, mais en théo-
rie plusrentables que les fonds en euros.
Pour 'heure, le succes n’est pas au ren-
dez-vous, avec moins de 200 000 produits
souscrits. Il faut dire que le capital n’est
garanti (parfois partiellement) qu'au bout
de huit ou dix ans. C’est donc un place-
mentalongterme, voire a tres long terme
(jusqu'a 40 ans sil'on veut). Pour le mo-
ment, les résultats sont encourageants
(lirele tableau page 55), maisil faudra at-
tendre la date d'échéance des fonds pour
les juger véritablement, et savoir si les
gérants ont pu se refaire apres la lourde
perte subie lors du krach de mars 2020.

RESERVES LES COMPAGNIES ONT MIS
55 MILLIARDS D’EUROS DE COTE POUR
SOUTENIRLES RENDEMENTS FUTURS

Les assureurs ont la possibilité de mettre
de coté chaque année une partie de leurs

profits au lieu de les reverser aux sous-
cripteurs (lire page 51). Ces «réserves»,
qui doivent toutefois obligatoirement étre
redistribuées dansun délai maximum de
huit ans, servent a lisser les rendements
d’'une année sur l'autre, et ainsi éviter les
inévitables effets de yo-yo des marchés fi-
nanciers. Bonne nouvelle pour les assurés
qui misent sur le fonds en euros de leur
contrat: le montant de ces réserves ne
cesse d'augmenter. Il adoublé en septans
et approche aujourd’hui 55 milliards
d’euros. Soitl'équivalent de 3,90% de ren-
dement. Ce qui signifie que les assureurs
sont capables, par exemple, de majorerle
taux de leur fonds en euros de 0,39 point
chaque année pendantdixans! Certes, les
compagnies n’ont pas toutes les mémes
montants en caisse. Avec 11 milliards
d’euros, la CNP assurances détient le re-
cord de réserves d’argent, suivie par
Predica (groupe Crédit agricole), qui a
stocké 9 milliards d’euros. Mais la poli-
tique de mise en réserves s'‘étant généra-
lisée depuis cinqg ans, la plupart des assu-
reurs de la place ont de quoi voir venir. e

FONDS ALTERNATIFS: POURDOPER SON RENDEMENT ET PROFITERD’UNE GARANTIEEN CAPITAL

RENDEMENT

NOM DU FONDS Soio

(ASSUREUR)

FONDS EN EUROS «DYNAMIQUES»
Sécurité Target Euro 3,15%

FRAIS DE
GESTION
' (SURS5ANS) ANNUELLE®@ |

0,80%

1%

LIMITE DE

CONTRATS PROPOSANT LE FONDS

VERSEMENT() | (COMMERCIALISATEUR)

Disponibles sur une
trentaine de contrats,
les fonds «alternatifs»
garantissent la sécu-
rité du capital placé (la

60% Target+ (Primonial) performance annuelle
C— TR . t pas étre néga-

Himalia (Generali), Xaélidia (Generali), Espace NEREU ;
30% Invest 4 (Generali), ERMG Evolution (Asac-Fapés) tive) et un potentiel de

60% | Netlife (UAF), Arborescence Opportunités
(UAF), Private vie (Nortia), Nélia (Nortia)

gains supérieur a celui
des fonds en euros

classiques (de 0,5 a
FONDS EN EUROS «OPPORTUNISTES» 1,5 point en général).

(Oradea) (14,78%)

Elixence 2%

(Generali) (1,89%)

EuroSélection #2.1 1,29% 2%
(Spirica) (6,22%)

Suravenir Opportu- 2,40%

nités (Suravenir) (15,59%)

Fonds Euro Exclusif 1,55%

(Generali) (12,32%) 0,75%
Netissima 1,20%

(Generali) (11.81%) 0.75%

Sécurité Pierre Euro 2,80%
(Suravenir) (18,19%)
Euro Allocation long 2,40% (3
terme 2 (Spirica) (15,76%)
Euro Innovalia 2%
(Generali) (13,61%)
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0,60%

0,80%

0,70%

0,90%

50% Fortuneo Vie (Fortuneo), Puissance Avenir
(Assurancevie.com), Digital vie (Altaprofits)

En échange, saufrares
exceptions, il faut in-
vestir une bonne par-

100% @ Boursorama Vie (Boursorama) :
tie de son versement
Altaprofits vie (Altaprofits), Kapital-Direct sur des fonds a risque.
70% (Placement Direct), Solid’R vie (Asac-Fapes),

Linxea vie (Linxea), ING Direct vie (ING)

FONDS EN EUROS «IMMOBILIERS» (1) Rendement du fonds alternatif,

35% Sérénipierre (Primonial)

BforBank Vie (BforBank), Linxea Spirit (Linxea),

net de frais de gestion. (2) Les frais
sur les versements dépendent du
contrat souscrit et des montants
placés. Ces frais sont inexistants sur
les contrats Internet. (3) Le reste

° . e -
S Mes-placements Liberté (Mes-placements.ft) | Soe fance s noaoe. 43 Une e
| de versement sur ce fonds devrait
60% Himalia (Generali), Xaélidia (Generali) voir le jour courant 2020. (5) Une

penalitée de 3% est appliquée en cas
de sortie du fonds avant 3 ans.
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Votre impot peut guerir
le cancer au 21¢ siecle.

Donnez du temps a la vie,
soutenez Gustave Roussy !

Sébastien Bazin

Vice-président de la Fondation Gustave Roussy
Président directeur général du Groupe Accor

CONTRE LE CANCER, FAITES UN DON A GUSTAVE ROUSSY

En faisant un don déductible de U'IFl ou de l'impot sur le revenu a Gustave Roussy
- 1¢" centre de lutte contre le cancer en Europe - et sa Fondation, vous investissez
pour placer linnovation au cceur d’'une révolution humaine, scientifique et
technologique. Vous aidez nos chercheurs a mettre au point des traitements
personnalisés capables de guérir de nombreux patients adultes et enfants.
Un combat quotidien au service d'une ambition: guérir le cancer au 21¢ siecle.

75% DE VOTRE DON SONT DEDUCTIBLES DE LIMPOT SUR LA
FORTUNE IMMOBILIERE, DANS LA LIMITE DE 50 000 €, ET 66% DE
LIMPOT SUR LE REVENU.

Gustave Roussy et sa Fondation bénéficient depuis 2009 du label «don en confiance »
du comité de la charte. Cet agrément atteste de la bonne gestion des dons et de la
transparence financiere de l'institut.

EN SAVOIR PLUS:

Anne-Sophie de Boissard
Tel.: 01421154 74
fondationldgustaveroussy.fr

20CAPHSIFIT

GUSTAVE/

ROUSSY
CANCER CAMPUS / \

GRAND PARIS
FONDATION

www.fondation-gustaveroussy.fr
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PROFIL D’EPARGNANT DYNAMIQUE

Des gammes de produits beaucoup plus
diversifiees chez les etablissements en ligne

a crise sanitaire ayant mis a ge-
noux I'ensemble des marchés fi-
nanciers de la planete, seuls les
spéculateurs effrénés ont actuel-
lement l'audace d’investir en Bourse.
Mais cette période de marasme ne du-
rera pas. Des le retour au calme établi
(probablement dans le courant de I'été
prochain, au plus tard en septembre
ou octobre 2020, pronostiquent les ex-
perts), les épargnants qui ont un hori-
zon de placement de cinq a dixans pour-
ront alors étre tentés de pimenter - avec
mesure - leur assurance vie de maniere a
profiter de la reprise progressive de l'ac-
tivité économique. Avec quelques bons
fonds d’actions diversifiés, plus une dose
d’immobilier, voire un fonds alternatif
ou un fonds Euro-croissance (lire pages
55 et 56), on pourra déja espérer gagner,
a moyen terme, deux ou trois points de
rentabilité de plus qu'un fonds en euros.
D’autres instruments, comme les trac-
kers (lire I'encadré ci-contre) ou le «<non-
coté», sont plus spéculatifs et exigentune
certaine expertise avant d'étre manipulés.
Récapitulatif des différentes offres dispo-
nibles et nos conseils avant de se lancer.

FONDS D’ ACTIONS ILNEFAUT PAS
SELIMITER A LA FRANCE, MAIS VISER
LES PAYS OUUN REBOND EST ATTENDU

Une fois la crise passée, investir uni-
quement dans des fonds d’actions fran-
caises sera la tentation naturelle des
épargnants attirés par la Bourse. C'est
plusrassurant que de placer sonargenta
l'autre boutdumonde. Méme
sile contexte économique de

TRACKERS : POUR SPECULER SUR DES SECTEURS BIEN PRECIS

eproduisant la per-
formance d’un
panier d’actions ou

d’'unindice, les trackers
sont des outils de diversifi-
cation trés pratiques. lIs
devraient retrouver le suc-
ces sitot la crise sanitaire
résorbée. De plus en plus
de sociétés (Boursorama,
Placement-direct,

NOM DU TRACKER

SECTEUR PERFORMANCE
(CODE D’ACHAT) | D’INVESTISSEMENT | 2019 (SUR 5 ANS)

Altaprofits...) en logent
dans leurs contrats. Les
trackers les plus courants
correspondent aux indices
des places boursiéeres
(CAC 40, Dow Jones,
Nikkei...), mais d’autres, de
plus en plus nombreux,
sont centrés sur un secteur
d’activité jugé prometteur
(intelligence artificielle,

Amundi healthcare Panier d’actions du +32%
(FRO010688192) secteur de la santé (+5,8%)
Lyxor world water Panier d’actions +38%
(FRO010527275) du secteur de 'eau (+15,8%)
Amundi Energy Valeurs du secteur +9,4%
(FRO010930644) de I'énergie (-14,2%)

santé, énergie...), sur les
matiéres premiéres ou sur
certaines zones géogra-
phiques (Moyen-Orient,
sud-est asiatique...). Cotés
en continu, les trackers
sont moins chers que les
fonds d’actions: 0,1 ou
0,2% de frais d’entrée et
aucuns frais de sortie.
Mieux, les frais de gestion
sont modérés (autour de
0,5% I'an). Attention, ces
produits sont destinés a
des épargnants réactifs:
aucun gérant n’étant aux
manettes pour proceder
aux arbitrages voulus
guand les marchés
chutent, le souscripteur
risque de boire le bouillon
s’il ne vend pas a temps.

il —

part des grands pays affichant une crois-
sance supérieure a la notre sur le long
terme, mieux vautne pas se priver d’'y in-
vestir: leur taux de croissance rebondira
plusvite et plus haut que le notre une fois
I'épisode sanitaire réglé. Lidéal sera alors
de répartir ses billes sur cinq ou six fonds,
axés sur chaque grande zone géogra-
phique, en modulant peu a peu ses ver-
sements en fonction de la conjoncture
des pays considérés. Répartition conseil-
lée a partir du quatrieme trimestre 2020:
un tiers de votre mise sur I'Eu-
rope (donc pas uniquement

notre pays n’était pas défavo- La Bourse des la France); un tiers sur les
rable alaBourse avantlapan- Etats-Unis devrait zones émergentes réputées
démie (le taux de chomage Vite retrouverson dynamiques, comme l'Asie,
régressait mois aprés mois et~ Miveau du début  la Russie ou I'Inde (mais pas
les carnets de commandes de l'année 2020 I'Amérique latine ou I'Afrique,

des entreprises se remplis-

saient), 'expérience prouve qu'a un ho-
rizon de cinqg a dix ans, la diversification
a I'international paie davantage. La plu-
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trop impactées par la chute
des cours des matieres premieres, et qui
mettront du temps a sortir de l'orniere);
et enfin un tiers sur les Etats-Unis, le pays

qui, avec la Chine, pourrait assez vite re-
trouver des niveaux de valorisation bour-
siere égauxa ceuxdu début 2020, c’est-a-
dire rattraper les 30% de perte subie (lire
nos conseils d'achat de fonds page 43).

FONDS PATRIMONIAUX LE RISQUE
DE MOINS-VALUES EST REDUIT GRACE A
UN SYSTEME DE GESTION RAISONNABLE

Ces fonds d'un genre tres particulier, par-
fois qualifiés de placements boursiersde
«pere de famille», visent en premier lieu
a protéger le capital des souscripteurs,
quel que soit I'environnement écono-
mique. Attention, le capital n’est jamais
garanti, ces fonds se contentant d’offrir
surladurée une performance acceptable,
del'ordre de 3 a5% par an, touten évitant
les pertesaunhorizon de cinq a septans.
La course a la performance n’est donc pas
leur priorité. Les gestionnaires de ces pro-
duits se préservent des soubresauts des
marchés financiers en diversifiant la



nature de leurs actifs. Ony trouve aussi
bien des actions d’entreprise (mais rare-
ment plus de 35%) que des matieres pre-
mieres (mais pas n’'importe lesquelles)
et des obligations sans risque
(de grandes entreprises pri-
vées ou d’Etats aux reins soli-

rmm— e

Sur la durée, un

(BNP Paribas, LCL, Société générale...),
mais que l'on trouve de plus en plus
dans des assurances vie. En promettant
de profiter d'une partie des hausses de
la Bourse ou d'un panier d’ac-
tions, tout en évitant les éven-
tuelles baisses, ces produits

phase de développement. Accessible
dans un contrat d'assurance vie a travers
des fonds spécialisés, dits de «capital-
investissement» ou de «capital-risque»,
il constitue un placement tres performant
alongterme:+8,8% par an, en moyenne,
sur les dix dernieres années. Compte tenu

des). En revanche, les actifs fonds patrimonial semblent a priori trés attrac- | de son niveau tres élevé de risque (nom-
susceptibles de varier forte- ~ de qualité offre  tifs. Mais gare aux risques en- bre de start-up font faillite dans les cinq
mentalahausseoualabaisse entre 3et5% de courus! Prenons le cas d'un ans suivant leur création), il s'adresse
sont systématiquement écar- gains annuels fondslié al'évolutiond'unin- | d’abord a une clientéle avertie et dispo-

tés. Concretement, les ampli-

tudes de volatilité (écart entre la meil-
leure et la plus mauvaise performance)
ne doivent pas excéder 4% sur trois ans
alors qu'elles peuvent dépasser 12% pour
un fonds en actions classique. Parmi les
fonds patrimoniaux réputés et intégrés
dans de nombreux contrats: Carmignac
Patrimoine (+10,55% en 2019), SLF
Défensive (+8,48%) ou Eurose (+7,85%).

FONDS A FORMULE ATTRAYANTS
SURLE PAPIER, MAIS LES RESULTATS
SONT TRES LOIN D’ETRE GARANTIS

Adequity, Autocall, Convictions, eXi-
gence, Phoenix, Targetaction... Derriére
cesdroles de noms se cachent des fonds
«a formule», encore appelés «fonds
structurés», généralement vendus en
direct par les grands réseauxs bancaires

dice boursier (CAC 40, Euro
Stoxx 50 ou Dow Jones...) sur huit ans: si
au terme 'indice a grimpé, le client em-
poche, par exemple, un gain fixe de 10%,
s'il s’est replié de moins de 15%, la mise
est restituée (moins les 3 a 4% de frais),
mais en cas de baisse de plus de 15%, la
perte est répercutée a 100% sur 'assuré.
Autant dire que ces produits sont hasar-
deux. Autre souci, sauf exception, le ca-
pital est bloqué pendant toute la durée
devie du fonds, soit, dansla plupart des
cas, de deux a dix ans.

FONDS NON COTES A RESERVER
AUX INVESTISSEURS AVERTIS QUI
DISPOSENT DE 10 A 15 ANS DEVANT EUX

Le «non-coté» (appelé aussi «Private
equity» dans le jargon des financiers)
est destiné a financer des entreprises en

sant d'un horizon de placement de dixou
quinze ans. Laplupart des assureurs pro-
nent eux-mémes la prudence en conseil-
lant fermement aux souscripteurs de li-
miter a5% de leurs versementsla part des
supports en unités de compte adossés a
cesactifsnon cotés (pour le grand public,
le maximum autorisée en assurance vie
estde 10% del'encours du contrat). Loffre
de produits en capital-investissement
n’est pas encore tres étoffée, mais elle
devrait augmenter rapidement au cours
de I'année 2020, grace aux nouveautés
apportées par un décret de la loi Pacte
paru en novembre 2019 (lire page 10).
On trouve déja aujourd’hui ces fonds
dans certains contrats haut de gamme
d’Axa, de la CNP Assurances, de BNP
Paribas, de la Société générale, d’Api-
cil ou de Generali, mais également chez €

CINQ CONTRATS DEBANQUES EN LIGNE POUR INVESTIR EN BOURSE OU MISER SUR L'IMMOBILIER

A I'image des courtiers 100% Internet (lire le tableau page 60), les banques en ligne proposent dans leur contrat, en plus d’un
fonds en euros sansrisque, une gamme étendue de fonds axés sur la Bourse (fonds d’actions, trackers) et 'immobilier (SCPI,
OPCI). Avantage supplémentaire: une offre bancaire compléte (carte de paiement, virements, assurance auto...) et a prix doux.

ETABLISSEMENT ?_félfg MISE INITIALE vgg‘;&%‘:"}s NOMBRE Type | RENDEMENT DU FONDS EN EUROS@
Commn™ e CEErelTs VCEEHENS peronsous oerotos en | sun | sur | sue
( ) EN EUROS ) | ANNUELLE)® ) 2019 3 ANS 5ANS 8ANS
BforBank 0% ;
: 1000 euros 50 Fonds boursiers

(BforBank Vie) Non ®) (0,60%/ ' 1,65% @ 6,02% 11,20% 22,45%
ohies (1000 euros) 0,85, (0%) SCPI, OPCI
Fortuneo 0% Fonds boursiers,
(Fortuneo Vie) Non (6 (‘188 gt’;gg) (0,60%/ (‘gof,’) SCPI. OPCI, | 1,60% @ 570%  11.27% 23,09%
(Suravenir) 0,75%) # trackers
Monabanq 0% .
(Monabanq Vie oui @ E?gg:uﬂ,gf) (0,75%/ (%‘?,/?) FO”dsob,;’(‘f,rs'e’S' 115%  4.64%  994% 20,99%
Premium) (Generali) 0,75%)
Boursorama 0% ' —_—
(Boursorama Vie) = Oui ® (33’88 s (0,75%/ (%?;) Fon‘gfagﬁgrrj’e’s' 115% | 4,64%  9,94%  20,99%
(Generali) 0,75%) %
ING 0% | .l

; ) : 300 euros 40 Fonds boursiers,
ElGh»Je% 3gﬁ§t Vie) Oui Go6 s (é)gg;?)/ 0%) Lo 115%  4,64% 9,94% 20,99%

(1) Sur le fonds en euros/sur les fonds a risque. (2) Frais préleveés lors du transfert d'argent d’un fonds a l'autre. (3) En plus du fonds en euros sans risque. (4) Net de frais de gestion. (5) Le fonds en euros
(Dolcea Vie) du contrat ne peut recueillir que 75% de chaque versement (solde a placer sur des fonds a risque). (6) Le fonds en euros (Suravenir rendement) du contrat ne peut recueillir gue 70% de chaque
versement (solde a placer sur des fonds a risque). (7) L'acces au fonds en euros (Eurossima) du contrat est limité a 15000 euros par versement, les sommes excédant ce seuil devant étre investies sur le fonds
alternatif Netissima (lire page 56) ou sur des fonds a risque. (8) Une limite de versement sur le fonds en euros (Eurossima) du contrat devrait voir le jour courant 2020.
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SIX COURTIERS INTERNET PERMETTANT DE GERER SES INVESTISSEMENTS DEPUIS SON DOMICILE

Les contrats présentés ici, accessibles uniqguement par Internet, cumulent les atouts: pas de frais d’entrée, un bon fonds en euros
pour placer une partie de ses économies sans risque, de nombreux fonds diversifiés pour investir sur les marchés boursiers
et immobiliers, et un niveau de frais de gestion imbattable notamment sur les unités de compte (0,60% par an au maximum).

ETABLISSEMENT thCREES MISE INITIALE vgsggqﬁ?rs gg I%?«I%ES TYPE DE FONDS = e -

(CONTRAT/ASSUREUR) (VERSEMENTS

(FONDS EN EUROS) AU FONDS SUIVANTS) (GESTION (FRAIS DISPONIBLES » EN SUR SUR SUR
EN EUROS ANNUELLE) M | D’ARBITRAGE)@ 2019 3ANS S5ANS B8ANS

Assurancevie.com 0% ' .

(Evolution Vie/Aviva) Oui ® (ggg poprie (0,6%/ (‘(‘){/0) Fonds boursiers,| 1,76% | 6,41% | 12,39% |24,58%

(Aviva actif garanti) 0,6%) = ?

Altaprofits.com 0% Fonds boursiers,

(Digital Vie/Suravenir) Non ® (}gg g (0,6%/ (‘(‘JZ/") SCPI, SCI, OPCI. 1,60% 570% 1,27% 23,09%

(Suravenir rendement) 0,6%) ? trackers

Meilleurplacement.com 100 euros 0% 750 Fonds boursiers,

(M Retraite Vie/Suravenir) Non (6) (50 euros) (0,6%/ (0%) Scl, 1,60% 5,70% @ 11,27% 23,09%

(Suravenir rendement) 0,6%) = OPCI

R S —— = — | )

(Mes-placements Liberté/ 500 euros 600 Fonds boursiers,

Spirica) (Spirica euro Non® " 300 euros) . @%) [PElay, DRG] st anet] 1Rt alaa

classique) ' |

Placement-direct.fr _ 100 euros 0% 985 Fonds boursiers,

(Darjeeling/Swiss Life) Oui (50 euros) (0,6%/ (0%) SCPI, SCI, OPCI,  1,30% 5,08% @ 9,97% 19,98%

(Swiss Life Darjeeling) 0,6%) o trackers

Linxea.com 0% | Fonds boursiers,

(Linxea Zen/Apicil) Non ® (ggg e (0,6%/ (‘(‘31?) SCP,SCl,  1,25% 576% 1,55% 23,42%

(Apicil euro garanti) 0,6%) E OPCI, trackers

(1) Sur le fonds en euros/sur les fonds a risque. (2) Frais prélevés lors du transfert d’argent d’un fonds & l'autre. (3) En plus du fonds en euros. (4) Net de frais de gestion. (5) Tout versement supérieur a
30000 euros doit toutefois étre investi pour au moins 30% sur des fonds a risque. (6) Le fonds en euros ne peut recueillir que 70% de chaque versement (solde a placer sur des fonds a risque). (7) Le fonds
en euros ne peut recueillir gue 75% de chaque versement (solde a placer sur des fonds a risque). (8) Le fonds en euros ne peut recueillir que 50% de chaque versement (solde a placer sur des fonds a risque).

Les SCPI résistent bien mieux aux
crises que les fonds cotés en Bourse

© certains courtiers 100% Internet, comme

Altaprofits, Linxea ou Mes-placements, et
a partir de seulement 1 000 euros de mise.

SCP LE TAUX D’OCCUPATION DES
IMMEUBLES LOCATIFS DETENUS PAR
LA SOCIETE DOIT ETRE D’AU MOINS 85%

Loger des parts de SCPI (société civile de
placement immobilier) dans une assu-
rance vie permet d’'atteindre deux objec-
tifs: diversifier son patrimoine et obtenir
un rendement (4,40% en moyenne en
2019) plus de deux fois supérieur a celui
des fonds en euros. Mieux, leurs perfor-
mances sont tres régulieres, si bien que
sur cinqadixanslerisque de perte en ca-
pital est limité (elles traversent les crises
avec infiniment moins de casse que les
actions, le prix des parts n’ayantd’ailleurs
pas baissé d'un iota depuis le krach de
mars). Coté inconvénients, les frais de
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souscription sontlourds (jusqu'a 10%), et
les assureurs s'adjugent en général 15%
durendementen contrepartie delaliqui-
dité qu'ils garantissent (les SCPI des assu-
rances vie se revendent sans délai). A no-
ter:les SCPIles plus rentables sur le long
terme doiventavoir untaux d’occupation
des locaux d'au moins 85%. Quelques
exemples de SCPI de qualité diffuséesen
assurancevie: Immorente (4,64% de ren-
dement en 2019), Patrimmo Commerce
(4,61%), Primovie (4,51%) ou Corum
Origin (6,25%), présente dans le contrat
Corum Life, créé en mars dernier.

OPCIET SC| DES PRODUITS MIXANT
BUREAUX, COMMERCES ET ACTIONS
D’ENTREPRISES COTEES EN BOURSE

Les OPCI (organismes de placements col-
lectifs en immobilier) permettent aussi
d’investir dans I'immobilier sans subir

les contraintes de I'achat en direct. A ceci
pres que la valeur des OPCl est plus fluc-
tuante que celle des SCPI, ce qui est lo-
gique en regard de la répartition de leurs
actifs: 50a60% d’'immobilier de bureaux
etde commerces, 30 a 40% d’actions fon-
cieres cotées et 10% de trésorerie. Coté
rentabilité, il faut compter entre 2 et 6%
par an, selon la conjoncture boursiere
(+5,40% en2019). Mais sur le long terme,
ces produits n'ont pas grand-chose a en-
vier aux SCPI: ils affichent 5% de perfor-
mance moyenne sur dix ans. Malgré les
risques de perte, les épargnants s’y in-
téressent de plus en plus, la collecte des
OPCI ayant atteint 2,8 milliards d’eu-
ros en 2019 (contre 8,5 milliards d'euros
pour les SCPI). Trois produits ayant fait
leurs preuves: Dynapierre (+5,55% en
2019), Preimium (+5,17%) et Opcimmo
(+4,17%). A noter que ce type de diversi-
fication immobiliére peut aussi étre pro-
poséevia des SCI (sociétés civiles immo-
bilieres), telles que Capimmo (+5,56%
en 2019), Convictions Immobilieres
(+5,52%) ou GF Pierre (+5,03%). e



exique

otation en continu
Systeme de cotation
permettant de négocier
les titres les plus liquides,
par exemple les trackers, de
facon permanente. Les ordres
concernant ces titres peuvent
étre exécutés pendant les heures
d’ouverture des marchés et pas
seulement, comme pour les fonds
d’actions, a la fin de la séance
journaliere de cotation. Ce sys-
téme confronte les ordres d’achat
et de vente en les triant selon leur
prix et I'instant ou ils apparais-
sent. Si I'exécution ne peut avoir
lieu immédiatement, par manque
de contreparties, les ordres
sont enregistrés dans un carnet
et exécutés dés que possible.

onds alternatifs
Catégorie de fonds ayant
pour objectif de servir des
rendements supérieurs
a ceux des fonds en euros clas-
siques. Pour y parvenir, certains
gérants font le choix de I'immobi-
lier, en ajoutant dans leur produit
de base (essentiellement com-
posé d’obligations sans risque)
des SCPI, des OPClI et des titres
fonciers cotés. D’autres préferent
mixer des actions et fonds d’ac-
tions traditionnels. On trouve
aussi des gérants qui naviguent
entre ces deux types de supports,
au gré des opportunités. Dans
tous les cas, le capital investi est
protégé: la performance servie a

I’assuré ne peut pas étre négative.

ise en réduction

Possibilité donnée

a I’assureur, en cas de

non-versement des
primes périodiques par I'assuré,
de réduire le montant des presta-
tions garanties. La réduction ne
peut concerner que les contrats
pour lesquels il y a un engage-
ment entre assureur et assuré
sur le montant et les dates de ver-
sement des primes. La réduction
d’un contrat peut aussi étre
demandée par I'assuré lui-méme

s’il souhaite diminuer le montant
de ses primes périodiques
ou lerythme de ses versements.

acte ou «plan d’action
pour la croissance et la
transformation des entre-
prises». Lancé en 2017, ce
projet ambitionne de donner aux
entreprises les moyens d’innover
et de créer des emplois. L'une des
pistes explorées est de favoriser
I'orientation de I’épargne des par-
ticuliers vers des placements a
long terme, c’est-a-dire investis
directement dans I’économie
réelle. D’ou la simplification
apportée au fonctionnement des
fonds Euro-croissance, axés
notamment sur les PME, et
I'assouplissement de I'accés au
capital-investissement, dédié
au développement des start-up.

ierre-papier Expression
couramment utilisée pour
désigner les parts de SCPI,
d’OPCl ou de SCI. Cette
image renvoie au fait que I'inves-
tisseur détient de I'immobilier
sous forme de parts (autrefois

matérialisées par du papier), et
non de I'immobilier en dur (la
pierre). Avec la pierre-papier,
I’épargnant place son argent dans
une société de gestion spécialisée
qui investit dans des immeubles
locatifs, soit d’habitation, soit
appartenant au secteur tertiaire
(entreprises, commerces, bati-
ments industriels...). Aprés déduc-
tion des frais de fonctionnement
(taxes, assurances, travaux
d’entretien, rémunération du
gérant...), les loyers percus sont
redistribués aux investisseurs,

au prorata des parts détenues.

olatilité C’est la mesure
de la variation du cours
d’un actif financier (ac-
tion, obligation...). Plus la
volatilité est élevée, plus I'inves-
tissement est considéré comme
risqué, et plus le potentiel de gain
(ou lerisque de perte) est impor-
tant. Souvent utilisée pour dési-
gner les oscillations a court terme,
la volatilité concerne en réalité
tous les horizons de placement
(court, moyen et long terme).

PIERRE-PAPIER
Désigne les parts
de sociétés (SCPI,
OPCI ou SCI) qui
investissent dans
des immeubles
locatifs. Les loyers

aux souscripteurs
de ces parts,

au prorata des
sommes placées.
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percus sont reversés
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ASSURANCE VIE

LES SOLUTIONS
DE GESTION
AUTOMATISEE

PAGES 64 A 73

es souscripteurs d’assurance vie multisupport quire-
chignenta s'occuper de leur contrat n’'ont désormais
que l'embarras du choix. Ceux qui souhaitent garder
un minimum de controéle sur leur épargne doivent
s'orienter vers le systeme des «outils» de gestion, qui
constituent autant d'instruments simples a utiliser
(et souvent gratuits) pour sécuriser des gains selon
un échéancier fixé a I'avance ou couper des pertes
avant qu’ellesne s'aggravent. Les autres opteront pour des fonds pro-
filés, ou mieux, déléguerontla gestion du contrata des expertsdela
finance, comme Rothschild, DNCA ou Carmignac. Attention, selon
le degré d’exposition au risque choisi, 'assuré devrarester investi sur
ce type de formule entre trois et huit ans minimum, seule solution
pour effacerles inévitables petits a-coups comme les grosses chutes
des marchés actions, telle que celle que I'on vient de connaitre.

3006 0,2% 8 aNSs

PHOTO : © JOSEFKUBES - STOCK.ADOBE.COM

MONTANT A PARTIR HAUSSE MOYENNE DUREE MINIMALE DE
DUQUEL UN NOMBRE DES FRAIS QU’APPLIQUE PLACEMENT CONSEILLEE
CROISSANT D’ASSUREURS L’ASSUREUR POUR POUR UN PROFIL DE
EN LIGNE DONNENT CONFIER LA GESTION GESTION «OFFENSIF»,
ACCES A LEUR GESTION DU CONTRAT A UN EXPERT SOUVENT INVESTI
SOUS MANDAT DE LA FINANCE A 100% EN ACTIONS
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OUTILS DE GESTION A utiliser si I'on n’a

ni le temps ni 'envie de gérer son contrat

‘assurance vie offre toute une pa-

noplie d’'outils de gestion fonc-

tionnant de maniere automa-

tique, c’est-a-dire sans que l'assuré
ait besoin d’appeler a chaque fois son
conseiller. Tout s'opere via un logiciel in-
formatique programmeé al’avance et dont
on peutdemander la mise en place a tout
instant en cours de contrat. Par exemple,
ily al'outil qui se chargera de maintenir
la répartition de son épargne entre les
fonds dans les limites fixées au départ,
celui qui sécurisera les gains engrangés
avant qu'ils ne s'évanouissent lors d'un
retournement imprévu de marché, un
autre qui dopera ses investissements en
prenant davantage de risques
en Bourse (a utiliser avec mille

~\q

vent, proposent ces outils gratuitement,
les autres facturant généralement ce ser-
vice (quand il existe) entre 0,2 et 0,5% des
montants transférés.

REEQUILIBRAGE POUR RETABLIR
LA REPARTITION DE L’EPARGNE FIXEE
AU DEPART QUAND LE MARCHE A BOUGE

De bien mauvaises surprises peuvent ar-
river aux assurés qui négligent de vérifier
régulierementla répartition des actifs au
sein de leur contrat. Comme cet épar-
gnant qui avait privilégié le fonds en eu-
ros sans risque et se retrouve trois ans
plus tard avec un gros paquet d’actions
dont il voudrait bien se débarrasser...
Explication: grace a la bonne
tenue de la Bourse, son fonds

précautionsencemoment)ou  La plupart des d’actions a explosé depuis sa
quilimiterasespertesdésque contrats en ligne souscription, si bien qu'il re-
leventcommence atourner... ne font pas payer présente désormaisl'essentiel
Des dispositifs quis'avéreront ~ [‘utilisation de  de son épargne, contre, par
tres utiles pourles assurésqui  ces dispositifs  exemple, un petit 20% au dé-

n’ont ni le temps ni I'envie

de se pencher chaque semaine sur leur
contrat: selon I'évolution des marchés,
ils peuvent leur permettre d’engranger de
belles plus-values ou d’éviter de grosses
déconvenues. Comme pour les arbi-
trages «libres» (lire 'encadré page 66), ce
sontles contrats en ligne qui, le plus sou-

part. A I'inverse, c’est la pro-
portion du fonds sécurisé qui peut aug-
menter plus que prévu, de quoi décevoir
I'amateur de plus-values boursieres. De
telles mésaventures peuvent toutefois
étre écartées en souscrivant a une option
de gestion tres pratique- le «rééquilibrage
automatique» - qui permet de revenir au

CES CONTRATS D’ASSURANCE VIE PROPOSENT AU MOINS
QUATRE DES CINQ OUTILS DE GESTION EXISTANTS

el LEEEE;EEE e U] T e
DESGAINS | INTERETS PERTES | PROGRESSIF
?Sf;ﬁé‘?f\f»‘é'f‘"“ oul oul oul oul oul
Evolationvies oul oul oul NON oul
E-Ii?:::&;cg;i'rit) Oul oul NON oul oul
?ﬁ ‘!%2%12‘?!2‘3?3? S oul oul oul oul oul
rrv?gs-!’pla?;:er?neewtséffiberté) oul oul NON oul oul
Placement-direct.fr oul oul NON ol i

(Darjeeling)

64 CAPITAL VOTRE ARGENT * MAI-JUIN 2020

découpage qui a été décidé initialement.
Concretement, les sommes accumulées
sur le contratsontréallouées a échéances
fixes (tous les six mois, tous les ans, tous
les deux ans...), en tenant compte des
pertessubies oudes gains générés par les
différents supports de son contrat.

SECURISATION POUR QUELES GAINS
REALISES SOIENT REGULIEREMENT MIS
AL’ABRI SUR UN FONDS SANS RISQUE

Auvudelabaisse réguliere durendement
des fonds en euros, les investisseurs sont
encouragés a risquer une partie de leur
épargne sur des fonds en unités de
compte. Le probleme, c’est que les gains
n'y sont pas garantis. C’est pourquoi cer-
tains assureurs proposent a leurs clients
un dispositif de gestion, appelé «sécuri-
sation des gains», ayant pour objet d’écré-
ter périodiquement les plus-values enre-
gistrées. Al'assuré de choisir la fréquence
des écrétages (par exemple chaque mois
ou chaque trimestre), ceux-ci étant alors
effectués automatiquement des que les
gains des supports en unités de compte
auront atteint un seuil défini a 'avance
(+10%, +15%, voire davantage). A lui
aussi de désigner les supports concernés
par ce mécanisme de sécurisation des

plus-values, ainsi que le fonds qui devra €

CONTRATS INTERNET:ILS
EN OFFRENT DAVANTAGE!

i les outils de gestion automa-
S tique se révelent bien pra-

tiques, notamment lorsqu’on
n’est pas un passionné des marchés
financiers, ils ne sont pas proposes
par tous les assureurs de la place.
Nous publionsici la liste des contrats
- tous commercialisés uniguement
sur Internet - qui en offrent le plus
grand nombre, sachant que, pour
I'instant, seuls les courtiers Altaprofits
et Meilleurplacement mettent a dis-
position de leurs clients les cing outils
existants. A signaler: aucun des
contrats figurant dans notre tableau
ne facturent ce service, ni pour sa
mise en place ni pour son utilisation.



endre qu'on ne vaut rien, on finit par le croire.

entis d’Auteuil, nous voyons le meilleur en chacun
DOO jeunes” que nous accompagnons jour apres jo
240 établissements. Aidez-les a construire le |
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L’outil de «lissage» permet d’investir
en Bourse en réduisant les risques

© recueillir les gains ainsi arbitrés (la pru-

dence recommandede choisirlefonds en
euros). Cette solution permet de ne pas
etre obligé de surveiller trop réguliere-
ment ses placements, tout en optimisant
la gestion de son contrat. A noter que cer-
tains assureurs proposent également de
sécuriser progressivement, non pas les
revenus dégagés, mais le capital placé lui-
meéme, en le transférant petit a petit des
fonds en unités de compte vers le fonds
en euros sansrisque. Une bonne formule
quand approche l'age de la retraite.

DYNAMISATION POUR QUELES
INTERETS DU FONDS EN EUROS SOIENT
PLACES EN BOURSE OU EN IMMOBILIER

Loutil «dynamisation» agit exactement a
I'inverse de celui servant a la «sécurisa-
tion des gains». Il consiste ainsi a transfé-
rer tout ou partie des intéréts enregistrés
sur le fonds en euros vers des supports
d’investissement plus risqués (Bourse ou
immobilier). Cet arbitrage automatique
peut étre effectué par 'assureur entre une
et trois fois par an, selon les
contrats. A noter que seuls les

e e

support a risque subit une baisse impor-
tante, tout ou partie de son capital est
transféré vers un support d’investisse-
ment plus stable (un fonds monétaire ou,
plus généralement, le fonds en euros du
contrat). Lors de la souscription de cet ou-
til, 'assuré détermine le niveau de moins-
value a atteindre (- 10% ou -20%, par
exemple) pour quele mécanisme de limi-
tation de pertes s'enclenche. Il fixe aussi le
pourcentage de I'épargne a mettre en sé-
curité, lequel peut varier de 5% s'il pense
que le marché va probablement se redres-
serapres ce léger troud’air, a 100% s'il an-
ticipe un recul durable. On trouve sou-
vent deux types de procédé de limitation
de pertes: le stop loss «absolu» et le stop
loss «relatif». Le premier calcule le pour-
centage de baisse par rapportau montant
misé au départ. Ainsi, pour 10000 euros
investis et un seuil fixé a 10% de moins-
values, le transfert s'opérera si le capi-
tal en compte tombe sous les 9000 eu-
ros. Le second procédé se base surla plus
haute valeur atteinte par le fonds arisque
considéré. En reprenant notre
exemple, si la valeur de ce

gainssontréorientés, le capital Chaque outil peut fonds est montée a 12000 eu-
investi, lui, reste a 'abrisurle  étre personnalisé ros, le transfert se fera si elle
fonds en euros. C’est I'assuré  afin de coller aux descend sous les 10800 euros
quichoisitlessupportsenuni- objectifs de gains (12000 - 10% de 12000). Dans
tés de compte éligibles a cet  du souscripteur  certains contrats, le stop loss

outil de gestion, ainsi que le ni-

veau de gains atteint sur le fonds en euros
(+5% ou +10%, par exemple) qui va dé-
clencher l'arbitrage vers les supports of-
fensifs. Attention cependant a ne pas
prendre desrisquesinconsidérés avec ce
dispositif, ce qui serait le cas si les sup-
ports choisis pour recevoir les intéréts
avaient déja beaucoup grimpé au cours
des années passées (la probabilité de re-
pli a court terme serait alors tres élevée).

LIMITATION DES PERTES POUR
VENDRE LES FONDS DYNAMIQUES DES
QU’ILS COMMENCENT A DECROCHER

Cette option de gestion, appelée parfois
«stoploss» dans certains contrats, est utili-
sée pour éviter que des pertes tropimpor-
tantes soient enregistrées sur I'épargne
qui a été investie en unités de compte. Le
principe est simple :quand la valeur d'un
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a son pendant, le «stop win» :
il consiste, lorsqu’un taux de plus-value
défini est atteint, a sécuriser I'encours du
fonds arisque enle plagant surun support
d’investissement moins risqué.

INVESTISSEMENT PROGRESSIF
POUREVITER D’INVESTIR EN BOURSE
QUAND LE MARCHE EST AU PLUS HAUT

Les assureurs parlent parfois d'option de
«lissage» ou de «dynamisation progres-
sive» pour définir cet outil. Il a pour but
de diminuer le risque de miser sur des
actions a un mauvais moment, en étalant
dans le temps cette opération, de ma-
niere a lisser les risques. La manceuvre se
déroule en plusieurs étapes. Le capital a
placer est d'abord investi sur un support
prudent (fonds en euros ou fonds moné-
taire), qui va servir de base a des transferts
vers des supports a risque. Apres avoir

Au Crédit agricole ou chez BNP Paribas,
il faut payer jusqu’a 1% de I'argent
transféré d’'un fonds a un autre.

ARBITRAGES «LIBRES»: UN
SERVICE QUI PEUT VALOIR CHER

es outils de gestion automatique
ne sont pas la seule solution pour

transférer tout ou partie de son
épargne d’'un fonds vers un autre. || est
aussi possible de le faire a tout moment
en transmettant un ordre d’«arbitrage
libre» au distributeur du contrat (il faut
néanmoins compter entre trois et huit
jours avant que l'ordre soit exécuteé).
Si cet acte est encore gratuit chez
quelgues banquiers et assureurs tradi-
tionnels (Maif, MIF, La Banque pos-
tale...), la majorité d’entre eux font payer
le client, soit au forfait (entre 15 et 20 eu-
ros), soit au pourcentage (entre 0,40
et 1% des sommes transférées), parfois
en offrant un arbitrage gratuit par an.
En revanche, quasiment plus aucun
des contrats vendus sur Internet ne fac-
turent ce type d’ordre, que ce soit dans
une banque en ligne ou chez un courtier.

sélectionné ces derniers en fonction du
dynamisme de leur orientation (il peut
s'agir de fonds d’actions ou de trackers),
une somme sera régulierement prélevée
sur le support prudent pour étre investie
sur ces supports arisque, selon une pério-
dicité prédéfinie (chaque mois ou chaque
trimestre), et cela jusqu’au transfert total
del'épargne. Finalement, le risque d'une
entrée inopportune sur le marché va étre
diminué par le lissage des cours sur plu-
sieurs périodes. A noter qu'un montant
minimum de versement vers les fonds
arisque est généralement demandé par
l'assureur (entre 300 et 1000 euros). e
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GESTION PROFILEE Un principe simple,

mais qui souffre d’'une trop grande rigidité

vec les fonds a gestion «profi-
lée», disponibles chezde nom-
breux établissements répu-
tés (Afer, Carac, Assurancevie.
com, Altaprofits, MeilleurPlacement,
BforBank, Fortuneo...), le souscripteur
peu str de lui se met d’accord avec son
conseiller sur ce qu'il veut faire de son
argent. Son niveau de risque défini, iln'a
ensuite plus aucune initiative a prendre.
Un systeme encore plus simple que
les outils automatiques (lire page 64),
puisque I'épargnant n’a pas a
choisir lui-méme ses fonds.

o

tateurs, comme celui que I'on vient de
connaitre. Avec un fonds profilé, on part
donc sur du moyen-long terme, de quoi
donner le temps au gérant de se refaire
une santé apresles inévitables trous d'air.

FONCTIONNEMENT L’ASSURE FIXE
SON PROFIL DE RISQUE ET ’ASSUREUR
CHOISIT LE FONDS CORRESPONDANT

Le souscripteur quiopte pour une gestion
profilée doit déterminer lui-méme, avec
I'aide de son conseiller, le niveau de
risque qu'’il veut prendre. Un
choiximportant, car, a chaque

Lesassureursen ontdailleurs  L’6pargnantn’a  type d’épargnant, rangé dans
largement vanté les mérites pas a sélectionner lacatégorie «prudente», «équi-
en 2019, alors que la Bourse  /es supports sur  librée», «dynamique» ou «of-
avait le vent en poupe (+26% lesquels son fensive» selon les cas, corres-
sur I'année pour le CAC 40). argent seraplacé pond une répartition tres

Mais le krach de mars 2020 a

anéanti tous les espoirs de gains rapides,
la plupart des fonds profilés ayant viré au
rouge. Chezles assurés qui s'étaient laissé
tenter, c’est évidemment la colere qui
I'emporte. Il faut dire que ce type de ges-
tion n’est profitable qu’a une condition,
que les assureurs n’indiquent pas tou-
jours clairement: avoir du temps devant
soi, c’est-a-dire entre trois et dixans selon
la proportion d’actions intégrée dans le
fonds (lire le tableau ci-dessous). En effet,
celle-ci étant fixée une fois pour toutes,
le gérant n'évitera pas plus les petites se-
cousses du marché queles krachs dévas-

différente entre les supports
(obligataires, actions, immobilier...).
Cette répartition estopérée par le conseil-
ler, qui sélectionne alors le fonds adéquat
-souventun fondscomposélui-mémede
plusieurs autres fonds -, de maniere a ob-
tenir le dosage entre risque et sécurité qui
colle au plus pres des objectifs de 'assuré.
Celui-cin’adoncplus aintervenir, ni pour
les décisions stratégiques (actions ou
obligations ?), ni pour les détails de ges-
tion (marché américain, asiatique ou eu-
ropéen?). Lacomposition du portefeuille
et son évolution lui échappent totale-
ment. De son coOté, le gérant du fonds doit

suivre fidelement les grandes lignes qui
lui ont été données, ce qui ne'empéchera
pas de procéder, a l'intérieur de chaque
poche de risque (actions, obligations...),
aux arbitrages recommandés par ses ser-
vices d’analyse.

INCONVENIENTS UNSTYLEDE
GESTION RIGIDE QUI NE PERMET PAS
D’EVITERLES TROUS D’AIRBOURSIERS
Sila gestion profilée ne manque pas d’at-
traits a priori, elle ne doit pas pour autant
étre parée de toutes les vertus. D’abord
parce qu’elle colite relativement cher a
l'assuré. En effet, les frais de gestion des
fonds sélectionnés sontgénéralementde
20 a 30% plus élevés que la moyenne du
marché (jusqu'a 2,50% de ponction par
an). Ensuite, parce que, d'un établisse-
ment a l'autre, il y a souvent une diffé-
rence assez nette designification entre les
termes employés. Ainsi, un fonds estam-
pillé «équilibré» par un assureur, com-
posé par exemple de 30 a 40% d’actions,
peut étre considéré comme seulement
«prudent» parunautre. Difficile dans ces
conditions de comparer les perfor-
mances des produits... Autre probleme
de la gestion profilée: elle n'est pas
concue pour appliquer autre chose
qu’une stratégie prédéfinie, danslaquelle
l'allocation des actifs du fonds est décidée
des le départ, sans jamais évoluer par la
suite. Résultat, sauf rares exceptions, un

LA COMPOSITION DES FONDS PROFILES ET LES PERFORMANCES ENREGISTREES PAR CATEGORIE

REPARTITION DE L’EPARGNE
TYPE AU SEIN DU FONDS

DE PROFIL | ;
DU Foups FONDS DACTIONS

DIVERSIFIES @

FONDS
OBLIGATAIRES ET
MONETAIRES

70 a2 90% 3ans

‘ DUREE
MINIMALE
] |
PLACEMENT  SUR SUR
CONSEILLEE 1AN | 3 ANS

Prudent 102 30% 4,20% 2,00%
Equilibré 40 a60% 40 a60% 3a5ans 1,80% | 8,50%
Dynamique 70 a90% 10a 30% 5a8ans 16,00% 12,90%
Offensif | 90 a100% 0a10% 8al0ans | 2360% @ 14,70%

(1) Performance moyenne du marché des fonds profilés, arrétée au 3112.2019.
(2) Fonds mixant des actions et des obligations, voire des matiéres premieres et des instruments speculatifs.
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PERFORMANCE
MOYENNE DES FONDS M

SUR pour un méme profil, limite I'intérét
5 ANS

15,70%
23,40%

28,20%

e manque de définitions com-
munes des profils et leur com-
position tres variée, y compris

de comparer leurs performances.
Mais on peut se faire une idée de ce

350% @ duerapportecetype de produit en

examinant les moyennes des catégo-
ries: quelle que soit la période consi-
dérée depuis 5 ans, les performances
ont toujours été positives (I'année

2020, celle du krach, n’est toutefois
pas prise en compte), mais avec des
écarts allant de1a 8 selon le degré

d’exposition aux marchés boursiers.



SITUATION DE ’

PRUDENT

TYPE DE PROFIL DE GESTION CORRESPONDANT

DYNAMIQUE OFFENSIF

L’EPARGNANT ‘

EQUILIBRE

Tranche d’age Plusde55ans Entre40et55ans Entre 30et40ans Moins de 30 ans
Horizon de .
placement Moins de 2 ans Entre 2 et5ans Entre 5et10ans = Plus de 10 ans
Niveau de perte X
accepté paran 5% 10% 15% 20%
Objectif Achat Petit revenu Accroitre son Vivre de ses
patrimonial immobilier complémentaire niveau de vie placements

. s Famille Couple avec e T
Etat civil CEOE e ShEnte Vie a deux Célibataire
ﬁ:g:gii;sr:;lces Nulles Faibles Correctes Elevées
Temps pour gérer : 1 heure :
son épargne Aucun 1 heure par mois par semaine 1 heure par jour

fonds profilé détenant au départ 60%
d’actions restera toujours investi avec ce
pourcentage de titres risqués en porte-
feuille. Ce qui explique pourquoila quasi-
totalité des gérants ont pris le krach en
pleine figure, sans pouvoir réagir. C'est la
formule de gestion «sous mandat» (lire
page 70) que l'assuré doit choisir s'il veut
bénéficier d'un systéme moins rigide,
laissant plus de marge de manceuvre au
gérant, que ce soit pour profiter des op-
portunités qui apparaissent sur les mar-
chésdes actions ou pourréduirelerisque.

PROFIL SELECTIONNE Juseu’A
100% D’ACTIONS MIS EN PORTEFEUILLE
AVEC UN FONDS PROFILE OFFENSIF

On a généralement le choix entre trois et
quatre profils de gestion. Comme son
nom l'indique, le profil «prudent»
concerne les épargnants qui souhaitent
protéger leurs économies
contre les aléas de la Bourse.
Priorité est alors donnée aux
produits obligataires (entre 70
et 90%), peu risqués et offrant
unrevenu régulier. Du coup, la
part d’actions est trés minori-
taire (10 a30% maximum). Les
espoirs de gains sont dans ce cas limités,
mais, sur un horizon de placement de
huit ans, le risque de perte en capital est
quasi nul. Le profil «équilibré», lui, vise a
sécuriser le capital tout en valorisant
I'épargne. Répartition habituelle des ac-
tifs dans ce type de fonds: 40 a 60% d’ac-

it

En moyenne
annuelle, tablez
entre 3 et 5% de

performance pour
un fonds a horizon

orm—

tions, le solde en titres obligataires et mo-
nétaires dénués de tout risque. Le profil
«dynamique» est quand a lui dédié aux
investisseurs a la recherche de plus-va-
lues significatives, quitte a prendre des
risques importants. Ce sont alors les ac-
tions qui sont privilégiées, a hauteur de
70 290% du fonds. Le profil «offensif», qui
n’est pas toujours proposé, n’est en fait
qu’un profil dynamique dans lequel la
part d’actions peut étre relevée jusqu’a
100%. A réserver aux casse-cous ou aux
assurés disposant d’'une durée de place-
ment supérieure a huit ou dixans.

FONDS A HORIZON LERISQUE EST
REDUIT AUFILDES ANS, POURTENDRE
VERS ZERO A ’HEURE DE LA RETRAITE

Désormais proposés par de nombreux
assureurs et destinés aux assurés qui
veulent gérer sur le long terme leur ni-
veau de risque, ces fonds pro-
filés ont la particularité d’étre
évolutifs: le risque, assez élevé
au départ (la partd’actionsva-
rie généralement entre 40 et
70%), diminue au fil des ans
pour tendre vers zéro a
I'échéance du produit, date a
laquelle 100% du capital estlogé dans un
fonds en euros. Performance visée : entre
3 et 5% l'an. En pratique, l'investisseur
choisit un fonds a horizon 2030, 2040 ou
2050 (les échéances sont nombreuses),
selon le moment ot il souhaite récupérer
son capital. Ces produits ne sont pas pour

COMMENT CONNAITRE
SON PROFIL D’EPARGNANT

C e n'‘est pas toujours évident d’évaluer
le bon dosage entre risque et sécurité
a appliquer a son contrat. La lecture
de ce tableau, qui tient compte de tous les
parametres utiles, devrait aider ceux qui se
sentent un peu perdus. Son mode d’emploi
est simple: pour chacune des lignes, I'épar-
gnant doit cocher la case qui correspond a
sa situation. Il suffit ensuite de se reporter a
la colonne ou figurent le plus de réponses:
c’est celle de son profil de gestion. Ainsi, un
assureé de 42 ans vivant en couple, avec deux
enfants, et qui est en quéte de revenus com-
plémentaires, aura un profil «équilibréy,
méme si ses connaissances financiéres sont
nulles et gu’il dispose d’une heure par
semaine ou plus pour gérer son épargne.

autant prisonniers d'un processus d’in-
vestissement figé. Les gérants peuvent
adapter leur stratégie (par pays ou secteur
d’activité) en fonction dela tendance des
marchés etde leurs anticipations, 'objec-
tifrestant toujours de préserver le capital
placé al’horizon considéré. Il sagit donc
d’'unebonne solution pour ceux qui sou-
haitent préparer leur retraite a une
échéance fixée. A noter toutefois que,
comme pour les fonds profilés classiques,
les frais de gestion sont assez élevés.

GESTION CONSEILLEFE POURAVOIR
DES RECOMMANDATIONS TOUT EN
RESTANT LIBRE DE NE PAS LES SUIVRE

A mi-chemin entre la gestion libre et la
gestion dite «sous mandat», la gestion
«conseillée» sadresse a I'épargnant qui
entend garder la maitrise de son contrat
tout en bénéficiantde l'avis régulierd'un
expert de la finance. C’est une sorte de
gestion profilée, la souplesse en plus. Un
certain nombre de courtiers (Linxea,
Mes-placements, Advize...) proposent ce
service d’accompagnement - sans au-
cuns frais supplémentaires -, qui consiste
a envoyer au client un e-mail d'informa-
tions, tous les quinze jours ou tous les
mois, dans lequel figure un éclairage sur
les tendances du marché, des analyses
sur les nouveaux produits, ainsi que, trois
a quatre fois par an, des propositions d'ar-
bitrage de fonds en rapport avec le profil
de l'assuré. A lui de suivre les conseils
d’investissement prodigués ou pas. e
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GESTION SOUS MANDAT Des experts

de la finance prennent le contrat en main,

pour un cout qui reste tres ra

galement appelée «déléguée»ou
«pilotée», la gestion «sous man-
dat»est faite pour les assurés exi-
geants qui ne veulent pas mettre
la main a la pate. 1l leur suffit de défi-
nir avec leur conseiller une stratégie
d’épargne, basée sur un profil de risque,
ettout se meten place automatiquement:
ce sont des sociétés de gestion spéciali-
sées, telles que DNCA, Rothschild ou
Amundi, qui gérent le contrat pour véri-
fier que l'orientation fixée est respectée
et, aubesoin, corrigerle tir. A l'inverse de
la gestion «profilée», le gérant intervient
ici régulierement sur la composition du
portefeuille. Une flexibilité qui lui per-
met d’éviter les petits replis de la Bourse,
mais pas toujours les krachs, comme ce-
lui de mars dernier. De fait, les mandats
étaient tous en perte (de 10 a 25% selon
le profil de risque) au 1ertrimestre 2020.
Confier lesrénes de son épargne a un ex-
pert et se retrouver en moins-values des
le début de I'année ? Il y a de quoi perdre
ses nerfs! D’autant plus que les assureurs

ont poussé leurs clients dans cette voie,
en les alléchant avec les belles perfor-
mances 2019 de leurs mandats. Mais, re-
disons-le: c’est sur le long terme (huit a
dixans pour un profil offensif) que doit se
jugerlaBourse. Rappelons d’ailleurs que
les pertes abyssales subies durantla crise
de 2008 - 60% de chute! - avaient déja
été rattrapées de moitié un an apres...
Bref, comme d’habitude apres un cata-
clysme, le marché finira par se relever
(sans doute avant la fin 2020). Et puis,
les offres ne sont pas toutes axées sur la
Bourse: les épargnants soucieux de pré-
server leur mise peuvent choisir un man-
dat «prudent». Le colit de ces services ?
[1 reste heureusement raisonnable, pre-
nant la forme d'une hausse des frais de
gestion du contratde 0,20% en moyenne.
Quant au ticket d’entrée, il excede rare-
ment 1000 euros. La plupart des assu-
reurs proposent cette formule, méme si
les établissements en ligne ont une lon-
gueur d’avance. Notez qu’un nouveau
type de gérant est apparu sur ce cré-

iIsonnable

neau: en sappuyant sur I'informatique
pour assurer la sélection etla gestion des
fonds, une poignée de courtiers Internet,
comme Yomoni, Birdee ou Nalo, pro-
mettent de faire aussi bien que les gé-
rants «<humains», en cotitant moins cher.

PRINCIPE LE GERANT PREND LES
COMMANDES TOUT EN RESPECTANT LE
PROFIL DE RISQUE DU SOUSCRIPTEUR

Le souscripteur qui opte pour la gestion
sous mandat confie la maitrise de son
épargne a des experts de la finance. Ce
sont eux qui vont définir les supports du
contrat les plus adaptés a la situation, et
réorienter le portefeuille chaquefois que
nécessaire. Le tout en tenant compte du
niveau de risque accepté par I'épargnant
(du plus prudent au plus offensif), et de
son horizon de placement (huit ans, dix
ans ou plus). A noter qu’une fois ce profil
derisque déterminé, 'assuré perd totale-
ment les manettes. Le dosage entre les ac-
tifs du contrat (actions, obligations...) est
effectué par le gérant, qui le modifie en

LES PERFORMANCES DES MANDATS DE GESTION DES BANQUES ACCESSIBLES SUR INTERNET

éme sile cru 2020
devrait étre décevant
(le krach laissera des

traces), aucun des grands éta-
blissements bancaires en ligne

n'a démérité en 2019: les profils
«équilibré», «dynamique» et «of-
fensif» ont su capter la hausse
des marchés boursiers (+ 26%
pour le CAC 40), et les profils

«prudent» ont fait bien mieux
que préserver le capital (+7%

en moyenne). Mention spéciale a
I'offre de Boursorama, au ticket
d’entrée tres faible (300 euros,

comme chez ING), et qui n'ap-
plique pas de frais supplémen-
taires sur sa gestion sous mandat
par rapport a la gestion libre

(0,75% I'an dans les deux cas).

ETABLISSEMENT TICKET ETE?‘ITSISE NOM DU PERFORMANCE 2019 (SUR 3 ANS) DU MANDAT DE GESTION
(CONTRAT) D’ENTREE | \NNUELLE GESTIONNAIRE ™ boUDENT | EQUILIBRE | DYNAMIQUE |  OFFENSIF
Boursorama 300 0.75% Edmond de 8,12% 12,56% 16,87% 20,08%
(Boursorama Vie) euros Py Rothschild (5,68%) (8,35%) (M,63%) (16,88%)
Fortuneo 1000 Federal Finance, 5,61% 1,24% 13,34% :
(Fortuneo Vie) euros 0,85% DNCA, Allianz (5.77%) (1135%) (1471%)  Sansobjet®
ING 300 i e 787% 12,79% 18.76% 22.71%
(ING Vie) euros 0,95% Rothschild & Cie (498%) (8.80%) (16.56%) (2124%)
BforBank 5000 . 706% 12.24% 17.31% 2132%
(BforBank Vie) euros 0,95% Amundi (5.96%) (9.71%) (14.96%) (20.67%)
Axa banque 1000 6,32% 10,47% 13,79% 19,09%
(Arpéges SUroS 0,96% Axa France (750%) (10.78%) (12.65%) (15.80%)

(1) Pas de mandat de gestion «offensif» chez Fortuneo.
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LES PERFORMANCES DES MANDATS DE GESTION DES PRINCIPAUX COURTIERS EN LIGNE

omme pour les banques Internet soient bons. Ce fut en la moyenne, notamment surles  «offensif» de Darjeeling.
Cen ligne et pour les mémes revanche le casen 2019, année contrats commercialisés par Un superbe score qui se paie
raisons (le krach récent),il  ouleurs mandats de gestionont  Altaprofits et Placement Direct,  toutefois par des frais de gestion
y a peu de chances que lesrésul- affiché des performances bour-  alimage des 25,87% de plus- annuelle sensiblement plus
tats de 2020 des courtiers 100%  sieéres souvent trés au-dessusde  values enregistrées par le profil élevés qu’ailleurs (1% I'an).

FRAIS DE

ETABLISSEMENT TICKET ABE NOM DU PERFORMANCE 2019 (SUR 3 ANS) DU MANDAT DE GESTION
GESTION g

ACONERAL) DENTREE | sunumLLE |  GESTIONNAIRE PRUDENT  EQUILIBRE = DYNAMIQUE | OFFENSIF
Linxea.com 1000 0.70% Montségur 7,66% 11,21% 14,84% 18,45%
(LinXea Spirit) euros Ay Finance (71%) (9,78%) (13,20%) (15,89%)
Assurancevie.com 500 0.80% Fidelity 3,12% 5,33% 7,91% Sans objet
(Evolution vie) euros EEPNEED International (Sans objet) M (Sans objet) M (Sans objet) (M (2)
Mes-placements.fr 500 0.80% Carmignac, 6,43% 11,73% 15,17% 19,08%
(Mes-placements Vie) euros I Rothschild & Cie (-0,15%) (1,19%) (4,19%) (9,60%)
Altaprofits.com 300 0.84% Lazard Freres 10,10% 15,42% 20,18% 23,02%
(Digital Vie) euros ’ Gestion (10,54%) (14,49) (18,51%) (20,35%)
Placement-direct.fr 100 1% Swiss Life 4,83% 10,63% 18,21% 25,87%
(Darjeeling) euros Gestion privée (6,93%) (10,38%) (15,96%) (22,91%)

(1) Sur ce contrat, la gestion sous mandat n'a été créée qu’en 2019. (2) Pas de profil «offensifs» sur ce contrat.

général une fois par trimestre, afin de te-
nir compte de I'évolution du marché. En
temps normal, ce principe de gestion
marche plutét bien: les résultats obtenus
jusqu’alors, et notamment en 2019, sont
plus que satisfaisants (lire nos tableaux).
Mais I'assuré doit savoir qu’aucun niveau
de gains n’est fixé a 'avance. Les perfor-
mances de 2020, forcément impactées
par le krach, seront moins brillantes...

NIVEAU DE SERVICES OFFERT
LES CLIENTS NE BENEFICIENT PAS D’UNE
GESTION REELLEMENT PERSONNALISEE

En profitant de I'expérience de spécia-
listes, I'assuré peut raisonnablement pen-
ser que son épargne est dans de bonnes
mains. Qu'’il ne s'attende pas pour autant
auntraitement personnalisé. Ce n’est pas
du sur-mesure mais du prét-a-porter qui
lui est proposé. Tous les clients ayant
choisi le méme profil sont logés a la
meme enseigne: méme niveau derisque,
meéme répartition des actifs, méme per-
formance... Certes, I'assuré garde tou-
jours la possibilité de changer de profil,
notamment s'il s'approche de la retraite
et souhaite sécuriser ses économies. Il
peutaussi vouloir gérer en direct une par-
tie de son capital et ne déléguer que la
gestiondureste. Certains établissements,
tels que Altaprofits, Yomoni, Placement
Direct ou Mes-placements, commencent
aautoriser ce découpage, maisla plupart

exigent de gérer I'intégralité du contrat.
Le client mécontent na alors d’autre so-
lution que de revenir a une gestion libre.

GESTIONNAIRE ILS’AGITLEPLUS
SOUVENT D’UNE SOCIETE SPECIALISEE
N’APPARTENANT PAS ALA COMPAGNIE

Avec la gestion sous mandat, le choixde
lacomposition du portefeuille et des arbi-
trages entre les supports est confié a une
société de gestion de fonds,
qui est souvent extérieure a la

e

2010 etenfina 1000 euros aujourd’hui, du
moins chez la plupart des assureurs. Sur
certains contrats 100% Internet, comme
ceux d’Altaprofits, Boursorama, ING ou
WeSave, le montant du ticket d’entrée
est méme descendu a 300 euros (100 eu-
ros seulement chez Placement Direct).
Cette démocratisation del'accessibilité a
la gestion sous mandat tient essentielle-
ment a l'afflux de nouveaux clients, les-
quels ont permis aux gestion-
naires d’amortir leurs frais de

compagnie d’assurance avec Rarement plus fonctionnement sur une base
laquelle I'épargnant a signéle  de 30% d’actions élargie.ll y a une seconde rai-
contrat. Cet organisme spé-  dansun mandat son:lestechniques de gestion
cialisé peut étre une banque de gestion ont beaucoup évolué en dix
ou un assureur traditionnels  dit «prudent» ans, utilisant de plus en plus,

(Crédit agricole, Crédit mu-

tuel, Allianz, Swiss Life...), mais il s'agit
le plus souvent de sociétés de gestion de
portefeuilles indépendantes (dans le jar-
gon de la finance, on parle d'«Asset ma-
nagement» ) et d’'envergure internatio-
nale, telles que Rothschild, Lazard Freres,
Carmignac, Fidelity ou encore DNCA.

MISE MINIMALE ELLEEST TOMBEE
A 300 EUROS, VOIRE MOINS, CHEZ
CERTAINS ETABLISSEMENTS INTERNET

Ce type de gestion a été longtemps ré-
servéa une clientele aisée. Il yaune ving-
taine d’années, le versementinitial exigé
était de 30000 ou 40000 euros, puis il est
tombé a5000 euros au début des années

afin d’automatiser les taches,
de programmes informatiques, eux-
mémes tres économes en termes de frais
de personnel.

MANDAT PRUDENT PARFAIT POUR
LES EPARGNANTS DEBUTANTSET
LES SENIORS PROCHES DELA RETRAITE

Une option de gestion dite «prudente»
est toujours proposée. Elle est destinée
aux assurés dont l'objectif n’est pas d’en-
registrer de rapides plus-values, mais de
protéger le plus possible leur capital. Ce
type de comportement se trouve notam-
ment chez les débutants en matiere de
placements, mais aussi chez beaucoup

de seniors de plus de 55 ans, soucieuxde €
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Jusqu’a 100% d’actions dans un mandat «offensif»

© bétonner les économies de toute une vie

alors que la retraite approche. Cette ges-
tion «prudente» privilégie les actifs peu
risqués, comme les produits obligataires,
qui offrentun revenu faible mais régulier.
Leur proportion au sein du portefeuille
peutexcéder 70%. Une dose d’actions est
toutefois requise pour apporter un peu
de piment sur le long terme, mais rare-
ment plus de 30%. Attention, opter pour
une gestion prudente ne signifie pas qu'il
faille se désintéresser de la question de la
rentabilité. D’otula nécessité de comparer
les performances de ce profil avec celles
du fonds en euros du contrat, ce dernier
affichant parfois de meilleurs résultats,
auquel cas mieux vaut s’en contenter.

MANDAT EQUILIBRE DEDIE AUX
ASSURES AYANT UN HORIZON DE
PLACEMENT DE CINQ ANS MINIMUM

Les partisans du mandat «équilibré» en-
tendentjouer ala foisla sécurité etleren-
dement, estimant que ces deux objec-
tifs ne sont pas incompatibles. Ce choix
impose une diversification de 'épargne
entre les différentes classes d’actifs: ac-
tions, obligations et titres monétaires.
Quel que soit le contrat, le panachage
va tourner autour du mix 50% actions-
50% obligations, la dose de monétaire

étantsouvent tresréduite. Selon ce qu’an-
ticipe l'assureur quant a I'évolution du
marché, la part des actions peut tomber
a40% ou grimper a 60%. Ce profil corres-
pond alasituation de la plupart des épar-
gnants, en particulier a ceux qui, ayant un
projet immobilier en téte, souhaitent in-
vestir leur argent a moyen terme, c’est-
a-dire entre cinq et huit ans. Les perfor-
mances moyennes réalisées jusqu’alors
(sans tenir compte du récent krach) ont
été plusqu'honorables: +11,2% en 2019,
et +9,70% sur trois ans.

MANDAT DYNAMIQUE
ET OFFENSIF DE GROS GAINS EN VUE,
MAIS UNE PRISE DE RISQUE IMPORTANTE

Ces deux options de gestion supposent
une prise de risque importante, la re-
cherche de plus-values passant avant la
sécurité. Du coup, le gérant du contrat
va doper la part des produits a gros po-
tentiel de gain, a savoir les actions, fran-
caises ou internationales. Sur un profil
«offensif», il investit souvent la totalité du
capital en actions, alors que sur un profil
«dynamique», cette partne dépasse 90%
que lorsque la Bourse a le vent en poupe.
En dépit des jolies performances affi-
chées en 2019 (+ 15% en moyenne pour
I'option dynamique, +20% pour l'option

offensive), ces profils s'adressent sur-
tout aux assurés dont I'horizon de pla-
cement est supérieur a huit ou dix ans.
Aucun résultat n’étant garanti, ils doivent
néanmoins accepter I'éventualité d'une
perte en capital (ce pourrait étre le cas
en 2020). Leur seul parachute consiste
a pouvoir revenir sur leur choix initial,
en passant a un profil de gestion équili-
bré, voire prudent. Ce retour en arriere
est d’ailleurs recommandé a huit ou dix
ans du départ en retraite.

PRIX A PAYER UNEHAUSSE DES FRAIS
DE GES1:ION ANNUELLE QUIVARIE
DE 0,10 A 0,30% SELON LES CONTRATS

La facturation du mandat s'opére le plus
souvent via une majoration des frais de
gestionannuelle, de 0,1020,30%. Pourles
contrats Internet, de loin les moins gour-
mands, ces frais sont compris entre 0,70%
(Linxea) et 1% (Placement Direct), contre
de 0,502 0,85% en gestion libre. Bien que
raisonnables, ces ponctions peuvent
étre discutées a la signature du contrat,
sachant que, vu le cotit déja modéré du
service, il n'y a rien a espérer a moins de
70000 ou 80000 euros de mise. A noter
que, aces frais de gestion peuvent s'ajou-
ter des frais sur versements (sauf pour les
contrats en ligne). e

LES PERFORMANCES DES NOUVEAUX CONTRATS DONT LA GESTION EST CONFIEE A UN ORDINATEUR

tiers est simple: remplacer le

gérant par un ordinateur, sup-
posé plus fiable. La définition des
profils est ainsi basée sur un algo-

| e pari de ces nouveaux cour-

rithme informatique, tout comme
la gestion du contrat. Cette ges-
tion sera «conseillée» (lire

page 69), comme pour Advize, ou
«sous mandat» pour les autres

courtiers de notre tableau. Chez
ces derniers, les frais semblent
parfois élevés (jusqu’a 1,40% l'an),
mais leurs supports d’investisse-
ment étant des trackers, dont la

gestion coute moins de 0,5% par
an (contre 2% pour des fonds
classiques), le colt réel du service
est plutét modique. Et pour l'ins-
tant, les résultats sont probants.

FRAIS
DE GESTION
ANNUELLE

ETABLISSEMENT TICKET

INSTRUMENTS \ PERF. 2019 (SUR 3 ANS) DU PROFIL DE GESTION
D’ENTREE be |

GESTION | PRUDENT EQUILIBRE =DYNAMIQUE | OFFENSIF

NOM DU
GESTIONNAIRE

(CONTRAT)

Advize 500

0.85% Active Asset 90 fonds 4,35% 760% 1113% 16,69%

(Ma Sentinelle Vie) euros 2 Allocation boursiers (6,66%) (10,07%) (14,92%) (19,96%)
Birdee 1000 1% Birdes 50 6,48% 15,08% 17,09% Sans objet
(Birdee Vie) ® euros ° trackers (Sans objet)  (Sans objet)  (Sans objet) @
WeSave 300 1.30% WeSave 80 4,06% 7.98% 12,85% 18,04%
(WeSave Patrimoine) euros 2 trackers (5,31%) (9,36%) (15,94%) (20,96%)
Yomoni 1000 : 120 3,50% 9,20% 15,70% 22,70%
(Yomoni Vie) euros 1,50% Tomean trackers 650%)  (950%) (1559%)  (22.89%)
Nalo 1000 1.40% MBI 22 6,50% 15,60% 19,80% 22,90%
(Nalo Patrimoine) euros g trackers (4,32) (12,61%) (14,35%) (15,96%)

(1) Le contrat d'assurance vie n'ayant été créé qu'en novembre 2019, nous publions ici les performances des profils de gestion émanant des comptes-titres commercialisés par Birdee.
(2) Pas de profil de gestion «offensif» chez Birdee.
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sset management
«Gestion d’actifs» en
francais. Activité qui
consiste a faire fructifier
I'argent d’investisseurs privés sur
les marchés. Cette gestion de
portefeuille est assurée par des
sociétés spécialisées (les «asset
managers»), qui sont parfois des
filiales de grandes banques (BNP
Paribas, Crédit agricole...). Elles
peuvent intervenir dans des
domaines trés pointus: FCIMT
(fonds commun d’intervention sur
les marchés a terme), FCPR
(fonds commun de placement a
risque), fonds de fonds, fonds a
formule, fonds contractuel...
Certaines créent méme leurs
propres produits de placement.

ontrats dédiés Option

financiere voisine de la

gestion «sous mandat»,

avec une plus forte per-
sonnalisation. Elle concerne une
clientéle haut de gamme, capable
d’investir en une seule fois plu-
sieurs centaines de milliers d’eu-
ros, voire davantage, et qui exige
un traitement parfaitement
adapté a ses contraintes et a ses
besoins. Ce type de gestion
s’adresse généralement a des
clients uniques, a la rigueur a un
petit groupe de personnes unies
par des liens familiaux. |l donne
accés a une gamme de produits
nettement plus large que chez les
autres assureurs. Les frais, natu-
rellement trés éleves, se négo-
cient courtoisement entre le client
et le gestionnaire du contrat.

élai d’arbitrage Temps
qui s’écoule entre la
passation d’un ordre
d’achat ou de vente de
fonds et son exécution. Ce délai
s’échelonne, selon les cas, entre
trois et huit jours. A signaler: les
ordres ne sont jamais passeés a
cours connu, autrement dit, la
valeur des fonds en question peut
varier, parfois sensiblement,
entre le moment ou l'ordre est

passé et celui ou I'opération est
exécutée. De quoi inciterala pru-
dence I'assuré qui entend procé-
der lui-méme a ses arbitrages.

crétage Opération desti-
née a sécuriser les plus-
values. Ainsi, dés que la
valeur d’un fonds a risque
atteint un certain niveau de
hausse, le gain est transféré sur le
fonds en euros. L'écrétage est
surtout intéressant quand les
marchés sont volatils. Les
hausses passageres sont alors
immeédiatement sécurisées, alors
qgu’elles auraient peut-étre fondu
autrement. En revanche, en cas
de hausse prolongée, cette tech-
nique prive I'assuré d’une partie
des gains potentiels. D’ou la né-
cessité d’anticiper correctement
I’évolution des marchés.

intech Contraction des

mots «finance» et «tech-

nologie», sur le modéle

de I'expression «biotech»
(«biologie» et «technologie») en
matiére de santé, ce terme est ap-
paru dans les années 1980-1990,

DELAI
D’ARBITRAGE
Cest le temps

que met un ordre
d’achat ou de vente
d’un fonds avant
d’étre exécuté par
I'assureur. Selon les
contrats, ce délai
peut varier entre
trois et huit jours.

mais ne s’est vraiment répandu
qu’apres la crise financiére de
2008. |l se réfere a des entre-
prises innovantes, plutét jeunes,
utilisant les techniques du numeé-
rique et de I’intelligence artifi-
cielle pour fournir des services
financiers (notamment des
contrats d’assurance vie multi-
supports) censés étre plus per-
formants et moins colteux que
ceux des organismes classiques.

onds de fonds Produit
financier fréequemment
utilisé en gestion «profi-
lée», qui n’est pas com-
posé d’actions, d’obligations ou
de titres monétaires souscrits en
direct, mais de plusieurs autres
fonds d’investissement, eux-
meémes investis sur différents
supports. L'objectif du gérant de
ce type de produit est donc de
sélectionner les meilleurs fonds
de leur catégorie, sans forcément
rechercher a obtenir la plus-value
maximale, mais plutot a rester
en adéquation avec le profil de
risque défini par le souscripteur.
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LES
AVANTAGES
FISCAUX

PAGES 76 A 79

aréforme de la fiscalité des placements financiers,
mise en ceuvre début 2018, n’a pas épargné I'assu-
rance vie. Les intéréts et les plus-values tirés de ce
produit sont donc eux aussi frappés par le nouveau
prélevement forfaitaire unique de 30% (décomposé
en 12,8% d'impot et 17,2% de taxes sociales). Pas de
quoi paniquer pour autant: par rapport a I'ancien
régime, non seulementla hausse dela facture fiscale
estrelativementmodeste (+5,3%), mais elle ne vise que lesnouveaux
versements effectués sur les gros contrats (plus de 150 000 euros pour
un célibataire, le double pour un couple). Sachant, en outre, queles
assurés peuvent toujours choisir d'étre assujettis au bareme de l'im-
potsurlerevenus'il leur est favorable. Et puis, les abattements apres
huitansontété conservés: il reste ainsi possible de sortir du contrat
plusieurs dizaines de milliers d’euros par an sans rien payer au fisc!

aNS BO% 6,8%

PHOTO : © ROSINKAT79 - STOCK.ADOBE.COM

DUREE DE SOUSCRIPTION FRACTION DE LA RENTE POURCENTAGE DE CSG
DONNANT DROIT A UN SOUMISE A L’'IMPOT SI QUE L’ASSURE PEUT
ABATTEMENT ANNUEL DE L’ASSURE EST AGE DE PLUS DEDUIRE DE SES REVENUS
4600 EUROS (9200 EUROS DE 70 ANS AU MOMENT IMPOSABLES EN CAS
POUR UN COUPLE) SUR DU DECLENCHEMENT DE RETRAIT D’ARGENT
LES GAINS IMPOSABLES DE CETTE RENTE DE SON CONTRAT
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IMPOSITION DES GAINS La réforme faite

en 2018 a al

egé

‘addition a régler, sauf

pour les assures déetenant de gros contrats

a fiscalité de 'assurance vie a été

réformée en profondeur en jan-

vier 2018, mais sans catastrophe

ala clé: le nouveau prélevement
de 30%, quiinclut 12,8% d'impo6t et 17,2%
de taxes sociales, ne vise que les gains gé-
nérés parles dépots faits depuisle 27 sep-
tembre 2017, n’alourdit I'addition qu’en
cas de retrait d'argent apres huit ans,
et pour les seuls assurés ayant plus de
150000 euros en compte (le double pour
un couple), tous contrats confondus.
Pour les autres, ce régime s’avere sou-
vent plus doux que 'ancien. Exception
notable, les contrats ouverts avant 1983
ne sont plus, comme avant, systémati-
quement exonéres, les gains issus des
sommes versées depuis janvier 2020
étant désormais soumis a la fiscalité des
contrats de plus de huitans (lirele tableau
ci-dessous).

PRINCIPE DE TAXATION TANT QUE
LESOUSCRIPTEURN’EFFECTUE PAS DE
RETRAIT,AUCUN IMPOT N’EST PRELEVE

Les gains accumulés sur le contrat (inté-
réts et plus-values) ne sont soumis a

I'impdt qu'en cas de retrait d’argent, que
ce «rachat» soit partiel (I'assuré retire une
partie seulement de son capital) ou bien
total (il décide de récupérer l'intégralité
de ses économies). En résumé, tant que
'épargne reste investie sur le contrat, elle
fructifie al'abri de toute ponction fiscale,
al'exception des prélevements sociaux a
17,2% prélevés chaque année sur les inté-
réets engrangés sur le fonds en euros sans
risque (lire page 78). A signaler qu’en cas
de sortie du contrat sous forme de rente,
et non pas en capital, le mode de taxation
obéit a un régime spécial : ce ne sont pas
les gains qui sont imposés dans ce cas,
mais le montant de la rente elle-méme,
selon une formule de calcul qui dépend
de I'age du futur rentier (lire tous les dé-
tails dans'encadré page suivante).

BASE D'IMPOSITION SEULE LA PART
DE GAINS COMPRISE DANS LE RETRAIT
D’ARGENT EST SOUMISE A TAXATION

En pratique, a chaque fois qu'un sous-
cripteur effectue un retrait d’argent sur
son contrat, il encaisse une part de ver-
sements ainsi qu'une part des intéréts et

des plus-values réalisées. Selon la regle
établie, c’est seulement cette part de gains
quiva étreassujettie al'impot. Comment
se calcule-t-elle ? Pour un rachat to-
tal, elle est déterminée par la différence
entrel'épargne acquise etle montantdes
versements qui ont été effectués. Si, par
exemple, I'épargne a atteint40 000 euros,
pour des versements totalisant 30 000 eu-
ros, I'assiette taxable sera de 10 000 euros.
Au passage, signalons que sile contrat est
déficitaire, c’est-a-dire si le montant des
versements est supérieur a I'épargne en
compte (ce peut étre le cas lorsque les
marchés boursiers dégringolent, comme
celaa été le cas dernierement), aucunim-
potn’est dli. Pour un retrait d’argent par-
tiel, le calcul est plus complexe, car il faut
définir dans le montantretiré quelle estla
part des versements et la part des gains.
Pour cela, le fisc applique la formule
proportionnelle suivante: gain impo-
sable =montant du retrait - (montantdes
versements x montant du retrait)/capital
accumulé. Soit, pour 10000 euros reti-
rés, 8000 euros versés et 12000 euros de
capital accumulé, un gainimposable de:

LESNIVEAUXDE TAXATION DES GAINS EN CAS DE RETRAIT D’ARGENT DE SON ASSURANCE VIE

TAXATION DES GAINS CORRESPONDANT AUX VERSEMENTS QUI ONT ETE REALISES...
! . APRES LE 26.9.2017 ()

AGE DU
CONTRAT

« AVANT
LE 26.9.1997

Inférieur ; Impot sur le revenu (par
adans Sans objet défaut) ou taxe de 35%

Entre : Imp6t sur le revenu (par
Sans objet défaut) ou taxe de 15%

4 et 8ans

Supérieur  Exonération
as8ans totale

.. ENTRE LE 26.9.1997
ETLE 26.9.2017 (2

Aprés abattement ),
impot sur le revenu (par
défaut) ou taxe de 7.5%

(1) Suite au vote de la loi de finances a la fin 2019, les versements effectués depuis le 1¢r janvier 2020 sur les contrats ouverts avant 1983 sont

Pour la part des
versements inférieure a
150000 euros(®

Taxe de 12,8% (ou impot
sur le revenu) 4

Taxe de 12,8% (ou impo6t
sur le revenu) @

Aprés abattement (),
taxe de 7,5% (ou impot
sur le revenu) 4

Pour la part des
versements supérieure
a 150000 euros®

Taxe de 12,8% (ou impdt
sur le revenu) @

Taxe de 12,8% (ou impot
sur le revenu) @

Apres abattement 9,
taxe de 12,8% (ou impodt
sur le revenu) 4

Le principe d’'imposition
des contrats n’a été modifié
qu’a la marge par la ré-
forme de 2018 : en cas de
retrait d’argent, les gains
restent peu taxés apres huit
ans, voire pas du tout s’ils

- n’excédent pas I'abatte-
ment annuel de 4600 euros
(9200 euros pour un couple
marié ou pacse). Attention,
en plus de I'imp6t a payer, il
faut a chaque fois ajouter
17,2% de prélevements so-

egalement assujettis a ces regles d'imposition (les gains enregistrés sur ces contrats étaient auparavant exoneres d'imp6ts, sans aucune restriction).
(2) Les gains issus des versements inférieurs a 30490 euros effectués entre le 26.09.1997 et le 3112.1997 sont exonérés d'impots. (3) Cette limite de
150000 euros (le double pour un couple) s'entend pour 'ensemble des contrats d’assurance vie et de capitalisation ouverts, et non pas par contrat.
(4) L'option de I'impot sur le revenu, si elle est choisie, est faite lors du dépdt de la déclaration de revenus. Au cas ol le montant de taxe prélevé

(a 7.5% ou 12,8%) s'avere superieur a l'imp6t da, I'excedent est restitué. (5) L'abattement fiscal sur les gains issus du contrat est de 4600 euros par an
pour une personne seule (célibataire, divorcée, veuve) ou de 9200 euros pour un couple marié ou pacse.
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ciaux (également dus
chaque fin d’année sur le
fonds en euros, méme si au-
cun retrait n’a été effectué).



10000-(8000x10000)/12000=3333 eu-
ros. Mais attention, la réforme «Macron»
de 2018 ayant compartimenté les taux
de taxation applicables selon la date des
versements (lire le tableau de la page
précédente), pour connaitre le montant
de 'impot d, il faut parfois effectuer ce
calcul en deuxfois, en distinguant, le cas
échéant, la part des versements réalisés
avant le 27 septembre 2017 de ceux faits
a partir de cette date, tout en prenant en
compte la part des gains attachés a cha-
cun des deux compartiments de verse-
ments... Une véritable usine a gaz dont
seuls les compagnies d’assurances, ai-
dées par leurs logiciels, parviendront a
venir a bout...

FISCALITE AVANT 8 ANS UNE TAXE
FORFAITAIREALLANTDE 12,8 A35%0U
LA SOUMISSION AU BAREME DE L'IMPOT

Ladurée de détention d'un contrat influe
considérablement sur le taux de taxation
appliqué auxretraits. Avanthuitans, le ré-
gime est ainsi moins favorable a I'assuré.
On doit toutefois distinguer deux cas (ex-
ception faite des contrats alimentés avant
le 26 septembre 1997, oul'exonération est
totale). Pour les versements faits avant le
27 septembre 2017, les gains sont soumis,
par défaut, al'impot sur le revenu ou, sur
option (déclarée a I'assureur avant la de-
mande de rachat), a un préléevement for-
faitaire dontle taux dépend de I'ancien-
neté du contrat: 35% avant 4 ans et 15%
entre 4 et8ans. Pour lesversements effec-
tuésa partir du27 septembre 2017, que le
contrat ait plus de quatre ans ou pas, les
gains sont soumis d’office a la nouvelle
taxe de 12,8% (soit30% de ponction totale
en incluant les prélevement sociaux de
17,2%), ce qui confére donc un avantage
al’assuré par rapportal'ancien dispositif,
sachant qu'il pourra toujours opter, lors
du dépot de sa déclaration de revenus,
pour la soumission de ses gains al'impot
sur lerevenu. Auquel cas, lataxe de 12,8%
prélevée par l'assureur sera déduite du
montant de 'impot di, et restituée, pour
tout ou partie, sile solde devient négatif.

FISCALITE APRES 8 ANS GRACE AUX
ABATTEMENTS PREVUS, ON ECHAPPE LE
PLUS SOUVENT A TOUTE IMPOSITION

La fiscalité du contrat s'allege nettement
une fois passé les huit premieres années
de détention, quelle que soit la date des

Mieux vaut demander a toucher
sarente apres 70 ans: elle n'est
taxée qu’a 30% de son montant.
W

o ¥o=

AGEDE

L’ASSURE * RENTE IMPOSABLE
Moins de 50 ans 70%
Entre 50 et 59 ans | 50%
Entre 60 et 69 ans 40%
A partir de 70 ans | 30%

+ Age atteint au moment du versement de la rente.

SORTIEEN RENTE: LES TAXES
PRELEVEESPARLEFISC
VARIENT SELON VOTRE AGE

‘épargne d’un contrat peut étre
L convertie a tout moment en

rente, afin de recevoir un re-
venu régulier. A I'inverse de la sortie
en capital, ou I'imp6t frappe les
gains, et en une seule fois, la rente
est soumise chaque année a I'impot
sur le revenu et aux taxes sociales
a17,2% (via un systeme d’acomptes
mensuels ou trimestriels calculés
sur la base des revenus de I'lannée
précedente), mais seulement sur
une fraction du montant versé,
qui varie selon I'age de I'assuré lors
du déclenchement de cette rente,
sachant gu’il vaut mieux la deman-
der aprés 70 ans (30% de rente
imposable) qu’avant 50 ans (70%).
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versements. En effet, tout retrait d'argent
bénéficie alors d'un abattement fiscal sur
les gains taxables (et non pas sur le mon-
tant total retiré), égal a 4 600 euros par an
pour une personne seule ou 9200 euros
pour un couple marié ou pacsé. De quoi,
par exemple, pour un contrat rémunéré a
3% l'an (taux correspondant a un profil
«prudent»), parvenir a retirer au bout de
huit ans une somme allant jusqu’a
20000 euros par an (40000 euros pour un
couple) sans aucun imp6t, ou jusqu’a
10000 euros par an (20000 euros pour un
couple) au bout de vingt ans (les gains
saccumulantavecle temps, le montantde
retrait sans impot a payer s'amenuise).
Au-dela de cet abattement, la fiscalité
reste avantageuse. Pour les versements ef-
fectués avant le 27 septembre 2017, les
gains sontsoumis al'impot sur le revenu,
ou, sur option déclarée a I'assureur, taxés
au taux réduit de 7,5%. Concernant les
versement qui sont effectués a partir de
cette date, lataxe demeure a 7,5% tant que
le seuil de versements de 150000 euros
(300000 euros pour un couple marié ou
pacsé) n’a pas été franchi. Et c’est d’ail-
leurs le seul impact négatif de la réforme
faite en 2018, cette taxe grimpe a 12,8%
une fois dépassé le seuil de 150000 euros
(maisseulementpour lafraction des gains
issus des versements excédant ce seuil).
Sachant que, comme a l'accoutumée, le
souscripteur peut choisir!'imposition sur
lerevenu au lieu de payer cette taxe.

CAS DE FORCEMAJEURE RIEN
A PAYER AUFISC DANS UN CERTAIN
NOMBRE DE SITUATIONS SPECIALES

Certains cas, dits de «force majeure», qui
peuvent concerner I'assuré, son conjoint
ou son partenaire de Pacs, entrainent
'exonération totale des gains accumulés
sur le contrat (et cela quelle que soit son
ancienneté): le licenciement - hors rup-
ture conventionnelle -, lamise enretraite
anticipée, la survenance d'une invalidité
de 2¢ oude 3ecatégorie (empéchant toute
activité professionnelle) etle dépot de bi-
lan de son entreprise. Cette exonération
n’est toutefois possible que si le retrait
d’argent a lieu avant le 31 décembre de
I'année suivant celle de I'évenement en
question, et a condition d'apporter al'ad-
ministration fiscale tous les justificatifs.
Anoter:les prélevements sociauxrestent
dus, saufdans le cas de I'invalidité. e
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PRELEVEMENTS SOCIAUX A payer

en cas de retrait, en fin d’année, et au déces

ors d'un retrait d’argent effectué

sur son contrat d’assurance vie,

les intéréts et les plus-values ac-

cumulés peuvent échapperal’im-
pot sur le revenu, mais pas, sauf excep-
tions, aux prélevements sociaux, dont le
taux est fixé a 17,2% depuis le 1¢r janvier
2018 (contre 15,5% au cours des cing an-
nées précédentes). Chaque type de sup-
port d’'investissement a droit a un mode
de prélevement spécifique: il s'effectue
automatiquement en fin d'année pour le
fonds en euros sans risque (plus a chaque
fois qu'unretrait est opéré), et seulement
en cas de sortie d’'argent pour les unités
de compte des fonds a risque. C’est I'as-
sureur qui se charge de réaliser ces pré-
levements, mais le souscripteur est en
droit de vérifier 'exactitude des calculs.
Signalons que ceuxqui sortent du contrat
sous forme de rente sont également sou-
mis au paiement de ces taxes sociales,

sur une fraction des sommes percues,
comme pour l'imp6t surlerevenu (lire le
mécanisme dans I'encadré de la page 77).

CONTRATS MONOSUPPORTS
LES COTISATIONS SONT EGALEMENT
PAYABLES LORS DUDECES DE L’ASSURE

S'agissant des assurances vie ne propo-
sant qu'un fonds en euros (contrats appe-
lés «monosupports»), les intéréts pro-
duits sont soumis aux prélevements
sociaux au moment de I'inscription de
ces intéréts en compte, le plus souvent a
la fin du mois de décembre de chaque an-
née. Ces prélevements sappliquent aussi
a chaque fois que le souscripteur sort de
l'argent de son contrat, 'assureur calcu-
lant alors la part des gains retirés n’ayant
pas encore subi de cotisations sociales.
Saufexception (lirel'encadré ci-dessous),
le taux de taxation est celui en vigueur a
la date d’acquisition des intéréts, soit

QUELQUES RARES CONTRATS D’ASSURANCE VIE PROFITENT
ENCORE DES ANCIENS TAUX REDUITS DE COTISATIONS SOCIALES

DATE DE DEBUT ‘ DATE DE FIN e e
ler février 1996 31 décembre 1996 0,5%
Ter janvier 1997 31 décembre 1997 3,9%
Ter janvier 1998 30 juin 2004 10%
Ter juillet 2004 31 décembre 2004 10,3%
Ter janvier 2005 31 décembre 2008 1M1%
ler janvier 2009 31 décembre 2010 12,1%
Ter janvier 2011 30 septembre 2011 12,3%
Ter octobre 2011 30 juin 2012 13,5%
Ter juillet 2012 31 décembre 2017 15,5%
Depuis le Ter janvier 2018 17,2%

*Contribution sociale généralisée (CSG), contribution pour le remboursement de la dette sociale (CRDS), prélevement

social, prélevement de solidarite, contributions additionnelles.

ongtemps, les assu-
L rés ont bénéficié

des taux «histo-
riques» de cotisations so-
ciales:jusqu’a septembre
2013, a chaque retrait
d’argent (ou au déces), on
appliquait le taux de pré-
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levements en vigueur au
moment ou les intéréts et
les plus-values avaient été
acquis, par exemple 3,9%
pour ceux enregistrés sur
le contrat au cours de
I'année 1997. Ce mode de
calcul a hélas été sup-

primeé, le taux de taxation
étant aujourd’hui fixé a
17,2% pour tous, a I'excep-
tion des gains des huit
premieres années acquis
sur les contrats ouverts
entre le 1er janvier 1990 et
le 25 septembre 1997.

17,2% actuellement. Ces taxes sont direc-
tement prélevées par I'assureur, quiles re-
verse ensuite au fisc. Bona savoir: 'année
du déces de l'assuré, la fraction des inté-
réts percus depuis la derniere inscription
en compte est aussi concernée par ce dis-
positif. Cette part d’'intéréts sera doncelle
aussi soumise aux prélevements sociaux,
ce quin’était pasle cas avantjanvier 2010.

CONTRATS MULTISUPPORTS
LE MODE DE PONCTION DIFFERE SELON
LE TYPE DE FONDS QUI AETE SOUSCRIT

C’est seulementlors d'un retrait d'argent
(partiel outotal) que les unités de compte
des contrats multisupports sont soumis
aux prélevements sociaux. Pour les fonds
en euros intégrés au contrat, la ponction
se fait en deux étapes: quand une sortie
d’argent est effectuée et, depuis la mi-
2011, a chaque fin d’année civile. Les
fonds Euro-croissance (lire page 56), eux,
ne sont taxés qu'a leur échéance, c’est-a-
dire au bout de huit ans minimum, puis,
apres cette échéance, de la méme facon
queles unités de compte, a chaque retrait
effectué. Dans tous les cas, comme pour
les fonds en euros des monosupports, le
déces del’assuré engendrerale paiement
des taxes sociales. La encore, c’est'assu-
reur quis'occupe de tout, le taux pratiqué
étant, sauf pour certains vieux contrats
liés aux taux «historiques» (lire le tableau
ci-contre), celui en vigueur au moment
duretrait, du décesoudel’inscription en
compte des intéréts du fonds en euros.
Important: par défaut, unretraits'impute
sur I'ensemble des fonds détenus, au pro-
rata delavaleur de chacun. Sile souscrip-
teur préfere qu'il s'opére sur un fonds en
particulier, il doit en informer I'assureur.

FRACTION DEDUCTIBLE UNE PART
DE LA CSG REGLEE PEUT S’IMPUTER SUR
LE REVENU GLOBAL DU SOUSCRIPTEUR

La contribution sociale généralisée
(CSG), 2a9,90%, payée chaque fin année
sur les intéréts du fonds en euros, n’est
pas déductible de ses revenus. Toutefois,
celle payée lors d'un retrait, quel que soit
le fonds concerné, l'est partiellement, a



hauteur de 6,8% en 2020, lorsqu’elle est
appliquée a des gains soumis a 'impot
sur le revenu (elle ne 'est donc pas pour
les gains exonérés ou soumis a la taxe de
7,5%, 12,8%, 15% ou 35%). Une mesure
instaurée pour ne pas avoir a payer I'im-
pot sur de l'argent non encaissé. C'est le
fisc qui déduit la CSG l'année suivante,
I'assuré devra juste ne pas oublier de rem-
plirlesbonnes cases de sa déclaration de
revenus (les données sont sur le relevé
d’'informations adressé tous les ans par
'assureur). A noter: en cas de sortie en
rente, cette déduction est aussi admise.

REMBOURSEMENT LE FISC DEVRA
REVERSER A L’ASSURE LE TROP-PAYE
SILE CONTRAT AFFICHE DES PERTES

A chaque retrait (ouau déces del'assuré),
les prélevements sociaux sont calculés
sur la part des intéréts comprise dans les
montants récupérés. Mais pour mener a
bien son opération, I'assureur doit sous-
traire du résultat les taxes prélevées lors
d’éventuelsretraits précédemment effec-
tués, tout comme il doit déduire la ponc-
tion de fin d'année qui a frappé les inté-
réts du fonds en euros. Si la différence est
positive, 'assuré paiera un supplément
de taxes. Mais si elle est négative, comme
ce sera le cas si les unités de compte ont
viré aurouge, c’'estal’assureur de reverser
sur le contrat une partie des taxes déja
payés. Cette régularisation évite a l'assuré
d’étre imposé sur des gains non pergus.

EXONERATIONS AUCUNE TAXE AU
DECES POURLES CONTRATS DE RENTE
SURVIE ET D’EPARGNE HANDICAP

Les contrats de «rente survie», souscrits
en faveur d'un proche atteint d'une infir-
mité 'empéchant d'acquérir une forma-
tion ou de travailler normalement, sont
exonérés de préléevements sociaux lors
du déces du souscripteur. Ils ne sont pas
non plus soumis al'impot puisqu’il sagit
de contrats non «rachetables» (les re-
traits sontinterdits). Autres bénéficiaires
de 'exonération en cas de déces, mais
dans une moindre mesure, les contrats
d’épargne handicap (réservés aux per-
sonnes dont I'infirmité les empéche eux
aussi d’exercer une activité normale). Ils
sonttoutefois assujettis aux taxes sociales
en cas deretrait partiel ou total, opération
alors soumise al'impo6t sur le revenu. e

Lexique

ontrats anciens

Sont considérés comme

contrats «anciens», donc

exonérés de I'impot sur le
revenu (mais pas, sauf exception,
de taxes sociales): les contrats
souscrits depuis 1983 pour la part
des intéréts attachés soit aux ver-
sements libres effectués avant
1998, soit aux versements pro-
grammés effectués entre le 26 dé-
cembre et le 31 décembre 1997,
soit aux versements exceptionnels
ne dépassant pas 200 000 francs
(30 000 euros) effectués sur
la méme période; les contrats
a primes périodiques souscrits
avant le 26 septembre 1997, pour
la part des intéréts attachés
aux versements prévus dans le
contrat a l'origine; les contrats
«DSK» ou «NSK», en cas de
retrait d’argent apres huit ans.

lat tax Traduction: taxe

forfaitaire a taux unique.

Systéme d’imposition

dans lequel tous les contri-
buables sont imposés au méme
taux. |l se distingue de I'imp6t pro-
gressif, ou le taux d’imposition
augmente en fonction des revenus
du contribuable. L'imp6t est alors
dit «proportionnel». En janvier
2018, le gouvernement a instaure
une «flat tax», avec la mise en
ceuvre d’'un nouveau prélévement
forfaitaire unique (PFU), au taux
de 30%, frappant tous les revenus
de I’épargne financiere.

orce majeure Sedit d'une
situation dans laquelle sur-
vient un événement excep-
tionnel auquel on ne peut
pas faire face. Cet événement, par
définition «imprévisible, irrésis-
tible et extérieur», permet a la per-
sonne concernée d’étre exonérée
de la responsabilité qui aurait da
lui revenir en regard des regles de
droit applicables. S’agissant de la
fiscalité de I'assurance vie, un cas
de force majeure, comme un licen-
ciement, la survenance d’'une inva-
lidité grave, la mise a la retraite

anticipée par son employeur ou la
faillite de son entreprise, se traduit
par une totale exonération des
gains figurant sur le contrat lors du
retrait de son argent.

rélévements sociaux
Regroupement de plu-
sieurs cotisations, chacune
étant affectée d’un taux
spécifique. Le total s’éléve a17,2%
depuis le Ter janvier 2018 (il n’était
que de 15,5% auparavant). Soit,
dans le détail: 9,90% pour la
contribution sociale généralisée
(CSG), 0,50% pour la contribution
au remboursement de la dette so-
ciale (CRDS), 4,5% pour le préleve-
ment social, 2% pour le préleve-
ment de solidarité, 0,30% pour les
contributions additionnelles au
prélevement social. Sont assujet-
ties a ces cotisations sociales
toutes les personnes fiscalement
domiciliées en France. Elles s’ap-
pliguent méme si l'on n’est pas
soumis a I'impdt sur le revenu.

aux historiques Série
chronologique de taux
dont le montant varie
selon la période consi-
dérée. Il peut s’agir de taux
d’intérét, de taux de marge d’une
entreprise commerciale ou encore
de taux de prélevement sur
les gains réalisés, par exemple
dans le cas des cotisations so-
ciales, dont le montant n’a cessé
de croitre depuis février 1996 (il
était avant cette date égal a zéro)
jusqu’a nos jours.

axation au déceés La
fraction des gains quin’a
pas pu étre soumise aux
prélévements sociaux du
vivant de I'assuré 'est a sa dispari-
tion. Sont visés: les intéréts acquis
sur le fonds en euros depuis la der-
niére inscription de ces intéréts
sur le contrat, ainsi que les gains
des unités de compte non imposés
lors d’un retrait précédent. Ces
prélevements s’imputent sur le
montant du capital a transmettre.
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‘est au déces de l'assuré que les bénéficiaires du
contrat prennent connaissance des sommes qu’ils
vont toucher. Avec un avantage considérable: la
plupart du temps, qu'’ils fassent ou non partie de
la liste des héritiers, ils ne paieront ni taxes ni
droits de succession, du moins si le souscripteur
a pris la précaution d’alimenter son contrat avant
ses 70 ans. En principe, c’est 'assureur qui s’oc-
cupe de tout. En quelques semaines, et apres avoir rempli les forma-
lités administratives d usage (souvent fastidieuses), les bénéficiaires
recevront leur di, par cheque ou virement. Et si la compagnie ne
bouge pas, par exemple parce qu’elle n'est pas au courantdu déces ?
Rien n’est perdu: en faisant appel au notaire chargé de régler la suc-
cession ou a une association spécialisée (I'Agira), il serarapidement
possible de savoir sileur nom figure dans une clause bénéficiaire.

70 ans 20% :

PHOTO: © TRAVELARIUM - STOCK.ADOBE.COM

AGE DE L’ASSURE A PARTIR TAXE APPLIQUEE AU-DELA MILLIARDS D’EUROS
DUQUEL L’ABATTEMENT DE LABATTEMENT DE DORMENT SUR
SUR LES DROITS DE 152500 EUROS SUR LES LES CONTRATS
SUCCESSION A PAYER SOMMES RECUES PAR D’ASSURANCE VIE AU
TOMBE DE 152500 EUROS LE BENEFICIAIRE LIEU D’ETRE REVERSES
A 30500 EUROS (JUSQU’A 700 000 EUROS) AUX BENEFICIAIRES
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REGLES DE TRANSMISSION Elles sont

complexes, mais tres avantageuses, et cela
guels que soient les beneficiaires designes

a fiscalité successorale de l'assu-

rance vie n'est plus tout a fait ce

qu’elle étaitil ya encore sixou sept

ans. La faute aux pouvoirs publics,
quisoupconnent ce placementd’étre au-
tantun outil destiné a échapper aux taxes
sur la transmission de patrimoine qu'un
investissement utile a 'économie. Dot
des réformes incessantes qui, d’année
en année (la derniere date de 2014), ré-
duisent I'avantage fiscal et compliquent
la reglementation, ce qui contraint I'as-
suré a tenir compte, pour le calcul des
éventuels prélevements a payer, de mul-
tiples criteres tenant a son age, a la date
de souscription du contrat et a celle des
versements qu'’il a effectués. Un vrai
casse-téte! Celadit, sil'on prend la peine
de se pencher sur ces regles, et qu'on les
applique correctement, I'assurance vie
reste, de tres loin, le meilleur moyen de
transmettre une somme d’argent a ses
proches sans qu’ils aient le moindre cen-
time d’euro a verser aux services fiscaux.

MARIES OU PACSES L’ARGENT PLACE
SURLE CONTRAT S’AJOUTE A LA PART
D’HERITAGE RECUE PARLE SURVIVANT

Lorsqu’on est marié, le conjoint survivant
est exonéré de tout impot surles biens et
capitaux transmis par le défunt. Il en est

de méme, a fortiori, pour les capitaux is-
susd’'une assurance vie, et cela quels que
soient leur montant, les dates de sous-
cription des contrats et'age du souscrip-
teur au moment des versements. Peut-on
dire, dans ces conditions, que l'assurance
vie n’a aucun intérét fiscal lors d’une
transmission entre époux? Eh bien non!
Il existe bel etbien un avantage: le capital
du contrat s'ajoute a celui recu dans le
cadre de la succession, ce qui permet au
conjointsurvivant de compléter ses reve-
nus, sansrien devoir auxautres héritiers.
Il en va de méme pour les partenaires de
Pacs, totalement exonérés eux aussi de
droits de succession, et cela depuis 2007.
Les sommes transmises via I'assurance
vie s'additionneront a la part d’héritage
que le pacsé survivant recevra éventuel-
lement par testament, sans qu'il ait a
prendre en compte la part de succession
revenant prioritairementaux héritiers du
défunt, lesquels ne pourront donc pas
prétendre qu'ils ont été spoliés. Attention
tout de méme: qu'il s'agisse d'une trans-
mission entre époux ou entre pacsés,
I'opération peut étre contestée si les ver-
sements effectués par le souscripteur du
contrat étaient «manifestement exagé-
rés» (lire la signification de ces termes
page 18). Cela restera a prouver devant les

tribunaux, mais le cas échéant, les en-
fants seront en droit de demanderlaréin-
tégration du contrat dans la succession.

ABATTEMENTS 152500 EUROS
PERCUS HORS TAXES DES LORS QUELE
CONTRAT AETE GARNIAVANT 70 ANS

Lavantage successoral n'est pas moins
considérable pour les bénéficiaires d'un
contrat d’assurance vie qui ne sont ni
le conjoint ni le partenaire de Pacs de
I'assuré défunt. Il leur permet en effet
d’échapper, au moins en partie, a la ri-
gueur des droits de succession. Deux cas
de figure sont prévus parlaloi. Le plus fa-
vorable concerne les contrats souscrits
depuis le 13 octobre 1998 (ainsi que les
versements effectués avant cette date sur
les contrats plus anciens) et alimentés
par le souscripteur avant ses 70 ans. Les
capitaux transmis - qui incluent les in-
térets et plus-values générés par ces ver-
sements - sont alors exonérés d'impots
jusqu’a 152500 euros, et cela pour cha-
cun des bénéficiaires qui ont été désignés.
Précision utile, cet abattement fiscal de
152500 euros vaut pour tous les contrats
ouverts par un méme souscripteur au pro-
fit d'un méme bénéficiaire, mais il s'ap-
plique pour chacun des contrats ouverts
par des souscripteursdisctincts. Ainsi, un

AUCUNE TAXE NI DROITS DE SUCCESSION A REGLER AU FISC DANS LA PLUPART DES SITUATIONS

AGE DE
L’ASSURE

LORS DES

DU CONTRAT | y/,epsEMENTS

Avant le
20 novembre
1991 Plus de 70 ans

Moins de 70 ans |

Moins de 70 ans
Aprés le
20 novembre -
1991
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.. AVANT
LE 13 OCTOBRE 1998

Exonération totale de
droits de succession

Exonération totale de
droits de succession

REGIME APPLICABLE A CHAQUE BENEFICIAIRE

SURLES VERSEMENTS EFFECTUES...

.. APRES
LE 13 OCTOBRE 1998*

Plus de 70 ans Abattement de 30500 euros sur tous les versements effectués apres 70 ans, qui
sont ensuite soumis aux droits de succession classiques (les gains sont exonéres).

Abattement de 152500 euros, puis 20% de taxation
jusqu’a 700000 euros de capitaux (31,25% au-dela).

Abattement de 152500 euros, puis 20% de taxation
jusqu’a 700000 euros de capitaux (31,25% au-dela).

is a part le cas des trés
anciens contrats, pure-
ment et simplement

exonéres de tout droit de suc-
cession, la plupart des bénéfi-
ciaires soumis a I'impot pro-
fitent d’un gros abattement:
pour les versements effectués
sur le contrat avant 70 ans, ils
ne devront rien au fisc jusqu’a
152500 euros de capital recu.

* Pour les assurés décédés avant le 1er juillet
2014, le taux de taxation de 20% s'appliquait
jusqu'a 902838 euros (700000 euros depuis
le Ter juillet 2014) et, au-dela de ce montant,
le prélévement fiscal opéré n'était que

de 25% (contre 31,25% actuellement).




enfant peut recevoir 305000 euros de ca-
pitaux (152500 x 2) de ses deux parents,
le tout en totale franchise d'impots. Le se-
cond cas, moins favorable, concerne les
versements effectués par le souscripteur
apres ses 70 ans, sur un contrat souscrit
depuis le 20 novembre 1991, auquel cas
I'abattement légal est réduit a 30500 eu-
ros. Autre différence de taille, il doit étre
partagé entre tous les bénéficiaires.

TAXES FORFAITAIRES SOUVENT
MOINS ELEVEES QUE LES TAUXDU
BAREME DES DROITS DE SUCCESSION

Le capital transmis au-dela de l'abatte-
ment fiscal de 152500 euros - qui profite
ala plupart de bénéficiaires - est ensuite
soumis a des prélevements forfaitaires.
La ponction, dont le montant a été aug-
menté en juillet 2014 (lire 'encadré de la
page 82), sopere en deux étapes: au taux
de 20% sur le supplément d’argent percu
jusqu’a 700000 euros (soit, compte tenu
de l'abattement légal de 152500 euros,
jusqu’a 852500 euros de capital total at-
tribué), puis au taux de 31,25% au-dessus
de cette limite de 700000 euros. Des mon-
tants de taxes pas aussi élevés qu'ils n'y
paraissent sion les compare aux droits de
succession habituellement prélevés: ils
s’étagent entre 5 et 45% pour les trans-
missions effectuées entre parents et en-
fants (avec une moyenne de 15-20%),
grimpent entre 35 et 45% entre freres et
sceurs, et méme a 60% entre non-parents,
par exemple entre concubins. C'estal’as-
sureur de calculer et de prélever ces taxes
forfaitaires, qu’il doitreverser au fisc dans
un délai maximal de quinze jours suivant
le mois de versement des sommes dues
aux bénéficiaires. A noter qu'aucune taxe
n'est appliquée lorsque ces bénéficiaires
sont exonérés de droits de succession.
C'estdéjale cas, onl'avu précédemment,
pour le conjoint ou le partenaire de Pacs
de 'assuré. Ca l'est aussi pour certaines
autres personnes et dans quelques situa-
tions ou contrats d’assurance vie spéci-
fiques (lire le paragraphe suivant).

EXONERATIONS SOUS CONDITIONS,
LES FRERES ET SCEURS NE PAIERONT
PAS D’IMPOT SURLES FONDS TRANSMIS

Les taxes forfaitaires de 20 et 31,25% appli-
cables sur le capital attribué aux bénéfi-
ciaires au-dela de 'abattement fiscal de

Pas d’'impdt
sur 'impot!
Au déceés du
souscripteur §
du contrat, le |
fisc soustrait
les taxes
sociales des
capitaux
taxables.

152500 euros ne sont pas toujours dues.
Ainsi, I'exonération de ces préléevements
fiscaux est totale pour les capitaux trans-
mis qui sont issus des versements effec-
tués sur une assurance vie avant le 13 oc-
tobre 1998. Méme avantage successoral
pour les sommes d’argent qui reviennent
aux freres et sceurs célibataires, veufs ou
divorcés, sous réserve qu'ils soient alors
agés de plus de 50 ans (ou atteints d'une
infirmité les empéchant d’exercer une ac-
tivité professionnelle dans des conditions
normales de rémunération), et habitaient
avec l'assuré pendant les cinq dernieres
années précédant sa disparition. Enfin, le
capital octroyé aux associations a butnon
lucratif et autres organismes reconnus
d’intérét général, ou encore provenant
d’un contrat de prévoyance dit de «rente
survie» (lire la définition page 26) échap-
peralui aussi a ces deux prélevements for-
faitaires, donc a toute fiscalité.

VERSEMENTS APRES 70 ANS
30500 EUROS D’ABATTEMENT, QUELES
BENEFICIAIRES DOIVENT SE PARTAGER

Pour tous les contrats qui ont été ouverts
apres le 20 novembre 1991, au-dela des
70 ans de l'assuré, ce sont les droits de
succession classiques qui sappliquent
aux sommes investies. Ce qui alourdit
I'addition pour la plupart des bénéfi-
ciaires, les taux en vigueur étant souvent
supérieurs aux prélevements forfaitaires
de I'assurance vie (lire plus haut). Mais le
régime mis en place conserve certains
avantages non négligeables. D'abord, les
gains issus des dépots d’argent effectués
apres 70 ans échappent, eux, a 100% au
paiement de ces droits. Seuls les verse-
ments bruts - donc sans déduire les frais
d’entrée et de gestion annuelle du con-
trat - y sont donc assujettis, et apres un
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LES COTISATIONS SOCIALES
A PAYER SONT DEDUITES DU
CAPITAL SOUMIS A L'IMPOT

n I’a vu, au déces de l'assuré,
les cotisations sociales
s‘appliguent aux gains des

contrats n’ayant pas encore fait 'objet
de ces prélevements (lire le méca-
nisme page 78). Pour les contrats ou-
verts apres le 20 novembre 1991, si les
versements ont été faits aprés 70 ans,
les taxes sociales prélevées par I'assu-
reur ne viennent évidemment pas en
déduction du capital soumis aux droits
de succession, puisque qu’il est com-
posé exclusivement de versements
(les gains sont exonérés de droits).

En revanche, pour les autres contrats,
la regle veut que ces taxes soient dé-
duites du capital taxable (a 20% puis
31,25%), ce qui allege d’autant la note
des bénéficiaires. Et si les cotisations
excédent |le capital taxable ? Alors le
fisc reverse le trop-verse sur le contrat.

abattement, tous contrats confondus, de
30500 euros. En clair, il n’y arien a payer
au fiscjusqu’a 30500 euros de versements
en assurance vie, du moins s'il n’existe
qu’un seul bénéficiaire pour le contrat.
S’il y en a plusieurs, l'abattement fiscal
étantcommun, ils doivent alors se répar-
tirentre euxles 30500 euros au prorata de
leur part respective. Etsile capital consti-
tué aumoment du déces s'avere inférieur
alasomme desversements faits apresles
70 ans de l'assuré ? Dans ce cas, les droits
de succession sont calculés sur le mon-
tant des capitaux recueillis, diminués de
I'abattement légal de 30500 euros. Bon a
savoir: la part taxable bénéficie égale-
ment des abattements prévus dans le
cadre du reglement des successions (lire
le tableau page 18). e
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DEMARCHES A EFFECTUER Réunir

'ensemble des documents exigés pour étre
paye de son du peut prendre un bon mois

voir été désigné bénéficiaire
d'un contrat d’assurance vie
n’'est pas une garantie ab-
solue de récupérer le capi-
tal promis a breve échéance, loin s'en
faut! La lourdeur des formalités ad-
ministratives requises pour encais-
ser le cheque ou le virement sur son
compte est en effet souvent découra-
geante. Entre le nombre de pieces offi-
cielles a fournir a la compagnie d’as-
surances et la complexité de certaines
démarches, fiscalesnotamment, le
montage d'un dossier complet
peut prendre trois ou quatre
semaines. Et méme davan-
tage si l'assureur traine les
pieds pour faire son travail, ce qui n'est
hélas pasrare, y compris dansles grosses
structures. Dés qu'il a pris connaissance
de la gratification qui lui a été accordée
par le souscripteur du contrat, le béné-
ficiaire a donc tout intérét a prendre sé-
rieusement l'affaire en main afin d'éviter
erreurs et contretemps. Voicile récapitu-
latif des droits et des devoirs de chacun
des intervenants dans cette procédure.

BULLETINS D'INFORMATION ¢’EST
SOUVENT GRACE A EUX QUEL’ON
APPREND L’EXISTENCE D’UN CONTRAT

Une fois par an (généralement entre les
mois de janvier et de mars), 'assureur est
tenu d’envoyer au souscripteur un bulle-
tin d’informations rappelant les princi-
pales caractéristiques de son assurance
vie (capitaux en compte, nombre etvalo-
risation des fonds souscrits, valeur de ra-
chat pour les huit années a venir, niveau
de frais prélevés...). C'est souvent grace a
ces bulletins, s'ils ont été soigneusement
conservés par I'assuré (comme il lui est
conseillé), que I'existence du contratsera
révélée aux proches. Il leur suffira alors de
contacter 'assureur afin d'obtenirl'iden-
tité des bénéficiaires, lesquels pourront
entamer les démarches ouvrant droit au
versement des capitaux. Attention: il
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Recherche Contrats Assurance Vie

Recherche des contrats d'assurance vie en cas de décés
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AGIRA: POUR SAVOIR SI VOUS
AVEZ ETE DESIGNE COMME
BENEFICIAIRE D’UN CONTRAT

eriez-vous bénéficiaire d’'une
S assurance vie sans enavoir été

informé? Pour lever le doute,
il ne faut pas hésiter a s’adresser
a I’Agira (Association pour la gestion
des informations sur le risque en
assurance), qui effectue gratuitement
les recherches auprés des assureurs.
’association est joignable par courrier
(1, rue Jules-Lefebvre, 75431 Paris
Cedex 09) ou sur Internet (Agira.asso.
fr). Pour valider une demande, il suffit
d’indiquer son état civil, celui du dé-
funt, ety joindre I'acte de déces. Une
réponse n’est envoyée que si elle est
positive (sous un mois et directement
de la part de I'assureur). A noter: c’est
vers le site Ciclade.fr (lire I'encadré ci-
contre) qu'il faut s’orienter si I'assuré
est décédeé depuis plus de dix ans.

arrive parfois que, par sécurité ou pour
des raisons de stricte confidentialité, les
noms des bénéficiaires ne figurent pas
dans le contrat. En effet, a la place de
rédiger la clause prévue, le souscripteur
peut parfaitement avoir opté pour une
désignation par testament: le contrat

indique alors seulementle nom duno-
taire chez qui a été déposé le testament
en question, et sur lequel figurel'iden-
tité des bénéficiaires. Il faut dans ce cas
prévenir au plusvite le notaire de la dis-
parition de son client afin qu'il inter-
vienne, tant aupres des bénéficiaires
désignés que de la compagnie chargée
de leur attribuer leur da.

ENQUETE LA LOI PRECISE LES
OBLIGATIONS DE ’ASSUREUR POUR
RETROUVER LES BENEFICIAIRES

Sil'on a pas eu connaissance de
l'existence du contrat grace
aux bulletins d’information
trouvés au domicile du sous-

cripteur, comment étre str de toucher

son argent? Les assureurs et les ban-
quiers sont normalement obligés de re-
chercher les bénéficiaires de leurs con-
trats - au besoin en passant par des
généalogistes, qui meéneront leur propre
enquéte aupres des mairies, des tribu-
naux et des entreprises funéraires, sans
oublier les réseaux sociaux -, mais tous
ne sont pas réactifs, comme le prouve les
quelque 4,7 milliards d’euros qui dor-
ment encore sur les contrats d’assurés dé-
cédés (chiffre émanant du rapport de la
Cour des comptes établi début 2019). La
loi «Eckert», entrée en vigueur le 1ler jan-
vier 2016, est heureusement venue pré-
ciser leurs obligations: les compagnies
doivent, depuis cette date, consulter au
moins une fois par an le Répertoire natio-
nal d’'identification des personnes phy-
siques (RNIPP), qui leur permet d'iden-
tifierleurs clients décédés. Elles ont aussi
la faculté de joindre le fisc pour obtenir

I'adresse des bénéficiaires introuvables.

Enfin, leurs contrats doivent étre décla-

rés au fichier central des assurances vie

(Ficovie), document consultable par

tous les notaires chargés de liquider une

succession. En théorie, le probléme de-
vrait donc étre réglé, soit par la compa-
gnie d'assurances, soit par un notaire. Par
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prudence, les personnes se demandant si
leur nom ne figurerait pas sur le contrat
souscrit par un de leurs proches ont tout
intérét a contacter I’Agira, association
quirecence tous les bénéficiaires d’assu-
rancesvie (lire'encadré ci-contre). Etsile
déces de I'assuré date de plus de dix ans,
c’est le site Ciclade.fr qui les renseignera
(lire 'encadré ci-dessous), sachant quele
capital n’estalors récupérable par un bé-
néficiaire que pendant les trente années
suivant la disparition de I'assuré.

DOSSIER A REMPLIR MEME SI LES
PAPIERS DEMANDES SONT IDENTIQUES,
CHAQUE ASSUREUR A SA PROCEDURE
Dés lors que le bénéficiaire a été identi-
fié parl'assureur, ce dernier va lui retour-
ner sous un délai de quinze jours (c’est la
loi) laliste des documents né-
cessaires au paiement des ca-

o m—

personne en faveur de qui il se désiste.
C’estle ou les bénéficiaires figurant juste
derriere lui dans la clause du contrat qui
recevront les capitaux. Quant aux héri-
tiers du défunt, ils ont parfaitement le
droit de toucher leur part du capital ins-
crit au contrat (a condition d’avoir été
désignés bénéficiaires), méme s'ils ont
officiellement renoncé a recueillir la
succession.

PIECES A PRODUIRE IL VAUT MIEUX
CONSERVER A SON DOMICILE TOUTES
LES PHOTOCOPIES DES ACTES ENVOYES

Un certain nombre de papiers doivent
étre envoyés par le bénéficiaire a I'assu-
reur (en plus de I'acte de déces du sous-
cripteur) afin de justifier ses droits : 'ori-
ginal du contrat; un relevé d’identité
bancaire; une copie recto-
verso de sa carte d'identité ou

pitaux dus. La suite risque ce-  Un bénéficiaire  de sonpasseport;une attesta-
pendant d’étre moins rapide, peut renoncera sa tion de «dévolution successo-
la constitution d’'un dossier part, au profit du rale» ouunacte de «<notoriété»
completpouvantprendreplus  suivant figurant si le bénéficiaire est désigné
d’un mois. Car, méme siles di- dans la clause dans la clause du contrat en

verses formalités a accomplir

par le bénéficiaire et les renseignements
afourniral’assureursontapeu presiden-
tiques dans tous les cas (lire le paragraphe
suivant), chaque compagnie a son propre
mode de fonctionnement. A signaler: le
bénéficiaire contacté peut toujours re-
noncer a empocher I'argent qui lui est
destiné (s'il se juge suffisamment a l'aise
financierement, par exemple), mais il
n’a pas le droit de désigner lui-méme la

tant que «conjoint», «enfant,
«petit-enfant» ou «héritier» (ces deux
actes, délivrés par un notaire, précise le
lien familial existant avec le défunt, de
quoi permettre a I'assureur de détermi-
ner avec exactitude l'identité des béné-
ficiaires); le cas échéant, une copie du
Pacs, le certificat de vie commune ou de
concubinage notoire (ou une déclaration
sur’honneur); une copie du livret de fa-
mille (fourni par son représentant légal

Le délai maximal pour se faire restituer

I'argent qui dort sur un vieux contrat
en déshérence a été fixé a trente ans.

si le bénéficiaire est mineur); une copie
du jugement, délivrée par son tuteur, si
le bénéficiaire est un majeur protégé.
Certaines compagnies exigent toutes
ces pieces, d’'autres se contentent seule-
ment des plus importantes. Attention:
pour éviter de voir son dossier consi-
déré comme incomplet (mésaventure
fréquente), et perdre ainsi du temps, le
bénéficiaire a tout intérét a 'envoyer en
lettre recommandée avec accusé de ré-
ception, et a conserver a son domicile
toutes les photocopies jugées utiles.

CERTIFICAT FISCAL PAS D’ARGENT
EMPOCHE AVANT D’AVOIR PROUVE QUE
VOUS ETES EN REGLE AVEC LES IMPOTS

Pour les assurances vie souscrites apres
le 20 novembre 1991, les versements ef-
fectués apres 70 ans sont, comme on l'a
déja souligné, soumis aux droits de suc-
cession classiques des lors que leurmon-
tant dépasse l'abattement de 30500 eu-
ros. Dans ce cas, l'assureur ne versera le
capital qu'une fois la situation fiscale ré-
gularisée. Le bénéficiaire doit alors lui
fournirun «certificat d'acquittement» (les
droits réclamés ont bien été payés) ouun
«certificat de non-exigibilité» (aucuns
droits n'étaient dus). Pour cela, il va de-
mander au notaire d'établir une déclara-
tion de succession «partielle» ou seront
précisés les montants versés apres 70 ans
et les droits correspondants (on peut ré-
diger cette déclaration soi-méme en uti-
lisant le formulaire disponible sur le site

www.impots.gouv.fr, et en demandantles €

CICLADE: POUR RECUPERER LE CAPITAL D’UN CONTRAT OUBLIE

_ orsque l'assuré est
r décédé depuis plus

de dix ans et que le
bénéficiaire n'a pas été
retrouve, 'assureur doit
fermer le contrat et verser
le capital a la Caisse des
dépots et consignations
(CDC), qui gére les inté-
réts de I'Etat. L’argent de

ces contrats en «désheé-
rence» n'est pas perdu
pour autant: en allant sur
le site Ciclade.fr, créé en
janvier 2017 le bénéfi-
ciaire peut (gratuitement)
se le faire restituer. Il lui
suffit de renseigner son
identité puis, une fois la
requéte validée, de trans-

férer via Internet les
pieces justificatives (acte
de décés, de notoriété...).
L’envoi des fonds s’effec-
tue sous trois mois,

sauf sile décés a eu lieu

il y a plus de trente ans:
I'argent revient alors défi-
nitivement a I'Etat, sans
aucun recours possible.
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On peut récupérer les titres du
contrat au lieu d’etre payeé en euros

© renseignements nécessaires al’assureur).

Le documentdoitensuite étre adressé au
service des impots, lequel va délivrer,
apres vérification, le certificat exigé par
I'assureur, qui pourra alors procéder au
paiementdu capital. Notez que pour évi-
ter de régler par avance les droits de suc-
cession, le bénéficiaire peutdemander a
l'assureur de les payera saplace, etde dé-
duire la somme avancée du capital au-
queliladroit. Bon asavoir: il estdispensé
de ces formalités fiscales s'il est le con-
joint, I'enfant ou le petit-enfant de 'assuré
défunt, qu'il n'a pas son domicile situé a
I’étranger, et que les montants en jeu
restentinférieurs a 7600 euros.

DECLARATION SUR ’HONNEUR
ILFAUTPROMETTRE QUE ABATTEMENT
FISCAL N°A PAS DEJA ETE CONSOMME

En cas de versements du souscripteur
avant ses 70 ans, le capital recueilli est, le
plus souvent, exonéré d’impdt jusqu’a
152500 euros. Mais cet abattement joue
pour tous les contrats souscrits par l'as-
suré. Si le bénéficiaire en a déja profité
pour d’autres contrats, il doit alors le no-
tifier a I'assureur, en précisant dans
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quelles proportions cet abattement a été
utilisé. Cette déclaration prend la forme
d’une «déclaration sur I’honneur», dont
le modele est fourni par un notaire ou par
I’assureur. Muni de ce document, ce der-
nier pourra déterminer s'il doit ou non
prélever des taxes (il sera dégagé de toute
responsabilité vis-a-vis du fisc en cas de
fausse déclaration). A signaler toutefois
que, étant exonérés de toutimpotde suc-
cession, les bénéficiaires mariés ou pac-
sésn’ont pas a faire cette déclaration.

VERSEMENT DU CAPITAL LEDELAI
POURENVOYER L’ARGENT EST D’UN
MOIS, MAIS ILEST SOUVENT DEPASSE

Une foisle dossier complet, 'assureur alé-
galementunmois pour débloquer le capi-
tal (par cheque ou virement bancaire).
Voila pourla théorie. En pratique, les cho-
ses durent généralement plus longtemps.
D’abord parce que ce n'est pas directe-
ment a l'assureur que I'on a affaire, mais
au service «succession» qui est derriere,
lequel n’est parfois joignable qu’a travers
une plateforme téléphonique, dont les
interlocuteurs sont plus ou moins rensei-
gnés sur la situation. Une autre cause de
retard apparait quand il y a plusieurs bé-
néficiaires etquel'un d'euxtarde a se ma-
nifester. Certains assureurs acceptent de
servir les bénéficiaires qui se présentent
a eux, d’autres se montrent intraitables et
exigent qu'ils aient tous été trouvés. A no-
ter qu'il est possible, quand le contrat dé-
tient des titres financiers (fonds d’actions
ou d’obligations, trackers, SCPIL...), de
les récupérer au lieu de se faire payer en

euros. Une pratique quirisque néanmoins
d’augmenter de quelques semaines les
délais de paiement des capitaux...

PAIEMENT EN RETARD L’ASSUREUR
ENCOURT UNE PENALITE ALLANT
DE DEUX A TROIS FOIS LE TAUX LEGAL

Au-dela de trente jours, le Code des assu-
rances prévoit que le capital non versé
produit de plein droit un intérét égal «au
double du taux légal durant deux mois,
puis au triple du taux légal». Au premier
semestre 2020, ce taux est de 3,15%, ce qui
expose l'assureur a des pénalités assez
fortes, notamment s'’il traine les pieds
plus de deux mois. Mais il en faut parfois
plus pour impressionner I'assureur. Le
bénéficiaire peut alors saisir le médiateur
dela compagnie (lire page 36), voire assi-
gner celle-ci en justice. Le reglement du
capital, s’il est supérieur a 10000 euros,
peutméme étre exigé en «référé», c’est-a-
dire en urgence, au tribunal judiciaire,
procédure qui exige cependant l'aide
d’un avocat, donc des frais.

RENDEMENT APRES LE DECES
LE CONTRAT CONTINUE DE PRODUIRE
DES INTERETS POURLES BENEFICIAIRES

Laloi oblige, depuis 2016, les assureurs a
revaloriser le capital garanti sur le contrat
entre le déces et le versement de ce capi-
tal, ce qui était rarement le cas avant
(I'épargne fructifiait au profit de I'assu-
reur). Le rendement servi doit au moins
étre égal alamoyenne des douze derniers
mois du taux moyen des emprunts d'Etat
francais (TME), ou au dernier TME connu
au lernovembre de I'année précédente.
Ce qui représente aujourd’hui, compte
tenu de la faiblesse des taux, a peine plus
de 0% de revalorisation annuelle... o

! FICHIER FICOVIE: LA PLUPART DES CONTRATS Y SONT REPERTORIES

l ' ne autre solution
existe, complémen-
taireal’Agiraet a

Ciclade (lire les encadrés

précédents) pour aider les

bénéficiaires ignorant leur
désignation. Depuis janvier

Les notaires peuvent
avoir acces au fichier
qui centralise les contrats
et leurs bénéficiaires.

2016, les assureurs doivent
en effet déclarer tous

leurs contrats de plus de
7500 euros sur un fichier
spécial, appelé «Ficoviey,
ou figurent les montants
souscrits, mais aussi I'iden-
tité de 'assuré et des béne-
ficiaires. Concu au départ
pour lutter contre I'évasion
fiscale (et repérer les assu-
rés qui omettent de décla-

rer au fisc les gains tirés du
placement), ce fichier
constitue un autre bon
moyen mis a disposition
de ceux qui veulent savoir
s’ils sont bénéficiaires d’'un
contrat ou pas: les notaires
y ayant librement accés,

il suffit de mandater celui
qui a été chargé de régler la
succession de I'assuré pour
qu’il lance la recherche.



Lexique

ttestation sur
Phonneur Simple décla-
ration a écrire sur papier
libre et a signer. Elle est
généralement demandée, voire
exigée, guand aucune autre piéce
justificative ne permet a une per-
sonne de prouver un fait ou une
situation la concernant. En prin-
cipe, il n’est pas nécessaire
d’écrire I'attestation a la main,
sauf lorsque cette formalité est
expressément demandée. De
nombreux organismes réclament
couramment des déclarations sur
I’hnonneur, notamment les caisses
d’assurance maladie, Pole emploi
ou 'administration fiscale.
L’auteur d’une fausse déclaration
peut encourir des sanctions
administratives ou judiciaires.

ertificat fiscal Piece offi-
cielle fournie par 'admi-
nistration des impots au
bénéficiaire d’un contrat
d’assurance vie, qui doit le re-
mettre a I'assureur du défunt afin
de prouver gu’il est en régle avec
le fisc, notamment en ce qui
concerne |'utilisation des abatte-
ments [égaux. Ce document est
utilisé lors du reglement du capi-
tal prévu par le contrat souscrit.

éshérence On dit aussi
«succession vacante».
C’est la situation dans
laquelle se trouve un
bien ou un patrimoine lorsque son
propriétaire est décédé sans lais-
ser d’héritier connu ou, ce qui re-
vient au méme, si tous les héritiers
ont renoncé officiellement a re-
cueillir la succession. Le Code civil
prévoit que I’Etat recueille alors
I’ensemble des biens laissés par le
défunt. La déshérence de la suc-
cession prend fin en cas d’accep-
tation de la succession par un hé-
ritier. Ce terme est aussi utilisé en
assurance vie: on parle de contrat
en déshérence lorsque le capital
n’a été ni réclamé ni versé aux
bénéficiaires a son échéance ou
aprés le décés de son titulaire.

évolution successorale
Acte permettant de dé-
signer les personnes qui
héritent d’un défunt, et
la quote-part revenant a chacun
des héritiers. Elle définit 'ordre
d’héritage. La dévolution résulte a
la fois des dispositions du Code
civil et de la volonté du défunt, le-
quel a pu consentir des donations
ou rédiger un testament. C’est le
notaire qui établit |la liste des héri-
tiers qui sont appelés a recueillir
la succession. Une fois la dévolu-
tion établie, elle est inscrite dans
un acte de notoriété. Cet acte est
le premier réalisé par le notaire
dans le cadre d’une succession.

ichier des contrats
d’assurance vie Ou
«Ficovie». Fichier qui re-
cense les contrats de capi-
talisation ou les placements de
meéme nature, notamment les
contrats d’assurance vie, dont le
montant inscrit en compte est
supérieur a 7500 euros. Il autorise
aussi les personnes et les orga-
nismes légalement habilités,

DEVOLUTION
SUCCESSORALE
Quand les bénéfi-
ciaires d’'un contrat
sont désignés par

enfants...), cet acte

sureur de connaitre
leur identité exacte
et la part du capital
a leur attribuer.

comme les cabinets de notaire,

a obtenir des informations sur

ces placements ou contrats. Enfin,
il renforce la capacité de controle
de I'administration fiscale sur I'en-
cours des contrats d’assurance
vie, en imposant aux compagnies
d’assurances des obligations
déclaratives supplémentaires.

NIPP Ou «répertoire na-
tional d’identification des
personnes physiquesy.
Instrument de vérifica-
tion de I'état civil des personnes
nées en France, placé sous la res-
ponsabilité de I'Insee. Sa consulta-
tion (par un assureur ou un orga-
nisme habilité) permet de préciser
Si une personne est en vie ou dé-
cédée. Il permet aussi la certifica-
tion de I’état civil quand elle est
demandée par certaines adminis-
trations. Autre utilisation de ce
répertoire, la gestion du fichier
électoral. Les données y sont
conservees de facon illimitée. Ce
répertoire ne peut pas étre utilisé
par les particuliers a des fins de
recherche de proches disparus.
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leur statut (conjoint,

notarié permet a l'as-
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L =5 ACTUS

GRAND ANGLE

Le caviar, autrefois issu
de la mer Caspienne,
est désormais produit

en élevage. Comme dans
cette étonnante ferme
a esturgeons en Belgique,
prés d’Anvers.
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- Charges, préavis, 1 - Grace aux services

~ diagnostics, AG... ' sélectionnés par _
Nos réponses a vos ] Capital.fr, faites le plein
questions juridiques \ | d’idées pour réaliser de
sur 'immobilier. AR bons placements.
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VOS DROITS

Les charges d’ascenseur peuvent-elles étre
réparties a égalité? Monsieur C., qui vit au
dernier étage de sonimmeuble, souhaite
facturer a parts égales entre copropriétaires
le colit de réfection de I’escalier en bois.
Pourra-t-il avoir gain de cause?

> LA REPONSE DE L’AVOCAT

Non, car les chargesliées auxservices collectifs d'une
copropriété, comme celles d’entretien d'un escalier,
doivent étre réparties selon leur utilité objective pour
chacun des copropriétaires. Ce qui interdit de facto
toute division égalitaire, comme I'a confirmé la Cour
de cassation a un propriétaire, profession libérale,
vivant et recevant ses clients au premier étage de sa
résidence, et qui contestait un reglement de copro-
priété prévoyantde partager a égalité le cotit de main-
tenance d'un ascenseur s'arrétant, qui plus est, aux
demi-paliers de I'immeuble (3¢ chambre civile, arrét
n°18-17.334 du 9 mai 2019). Les juges ont rappelé
«qu’est contraire au critere d’utilité une répartition
par parts égalesdes charges d’ascenseur entre des lots
situés a des étages différents». Parailleurs, ils ontaussi
estimé qu'une nouvelle regle de partage, prévoyant
un coefficient d'usage doublé dans le cas de profes-
sions libérales, ne pouvait s’appliquer tant que la
précédente n’avait pas été annulée. Monsieur C. devra
doncserésoudrea payer plus que lesautres coproprié-
taires, qui viventa des étages inférieurs.

Peut-on forcer une copropriété a engager
des travaux refusés en AG? Les arbres de la
cour de 'immeuble menacent de s’écrouler
sur la terrasse de monsieur G. Peut-il forcer
la copropriété a les élaguer, alors que
PPassemblée générale arefusé de voter un
J tel buc.:lget ?
E > LA REPONSE DE L’AVOCAT
=z Non, ou du moins pas directement. Il pourra plutot
¢ faire valoir I'obligation légale, pesant sur le syndicat
& des copropriétaires, de conservation del'immeuble et
% d’'entretien des parties communes. Syndicat qui, dés
¢ lors, setrouveresponsable des dommages causés aux
& copropriétaires ou aux tiers par un vice de construc-
¢ tion ou un défaut d’entretien de ces mémes parties
£ communes, comme l'arappelé la Cour de cassation a
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CE QUI CHANGE POUR
L’IMMOBILIER

Barthélemy
Lemiale
Avocat a la Cour,
associé du
cabinet Valmy
Avocats

des résidents ayant refusé de financer la remise en
état, pour 406 000 euros, de dalles d'un parking, fissu-
rées et dangereuses (3¢ chambre civile, arrét n° 18-
11.676 du 11 juillet 2019). Alors que ceux-ci indi-
quaient que le vice affectait le batiment depuis
quatorze ans et que, I'édifice menacant ruine, des
mesures de fermeture avaient été prises, les juges ont
estimé que cela ne privait pas les propriétaires d'un
box «du droitde demanderréparation des dommages
qu'ils estimaient causés par les manquements du
syndicat aux obligations légales lui incombant».
Monsieur G., de son cOté, pourra arguer de ce méme
impératif de jouissance paisible de son lot pour inci-
terle syndicat a engager I'élagage.

Les associés d’une SCl sont-ils toujours
redevables du prét souscrit? Trois amis

ont décidé de constituer une société

civile immobiliere (SCI) pour construire
unimmeuble de rapport. Alors que

leur banque propose de financer a100%
I'opération, doivent-ils s’inquiéter

des montants empruntés?

> LA REPONSE DE LAVOCAT

Oui, car tout associé d'une SCI est solidairement et
indéfiniment tenu de rembourser les dettes sociales,
meéme si le montant prété, élevé par rapport a ses ca-
pacités de remboursement, pourrait signaler un
manquement de la banque a son devoir de mise en
garde. Ce devoir ne joue en effet qu'al'égard de I'em-
prunteur,laSClenl'occurrence, et donc pas des asso-
ciés. Un emprunteur qui doit par ailleurs étre pro-
fane, ce qu'est rarementune SCI, ainsi que l'arappelé
la Cour de cassation a quatre associés cherchanta se
dédire d'un prétde 9 millions d’euros, contracté pour
un montage en crédit-bail qui avait capoté
(3echambre civile, arrétn° 18-15.398 du 19 septembre
2019). A ces associés qui invoquaient leur qualité de
débiteurs non avertis, les juges ont répondu que
«lorsque 'emprunteur estune société civileimmobi-
liere, seule celle-ci est créanciere de l'obligation de
mise en garde (...), et que le caractére averti de cet
emprunteur s’apprécie en la seule personne de son
représentant légal». Manque de chance pour ces in-
vestisseurs, le gérant choisi était loin d’étre profane,



puisqu'il avait dirigé des sociétés et monté des opéra-
tions a effet de levier. De la méme maniére, les trois
amisne devraient bénéficier d'aucune mise en garde,
et ne pouvoir s'exonérer de leurs responsabilités que
s’ils choisissent un gérant profane pour leur SCI.

Le loyer reste-t-il dii, mémeencasde
préavis raccourci? Alors qu’ils avaient donné
leur congé sous quatre mois, les époux D.
envisagent de libérer leur logement quinze
jours plus toét qu’annoncé. Leur bailleur
pourra-t-il exiger le reliquat de loyer?

> LA REPONSE DE L'AVOCAT

Oui, le loyer et les charges locatives étant quoi qu'il
arrive dusdurantle préavis légal de trois mois, réduita
unmois enzone tendue, et méme au-dela sila date de
congé indiquée est postérieure a la fin du délai légal.
Une regle que vient de rappeler la Cour de cassation
aun couple de locataires, mécontents que leur bail-
leur ait retenu, a la restitution du dépot de garantie,
une somme de 134,20 euros, équivalente aux deux
jours de loyer séparant le 10 février, date de fin du
préavis légal, du 12 février, date de leur congé initial
(3¢ chambre civile, arrét n° 18-18.193 du 28 novem-
bre 2019). A ces occupants qui s'estimaient libérés
de toute obligation de paiement, I'état des lieux de
sortie ayant été réalisé au 10 février, avec deux jours
d’avance, et les clés restituées, les juges ont rappelé
que «lorsque le congé est donné par le preneur pour
une date déterminée, le bail est résilié a cette date
si elle est postérieure a I'expiration du délai légal de
préavis». Et qu'ils devaient donc s’acquitter jusque-la
duloyer.Les épouxD. devronteuxaussiréglerlanote,
meéme s'ilsne sont plus dansles murs. Sauf, bien str, si
I'appartementestreloué entre-temps, ousile bailleur
renonce expressémenta son d.

Quelle indemnisation en cas de diagnostic
énergétique erroné? Les travaux d’isolation
de la nouvelle maison de madame V. seront
plus coliteux que ce que laissait supposer

le diagnostic de performance énergétique
annexé au compromis de vente. Pourra-t-
elle se faire rembourser la différence?

> LA REPONSE DE L’AVOCAT

Non, car comme I'indique le Code de la construction
et de I'habitation, a la différence des autres diagnos-
tics, les données mentionnées sur le diagnostic de
performance énergétique (DPE) n'ont pour I'heure
qu'une valeur informative. Si bien qu’en cas d’erreur
sur ce document, le préjudice subi neréside que dans
le fait d’avoir été privé d'informations permettant de
discuter le prix, comme l'a rappelé la Cour de cassa-
tion au nouveau propriétaire d'une maison évaluée D
surle DPEremis, mais qui étaiten réalité unbien éner-
givore, noté F (3¢ chambre civile, arrét n° 18-23.251 du

21 novembre 2019). Le diagnostiqueur avait pourtant
multiplié les bévues puisque, pour établir ce docu-
ment, il n'avait pas effectué de relevé dimensionnel et
s'était contenté des déclarations des vendeurs, quine
chauffaient que les deux cinquiémes de la maison.
Celan’a pas empéché les juges d’estimer que «le pré-
judice subi par les acquéreurs du fait de cette infor-
mation erronée ne consistait pasdansle cotitdel'iso-
lation, mais en une perte de chance de négocier une
réduction du prix». Un rabais en 'occurrence évalué
a5%, soit 15000 euros. Méme s’il est prévu de rendre
les informations du DPE opposables au vendeur deés
2021, madame V. ne pourra donc pas se faire rem-
bourser le surcotit de rénovation.

Une maladie grave suffit-elle a s’exonérer
des pénalités dues en cas de retard chezle
notaire? Alors que madame D. doit signer
le lendemain Pacte de vente de sa maison,
une crise d’appendicite 'empéche de

se déplacer. Risque-t-elle des pénalités?

> LA REPONSE DE L’AVOCAT

Probablement pas, vu la violence de sa crise, et ce
memesilesjugesanalysentscrupuleusementles cas
de force majeure permettant de s'exonérer des péna-
lités dues si l'acte n’est pas signé dans les délais: la
Cour de cassation a ainsi considéré qu'un veuf sans
enfant de 76 ans, opéré d'une maladie cardiaque la
veille dupassage chezle notaire, restaitredevable de
48000 euros de pénalités (3¢ chambre civile, arrét
n° 18-18.921 du 19 septembre 2019). Selon elle, ce
vendeur aurait pu «<mandater quelqu'un pour signer
laréitération de la vente», et ne prouvait pas que son
état de santé présentait «un caractere imprévisible
ou brutal».

Un voisin est-il toujours obligé de faire élaguer ses
arbres? Les branches d’un chéne planté par le voisin
de madame R. débordent non seulement sur le
chemin vicinal séparant les deux propriétés, mais
aussi sur sa terrasse. Pourra-t-elle les faire couper?
> LA REPONSE DE L’AVOCAT

Non, car le droit de contraindre un voisin a tailler les branches
d'unarbre empiétant sursonterrain, pourtantimprescriptible,
ne vaut que pour des parcelles contigués, comme 'a rappelé la
Cour de cassation a un couple se plaignant que les branches
d'un cedre quasi centenaire débordent sur son jardin avec pis-
cine, ce qui provoquait la chute de brindilles, notamment par
jour de vent (3¢ chambre civile, arrét n° 18-12.278 du 20 juin
2019). Pour les juges, par le simple fait que la parcelle du voisin
ne jouxtait pas celle des plaignants, «dont elle était séparée par
une voie publique au-dessus de laquelle débordaient quelques
branches du cedre», le droit a élagage n’avait pas a s’appliquer.
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VIE AU BUREAU
FAUT-IL INVITER
SON BOSS A SON MARIAGE?

ouli

n se marie de plus en plus tardivement:

a 38 ans en moyenne pour les hommes

eta 36 anspour lesfemmes. A cet age,
chacun adéja bien entamé sacarriere, etla
question de savoir qui inviter parmi ses
relations de travail se pose. A commencer
par son chefdirect. Le convierreleve d'une
diplomatieintelligente. Vous entretenez
de bonnes relations ? Il sera sensible a cette
marque d’amitié. Al'inverse, sil’entente est

simplement correcte, cette invitation I'ennuiera
autant que vous. Maisil trouvera probablement
une excuse pour décliner. Aumoins aurez-vous

été courtois tous les deux. Autre solution,
sila cérémonie n’a paslieual’autre bout
dela France:lerecevoir
uniquement pour le vin
d’honneur. Une bonne
facon de concilier
obligation professionnelle
etintimité familiale. Pour
finir, attention aux ragots
s'ilestle seul invité du
bureau. Le mieux serade
lui demander d’étre discret.
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17%

des salariés ont
déja invité leur chef
aun événement
personnel

20%

d’entre eux
I'ont fait pour
leur mariage

SOURCE: SONDAGE GAPA,
JUILLET 2019

NOIN

ousins éloignés, vieux amis des parents,
copains perdus de vue... Les personnes
quiontdéjalabague audoigtle savent:
élaborer laliste des invités a son mariage peut
donner la migraine. Alors, pourquoi compliquer
davantage les choses avec son chef? Ouil s’agit
d’'un ami - onle convie a cetitre -, ou c’estune
relation professionnelle quin’a pas vocation

a partager votre vie privée, surtout ce jour-la!
D’ailleurs, songez aux inconvénients sivotre
bossvient. D’abord, il se sentira obligé de faire
un cadeau, ce qui peut étre délicatsile présent
adelavaleur. Ensuite, il risque de s’ennuyer
durant la soirée puisqu’il ne connaitra
probablement personne. Enfin, plus génant,

il pourraitdécouvrir, a
travers les discours, des
facettes devotre famille
oudevotre vie que vous
n’avez pasenvie de
partager. Le plus simple
sera de dire que vous vous
mariez dans!'intimité,
quitte a faire un pot

au bureau apres.
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PEUT-ON DEMANDER A UN SALARIE

oul

ongtemps marginale, la pratique du tatouage
serépand. Selon un sondage réalisé I'an

dernier, 17% des Francais en portaient un,
contre 10% en 2010. La proportion montait méme
a27% chez les moins de 35 ans. Faut-il pour
autantl’accepter sans réserve au travail ? Certes,
laloi interdit de discriminer un salarié en raison
de son apparence physique, mais elle ne dit pas
pour autant que tout est permis. Lentreprise peut
imposer des restrictions, a condition de justifier
sa position, selon le poste occupé. Elle peut
estimer que les salariés en contact avec les clients,
les fournisseurs et d’autres prestataires ne doivent
pas arborer leurs aigles, motifs floraux ou signes
cabalistiques en mission. Air France interdit ainsi
a ses stewards - et cela figure dans son reglement
intérieur - de montrer leurs tatouages. Et sile
tatouage ne peut pas étre caché par le vétement,
il existe d’excellents fonds de teint qui assurent
un parfait maquillage...

1%

des personnes
tatouées n’essaient
pas de le cacher
au bureau

52%

ont déja eu

des remarques
négatives

SOURCE: SONDAGE QAPA,
SEPTEMBRE 2019

DE CACHER SON TATOUAGE?

1O

remier cas de figure : un candidat se
Pprésente aun entretien d'embauche

avec un tatouage tres voyant. Si son profil
est de qualité, 'employeur aurait tort de se priver
de ses talents sous prétexte qu'il a un dessin
d’oiseau ou d’ange sur le bras oula cheville.
Ce signe distinctif peut méme étre interprété
comme la marque d'une forte personnalité.
Seconde hypothese, un salarié se fait tatouer
apres son recrutement. Le seul critéere a avoir en
téte, dans ce cas, est celui del'impact sur I'image
de I'entreprise. Que certains secteurs d’activité
un peu old school, comme l'audit ou le conseil,
s'en offusquent, passe encore. Mais ailleurs,
et dans la mesure ou le dessin gravé surla peau
n’est pas provocant, personne n'y prétera
attention. Tatoué ne rime plus avec paumé.
Rappelez-vous dailleurs qu'un certain Winston
Churchill avait une ancre marine tatouée sur
l'avant-bras. Alors...
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Le caviar, autrefois issu de la mer
Caspienne, est désormais produit
en élevage. Comme dans cette
étonnante ferme a esturgeons en
Belgique, prés d’Anvers. Coeurs
sensibles s’abstenir!
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Une fois recueillis, les
ceufs d’esturgeon - il

y en aici pour environ
1,5 kilo - sont rincés a
I’eau froide. Ils sechent
ensuite sur ce grand
tamis, avant d’étre salés
et mis en boite.

“i.!‘:'-:i.t,i- TS
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LE CAVIAR REPRESENTE ENVIRON 15% DE LA MASSE DU POISSON

On fait passer une
échographie aux
esturgeons agés

de 2 ans afin de
déterminer leur

sexe. Les femelles
seront élevées,
tandis que quelques
males reproducteurs
seulement seront
conserveés. L’'opéra-
tion est répétée des
années plus tard pour
savoir si les ceufs sont
arrivés a maturité.

Pour la variété dite
«sibérienne», la récolte
se fait quand IP'animal
a7 ans. Lafemelle
esturgeon est tuée
alaide d’un pistolet
électrique d’abattage
puis saignée. L’opéra-
teur a droite a découpé
le poisson et maintient
son ventre ouvert. Sa
collegue se charge de
récupérer les ovaires
de la femelle esturgeon,
la rogue. L’opération
est délicate: pour ne
pas les souiller, on doit
éviter que les poches

§ d’ceufs soient en
contact avec I'animal.
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500 TONNES
D’ESTURGEONS

BARBOTENT

DANS CES PISCINES

Dans ces bassins alimentés par une source, les
esturgeons sont regroupés par espéces - I’élevage
en produit cinq différentes - et selon leur age. lls . _
sont nourris avec des granulés de protéines marines __ ' i
a base d’anguilles des sables et de crustacés afin e :
de donner un goit «sauvage» au caviar. i

LES ELEVAGES EUROPEENS TIENNENT
LA DRAGEE HAUTE AUX CHINOIS

‘est le mets des tsars, le syno-
nyme absolu du luxe. Mais
le caviar n’est pourtant plus
ce qu'il était. Les esturgeons
de la mer Caspienne, ceux
qui produisaient la quasi-totalité de 'or
gris - plus de 2000 tonnes par an a la fin
des années 1980 -, ont été presque tous
anéantis par le braconnage et la pollu-
tion qui ontsuivil'éclatement de'URSS.
C’est pourquoi la chasse etle commerce
ont été limités puis interdits, en 2008, par
la Cites, la convention internationale en
charge de la protection des espéces me-
nacées. Aujourd’hui, a moins de mettre
la main sur des produits de contrebande
russes, ceux qui peuvent s’offrir du caviar
savourent donc des ceufs d’esturgeon
d’élevage. La filiere s'est progressivement

mise en place depuis une vingtaine d’an-
nées. 1l a fallu du temps pour que l'offre
décolle puisqu’il faut compter de sept a
dix-huit ans (dans le cas de la plus pres-
tigieuse des variétés, le béluga) pour que
l'esturgeon femelle arrive a maturité.

Actuellement, le secteur est en plein
boom: quelque 2500 fermes aquacoles
recensées dans le monde ont fourni
380 tonnes de caviar en 2018, soit une
hausse de 25% en trois ans. Le princi-
pal producteur est la Chine (environ
100 tonnes), ou l'esturgeon est aussi
consommeé pour sa chair. La Russiereste
numéro 2 mondial (50 tonnes) mais ex-
porte peu. Suit I'Europe, avec I'Italie
(45 tonnes) qui fait un peu mieux que
la France (40 tonnes), ou l'on éléve des
esturgeons en Aquitaine. Royal Belgian

Caviar, 'unique producteur d’outre-
Quiévrain, avec une production an-
nuelle proche de 5 tonnes, a ouvert ses
portes a Capital. Une occasion excep-
tionnelle de découvrir un secteur qui
n’aime guere s'exposer: les images de
poissons éventrés pour recueillir leurs
ceufs peuvent choquer une opinion
publique de plus en plus sensible a la
cause animale. Comme la plupart de
ses concurrents du Vieux Continent,
cette entreprise familiale produit le ca-
viar a un prix de revient compris entre
350 et 400 euros le kilo, contre 250 pour
les Chinois, dontla production est moins
réputée. Dans tousles cas, l'or gris arrive
6 a 10 fois plus cher dans les assiettes. La
faute aux nombreux intermédiaires qui
lereconditionnent. @  Eric Wattez
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L ES ACTUS

SUR CAPITAL.FR, FAITES LE
PLEIN D’IDEES POUR REALISER

ontrats d’assurance vie, SCPI,
programmes de logements
neufs ou encore investissements
dans les sociétés non cotées...
En vous connectant sur Capital.fr, vous
avez la possibilité d’accéder a différents
services indépendants qui vous aident a
faire les bons choix pour vos futurs pla-
cements. Ces services sélectionnés par
notre rédaction sont accessibles via l'on-
glet Services (en haut a gauche de notre
site, en bas sur la version mobile).

Choisir un contrat d’assurance vie ou
une SCPL. Vous cherchez le contrat le
mieuxadapté a vos objectifs et au niveau
de risques que vous étes prét a prendre
pour faire fructifier votre épargne ou

14:31
< Untitied

AR & capital.fr ¢

Capital

EN CE MOMENT : GUERRES DE BUSINESS

La baisse d’impét, c’est cette semaine... As
voici combien vous allez économiser 20

) TOUTE L'ACTUALITE ECONOMIQUE
ET FINANCIERE SUR CAPITAL

Aprés le compteur Linky,
linquiétude monte face jpd
la 5G 3

ECONOMIE ET POLITIQUE

Automobile, tourisme... |3
croissance de la Chine
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préparer votre retraite ? Profitez de notre
comparateur d’assurances vie: il vous
permettra de faire votre choix parmi les
meilleurs produits disponibles sur le mar-
ché. Pour ceux quivisent durendement et
un revenu immédiat, il est possible d’in-
vestir, hors contrat d’assurance vie, dans
les sociétés civiles de placements immo-
biliers, qui ont le vent en poupe depuis
quelques années. L'investissement en
SCPI consiste a acquérir des parts d'une
société qui achete etloue un parcimmo-
bilier constitué de murs de commerces,
de bureaux, d’établissements de santé,
d’hotels... En contrepartie de sa mise,
l'associé percoit des loyers sous forme
de dividendes. La encore, notre service
dédié vous permettra de faire le tri parmi
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DE BONS PLACEMENTS

les différentes SCPI du marché et vous ai-
deraainsi a prendre les bonnes décisions.

Trouver et financer un bienimmobilier.
Si vous préférez investir dans I'immo-
bilier en direct, vous pouvez consulter
nos services d’annonces immobilieres
et de programmes neufs dédiés al'in-
vestissement, qui recensent des mil-
liers d’offres réparties sur tout le terri-
toire. Pour financer votre acquisition,
notre comparateur de crédits immobi-
liers vous aidera a trouver les meilleurs
taux du marché. Et si vous avez un loge-
ment a vendre, avant d'investir dans un
nouveau bien, nous vous proposons un
service qui vous permet d’estimer, en
quelques minutes, le prix de n’'importe
quel bien.

Investir dans les PME. Sur Capital.fr,
vous avez également la possibilité d’ac-
céder a de belles entreprises non cotées
alarecherche d’investisseurs. Grace au
dispositif connu sous le nom de IR-PME
ou de niche fiscale «Madelin», vous au-
rez ainsi droit a une réduction d'impots
de 18% (portée peut-étre cette année
a 25%, sous réserve d’approbation de
I'Europe) en conservant les actions au
moins cing ans.

Faire des économies. Sachez enfin
que nous vous proposons en prime
différents services pour réaliser des
économies. Votre banque n’arréte pas
d’augmenter ses tarifs ? Vous pouvez
économiser jusqu’a 300 euros par an
grace a notre comparateur de banques.
Vos assurances auto et habitation vous
cottent trop cher ? Nos comparateurs
d’assurances vous aideront a dénicher
des offres plus adaptées a votre profil.
Pour tous ces services, donc, une seule
adresse: Capital.fr! e



Epargne Retraite 2 Plus’

Dormez tranquille
votlre epargne reste

en evei

Net de frais de gestion annuels de 0,36% et brut de prélevements sociaux et fiscaux,
attribué sur le support en euros du contrat Epargne Retraite 2 Plus, pour 'année 2019,
sous réserve de la présence d’un capital constitué sur ledit support au 31/12/2019.

Les rendements passés ne préjugent pas des rendements futurs.

Choisir une assurance vie qui vous épargne des insomnies,

ASAG |
FAPES | %

Parlons-en ensemble au 01 43 44 62 78 @rixdun appel loca),

Contrat regulierement récompense par des experts indépendants.
*Epargne Retraite 2 Plus est un contrat d’assurance-vie de groupe exprimé en euros et/ou en unités de compte, souscrit par I’ASAC, association loi 1901 et garanti par Allianz Vie,

entreprise régie par le Code des assurances - SA au capital de 643 054 425 euros - 340 234 962 RCS Nanterre. Siege social : 1 cours Michelet — CS 30051

92076 Paris La Défense Cedex.
ASAC-FAPES est une marque de Fapes Diffusion, 31 rue des Colonnes du Tréone - 75012 Paris - Enregistrée aupres de I'ORIAS n® 07 000 759 (www.orias.fr) en qualité de courtier en

assurance (catégorie B au titre de I'article L520-1 Il du Code des assurances), de courtier en opérations de banque et services de paiement et de mandataire non exclusif en opérations

de banque et services de paiement.
. Contrat également accessible via Tégo, association régie par la Loi 1901, SIRET 850 564 402 00012 - siege social : 153, rue du Faubourg Saint-Honoré — 75008 Paris.

Réalisation : Agence SMALL PLANET. COMMUNICATION A CARACTERE PUBLICITAIRE
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Pour vous _
'assurance vie

Vous proposer moins de frais c'est vous offrir plus de performance.
Avec le contrat d'assurance vie Darjeeling, vous bénéficiez de 0 frais d'entrée, O frais de versement, O frais d'arbitrage
et des frais sur encours réduits*

Pour vous, nous en ferons toujours un peu plus pour vous permettre d'épargner mieux.

o PLACEMENT

* Frais annuels de gestion surencours en gestion fibre: 0.60 %. Le contrat peut comporter d'autres frais, se référer aux conditions générales. Darjeeling est
un contrat individue! d'Assurance Vie de type multisupport, libellé en Unités de Compte et euros dont l'assureur est SwissLife Assurance et Patrimoine. Le
document dinformations ciés du contrat Darjeeling contient les informations essentielles de ce contrat. Vous pouvez obtenir ce document en vous

rendant sur Placement-direct fr/Darjeeling. Placement-direct fr est le nom commercial de SAS Placement Direct, société de courtage en assurances
dont le siége social est situé 105 rue Jules Guesde - 92300 LEVALLOIS-PERRET, au capital de 250 000 euros, immatriculée au RCS de Nanterre

souslen’422 833 434 etinscrite 4 [ORIAS en tant que courtier sous le n°07 004 910 wwwiorias.fr. Crédit photo: Shutterstock - 04/2020 >}< FSTL PARLONS BlEN, EPARGNONS M'EUX_

Document a caractere publicitaire.



